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MefnHoTO cbpue Ha bbnrapus
60 rognHM NO-KbCHO

Aypybuc e Bogellla MeXAyHapo4Ha rpyna 3a MPOV3BOACTBO Ha Mef, W APYTK LIBETHN MeTanu 1 CBETOBEH NMAEP B PELMKANPAHETO Ha
MeAHM OTNafgbuM. 3aBOABT HU B bbnrapus e pasnonoxex 8 CpejHOropueTo 1 e CTPYKTypoonpeaensLy 3a MKOHOMMKaTa Ha cTpaHaTa. Hue
CMe Hali-ronemmaTt npomssoanTen Ha mes B KOrounstourna Espona v BTopaTa no ronemuHa KomnaHvs B bearapus Kkato pasmep Ha
rofuLLIHNUTE Npuxoaun. Peanu3anpame 3HaUMTENHA YAcT OT M3HOCA Ha CTpaHaTa C NPUHOC B pacTexa Ha bpyTHMS BbTPeLUeH NPOAYKT.
MHBECTMLMNTE H B MOLEPHM3aLIMA Ha NMPOM3BOACTBOTO M ONa3BaHe Ha OKOMHaTa cpeda HaaxBbpasaT 1.2 munnapaa nesa. [poayKTnte Hu
HammpaT LUKMPOKO NMPUNOXKEHWE B €NeKTPOHMKATA, EHEPreT1KaTa, aBTOMOBUIOCTPOEHETO, XMMMYECKaTa MHAYCTPUS 1 CTPOUTENCTBOTO.

HatpynaHust onwT, 3a4bnbodueHaTta ekcnepTisa, NpUeMCTBEHOCTTA M YBAXKEHWETO KbM TPAAMLMMUTE HX MOMAraT BUHArM Aa MUCIUM B
nepcnekTnBea. [puxaTta KbM OKOMHaTa CpeAa, ColmanHaTa OTrOBOPHOCT M AbArOroAMLLIHOTO NAapTHBOPCTBO C ODLIHOCTMTE Ca YacT OT
06LLMS HY CTPpeMeXX 3a nMpocrepuTeTa 1 aobpyBaHeTo Ha bbarapus.

Mpe3 2018 roanHa otbenssaxme 60 roAmMHM OT Cb3AaBaHeToO Ha MeaoaobMBHWS 3aBof B CpeHOropmeTo.

Boavm ce oT npuHUMAMTE 3a OTFOBOPHOCT, yBaxkeHue v nepcnekTisa. OTFOBOPHOCT, 3aLLOTO KaTo BOAELLA KOMAAaHNA CMe [AbXHM Aa
3aAaBaMe CTaH4apTV He CaMo B MeTaslypriyHus CeKTop, a B MHAYCTPUATA KaTo Lg10. He cme 3aTBOpeHa crcTema 1 BpBame, Ye BUCOKOTO
HMBO Ha DpMeEHa KynTypa AaBa CBOETO OTPaXKeHWNE HaBbH. YBaXKeHWe, 3aLl0TO XopaTa, KOMTO paboTaT NMpu Hac, Ca Hal-roNemmsT Hi
KanuTan. MNepcnekTBa, 3aLloTo CMe CTpaTernyecki MHBECTUTOP 1 MO OTHOLLEHWE Ha CY>KUTeNuTe CU.

The Copper Heart of Bulgaria
60 Years Later

Aurubis Group is a leading international producer of copper and other non-ferrous metals and a world leader in copper recycling. Our plant
in Bulgaria is located in Srednogorie and is of structural importance to country's economy. We are the largest copper producer in Southeast-
ern Europe and the second largest company in Bulgaria in terms of revenue. Our operations contribute to the GDP growth by realizing
significant part of country’s export. Our investments in modernization of production and environmental protection exceed 1.2 billion leva so
far. Our products are widely used in electronics, energy, automotive, chemical industry and construction.

Accumulated experience, in-depth expertise, continuity and respect to traditions help us to always think in perspective. Environmental care,
social responsibility and long-standing partnership with communities are part of our common drive for the prosperity and well-being of Bulgaria.

In 2018 we marked 60 years since the establishment of the copper plant in the Srednogorie region.
We are guided by the principles of responsibility, respect and prospect. Responsibility because as a leading company, we are obliged to set
standards not only in the metallurgical sector but in the industry as a whole. We are not a closed system and we believe that the high level

of corporate culture reflects its outward appearance. Respect, because the people who work with us are our greatest
capital. Perspective because we strategically invest in our employees as well.

rogoHun C
NoO-KbCHO L\Au r"LIbIS




[-p Mutko Bacunes,
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Dr. Mitko Vassilev,
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Dr. Mitko Vassilev,
Hauptgeschéaftsfihrer
der DBIHK

YBaxkaemu uutatenu,

bunrapra u fepmanua ca cBbp3aHN NOMEXAY CU ChC CTPaTeryecko
napTHLOPCTBO. Penepantata penyonuka e TbProBeky MapTHLOP HO-
Mep 13a bbnrapua u eanH oT OCHOBHTE YyX[ECTPAHHU UHBECTUTO-
pu B cTpaHata. OT roAuHN ABYCTPAHHNTE TbPrOBCKO-MKOHOMUYECKN
OTHOLUEHWA CE Pa3BMBAT U3KMOUNTENHO ANHAMWUYHO VI NOTEHLMAMBT
BCE OLLE He e n3yepnaH. ExerofHo ce peructprpa pexkopa B Tbpros-
CKVA CTOKOOOMEH MEXAy ABETe ObpXasi. HTepeceH dakT e, ye 3a
BTOPa NOPE[IHa FOVHa 1 3a TPETY MbT cnefl npomMenuTe (2013 1., 2017
r. 1 2018 1) GbArapcKMAT N3HOC KbM [epMaHiA U3npesapsa BHOCA OT
l'epmaHuA. EfHa oT NpuyyHKTE 33 TOBA Ca repMaHCKNUTE KOMNaHUY,
KouTo npow3sexaar B bunrapua 1 U3HacAT 06paTHo NpoayKUmATa cn
BEYe KaTo ObArapcki 13Hoc 3a Peaepanyara penyonuka.

[Jlocera He e npaseH 3aAbn60YeH aHanu3 Ha NPUYNHHO-CIeacTBe-
HUTE BPB3KW 3a BL3XOAALATA TEHAEHLMA B Gbnrapo-repMaHckute
TbProBcki oTHoweHKs. ETo 3awo MepmaHo-bbarapcekara uHaycTpu-
anHO-TbProBCKa kamapa MHMLWWPa Cb3AaBaHETO Ha HacToAwaTa
nybnvkaLna B CLTPYAHNYECTBO C VIHCTUTYTA 33 MKOHOMUYECKa no-
NUTKA 1 ¢ (hHAHCOBaTa MOAKpPena Ha qoHmauma XaHc 3aigen”.
Ypes Ta3u pa3paboTka Oyxme UcKkanu a HaCoYUM BHIMAHMETO KbM
Bvnrapua kato Gu3Hec fecTHaLVA v fa MOTUBMpamMe bU3HeCMeRWTe
3a Cb3[laBaHe Ha HOBU [EM0BU KOHTAKTH.

AHaNM3bLT Olle BEAHBX NOKa3Ba, ve npe3 nocneaHnTe roqnHn GCMa—
HWA € YTBbPAWIA CBOETO MACTO KaTO CTPATErMYECKM BaXeH NapTHbOP

Dear readers,

Bulgaria and Germany have a strategic partnership which con-
nects them. The Federal Republic is Bulgaria's most important
trading partner and one of its main sources of foreign invest-
ments. For years now, their bilateral trade and economic relations
have developed extremely dynamically and their potential has
not been exhausted. Year after year, the commercial exchange of
goods between the two countries reaches new record levels. It is
interesting to note that 2018 marked the second consecutive year
and the third year overall (following 2013 and 2017) after Bulgar-
ia's transition to democracy in which the rate of Bulgarian export
to Germany exceeded that of the import of German goods. One
of the reasons for this is German companies which conduct their
manufacturing activities in Bulgaria and then send their products
back home as Bulgarian export to the Federal Republic.

Thus far, there has not been in-depth analysis of the cause-and-
effect relationships underlying the upward trend that marks the
trade relations between Bulgaria and Germany. This is why the
German-Bulgarian Chamber of Industry and Commerce called
for drafting the present publication in conjunction with the Eco-
nomic Policy Institute and with financial support from the Hanns
Seidel Foundation. We would like to use this piece of research to

3a bvarapusa. Ot 3HayeHue ca He camo peKOPAHNTE CTOMHOCTY B Thp-
roBuATa, LEHHa € 1 06MAHATa Ha OnuT, HOY-Xay U [OOPY NPaKTUKM C
€[}Ha OT Hall-ronemMuTe MKOHOMMKI B CBETa. Te3n pesynTatu ca no-
PELHO [0Ka3aTeNncrTso, Ye TbProBCKO-MKOHOMUYECKUTE OTHOLWEHNA
Mexay [BETe CTpaHu ca B nopeM. AKTyanHuTe faHHU 3a pasBuUTHeTo
Ha [1ByCTpaHHMA CTOKOOOMEH AaBaT ACHO fia ce pa3bepe, ue Gbnrap-
CKITE MPOAYKTV BCE MOBEYE CE HanaraT Ha eBPONeiickMA nasap, ye
Ka4yecTBOTO Ha M3nenuaTa ce nofo6paBa 1 Ye LeHITe Ha GbarapcknTe
CTOKM M YCIyryt CTaBaT BCE MO-KOHKYPEHTHOCMOCOGHN Ha ronemua
06w nasap. He 61 610 puCKOBaHO Aa HanpaByM W €4Ha NPOrHo3a,
4ye aKko ToBa 406PO Pa3BMTUE NPOABAXM, TO B PAMKUTE Ha ClefBal/-
1€ 3 40 5 roAvHu e npeckoynm v rpanuuata ot 10 Mnpp. espo BbB
B3alMHaTa TbProBuA.

KaTo BaxeH NapTHbOP Ha OW3HECa 1 NPECeYHa TOUKa MEXAY MKOHO-
MukuTe Ha Bbnrapua u TepmaHya BApBame, Ye NPMHOC 3a ToBa Mo-
NOXWTENHO Pa3BUTME Ha [BYCTPaHHUTE NKOHOMMUYECKN OTHOLWEHWA
nma n lepmaHo-bbarapekara MHOYCTPUanHO-TbProBCka Kamapa —
Bawna #PartnerForSuccess.

attract attention to Bulgaria as a business destination and pro-
vide incentives for entrepreneurs to forge new business contacts.

The present analysis reconfirms the fact that, over the past years,
Germany has solidified its position as a partner of strategic im-
portance to Bulgaria. It is not just the records set in trade that
are significant though. We place value on the exchange of ex-
perience, know-how and best practices with one of the largest
economies in the world. These results serve as still more proof
of the upward trend in the economic relations between the two
countries. Current data on the dynamics of the bilateral exchange
of goods makes it clear that Bulgarian products have become
more popular on the European market, that the quality of goods
has increased and that the prices of Bulgarian goods and services
have grown evermore competitive on the large single market. It
would not be too risky a forecast to state that, should these fa-
vourable developments continue, we will exceed the threshold of
EUR 10 billion in bilateral trade within the coming 3 to 5 years.

We believe that the German-Bulgarian Chamber of Industry and
Commerce- your #PartnerForSuccess - offers important help to
businesses and serves a meeting point between the economies of
Bulgaria and Germany. We also believe that it has made a positive
contribution for fostering bilateral economic relations.



Verehrte Leserinnen und Leser,

Bulgarien und Deutschland sind durch eine strategische Partnerschaft mitein-
ander verbunden. Die Bundesrepublik Deutschland ist der Top-Handelspartner
von Bulgarien und unter den bedeutendsten Auslandsinvestoren im Land. Seit
Jahren entwickeln sich die bilateralen Handels- und Wirtschaftsbeziehungen
auBerordentlich dynamisch und das Potenzial ist noch nicht ausgeschopft. Je-
des Jahr wird ein weiterer Rekord in Bezug auf den Warenaustausch zwischen
beiden Landern verzeichnet. Ein interessanter Fakt ist, dass der bulgarische
Export nach Deutschland das zweite Jahr in Folge und zum dritten Mal seit der
Wende (2013, 2017 und 2018) den Import aus Deutschland tbersteigt. Eine der
Ursachen dafiir sind die deutschen Unternehmen, die in Bulgarien produzieren
und ihre Produktion als bulgarischen Export wieder nach Deutschland liefern.

Bislang ist keine fundierte Analyse des Kausalzusammenhangs flr den Auf-
wartstrend der bulgarisch-deutschen Handelbeziehungen durchgefiihrt wor-
den. Daher hat die Deutsch-Bulgarische Industrie- und Handelskammer in
Zusammenarbeit mit dem Institut fur Wirtschaftspolitik und mit finanzieller
Unterstlitzung der Hanns-Seidel-Stiftung die vorliegende Verdffentlichung
initiiert. Mit dieser Ausarbeitung mochten wir die Aufmerksamkeit der Unter-
nehmer auf Bulgarien als Geschaftsdestination richten und sie motivieren,

- Deutsch-Bulgarische
Industrie- und Handelskammer
, lepmaHo-Bbnrapcka
MHAYCTpUanHo-TbProBcKa kamapa

neue Geschaftskontakte zu kniipfen.

Die Untersuchung zeigt erneut, dass sich Deutschland in den letzten Jahren als
strategisch wichtiger Partner flir Bulgarien etabliert hat. Bedeutsam sind nicht
nur die Rekordwerte im Handel; sehr wertvoll ist auch der Austausch von Er-
fahrung, Know-how und bewahrten Praktiken mit einer der gréBten Volkswirt-
schaften der Welt. Die vorliegenden Ergebnisse sind ein weiterer Beweis dafir,
dass sich die Handels- und Wirtschaftsbeziehungen zwischen beiden Landern
im Aufstieg befinden. Die aktuellen Daten tiber die Entwicklung des bilateralen
Warenaustausches lassen deutlich erkennen, dass bulgarische Produkte zu-
nehmend ihren Platz auf dem europdischen Markt finden, sich die Qualitat der
Erzeugnisse verbessert und die Preise bulgarischer Waren und Dienstleistungen
immer wettbewerbsfahiger auf dem groBen Binnenmarkt werden. Wir wagen
die Prognose, dass bei Fortsetzung dieser positiven Entwicklung bei passenden
Rahmenbedingungen innerhalb der ndchsten 3 bis 5 Jahren die Schwelle von
10 Mrd. Euro im bilateralen Handelsaustausch iberschritten wird.

Als wichtiger Geschaftspartner und Schnittstelle zwischen den Wirtschaften
Bulgariens und Deutschlands sind wir der Ansicht, dass auch die Deutsch-Bul-
garische Industrie- und Handelskammer, ihr #PartnerForSuccess, zu diesem
Aufschwung ihren Beitrag geleistet hat.

—F PartnerInBulgarien

Bawudm napmHbop 3a 6usnec 8 Fepmanus

https://bulgarien.ahk.de/

Gefordert durch:

% fiir Wirtschaft
und Energie

aufgrund eines Beschlusses
des Deutschen Bundestages

Bundesministerium
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YBaxaemu uutatenu,

B cnyx6a Ha nemMokpaumaTa, Mupa 1 pa3BUTUETO" - C TOBa MOTO
(hoHaauma ,XaHe 3anaen” 0603Hayasa cBoATa paboTa v CBOATA M-
cua. OT MucKaTa 1 uenute Ha hoHAaUMATa OT HEHOTO 0CHOBaBaHe
Mpenv noseye oT NeT AeceTUneTA JoCera ce pa3syiBa rofam Crnek-
Tbp OT 3apaun. Tolt 06xBala Ananora Mexay NoNNUTUKaTa, HaykaTa,
MKOHOMMKaTa 11 06LECTBOTO — AManor, KOUTO HamMypa OTpaxeHue
KaTo OCHOBEH aHTaXMMEHT Ha hoHpaumaTa B fepmaHns 1 no-cne-
unanto B CBo6opHaTa fbpxasa basapwa, a Cblyo Taka U B YyxOMHa.
B mexayHapopeH nnaH aedHocTuTe Ha oxpauma XaHe 3avpen”,
OCHOBABALLW C& Ha XPUCTUAHCKO-COLIMAnHNTE WAganu, UMat 3a Len
[a HacbpyaBaT JOCTOMHY YOBELWKI YCMIOBKA Ha XMBOT W ia A0NpU-
HaCAT 3a YCTOMYMBOTO Pa3BUTME YPE3 YKPEnBaHe Ha Mupa, AeMo-
KpaLmATa 11 coUManHata nasapHa MKOHOMUKa.

B 1031 pen Ha MKCAM, Pa3BUTUETO Ha CHTPYAHWNYECTBOTO MEXMY
Peny6nyika bvnrapua u ®enepanta penybnika lepmanina 1 B YacT-
HocT baBapyA e e[VH OT OCHOBHWTE NPUOPUTETY Ha HallaTa AeNHOCT
B bunrapua. ToBa CbTPyAHUYECTBO C& OCHOBABA Ha CMOAENEHM LieH-
HOCTW, HO 11 Ha B3aUMHO [OBEPUE. VIMEHHO J0BEPUETO € B OCHOBaTa
Ha ycnexuTe, KOWTO OTOGENA3BAT ABYCTPAHHWTE MKOHOMUYECKW W
TbProBCKW OTHOWeHNA mexay Penybnuka Bvnrapua u Penepanta
peny6nyika lepmanna. B tes3n otHoweHns bagapua nrpae usknioun-
TeNIHO BaXHa PONA KaTo eHa OT BOAELMTE repMaHCKM NPOBUHLMM
MO OTHOWEHME Ha BHOCA 11 U3HOCA MEXAY ABETE AbPXKaBy.

Dear readers,

‘In the service of democracy, peace and development': this
motto marks the work and mission of the Hanns Seidel
Foundation. After the mission and objectives of the Foundation
were set when it was established over five decades ago, vast
arrays of tasks have been implemented. This covers the
interaction between politics, science, economics and society -
an interaction which has served as the main commitment of
the Foundation in Germany, more specifically in the Free State
of Bavaria, but also abroad. Internationally, the activities of the
Hanns Seidel Foundation, which are founded on Christian -
social ideals, aim to promote dignified living conditions and
contribute to sustainable development by fostering peace,
democracy and the social market economy model.

In this sense, deepening the cooperation between the Republic
of Bulgaria and the Federal Republic of Germany, more
specifically Bavaria, has been one of the main priorities of our
activities in Bulgaria. This cooperation is based on common
values but also on mutual trust. It is precisely trust that lies
at the heart of the successes that have marked the bilateral
economic and trade relations between the Republic of Bulgaria
and the Federal Republic of Germany. Bavaria plays an

OrpoMHa 3aciyra 3a akTyanHoTo ChCTOAHME Ha [ABYCTPaHHITE MKO-
HOMWYECKW OTHOWEHA MPE3 NOCNEAHIATE NOBEYE OT [BE AECETU-
neta uma pabortara Ha lepmaHo-bbarapekata UHLYCTPUANHO-Thp-
roscka kamapa (TBUTK).

HactoawmaT aHanu3 Ha WHCTUTYTa 3a MKOHOMMYECKA MOAWTHKA
Ha [BYCTPaHHWTE TbPrOBCKM OTHOWeEHWA Mexay Penybnuka bbn-
rapua u Oenepanta penybnuka Fepmanus nma ronamo 3HadeHue,
3a na go6viemM Npencrasa 3a AuHaMukata u o6ema Ha [BYCTpaH-
HWUTE TbPrOBCKW BPb3KN. 3a TAX MHTYWTMBHO MMame Npencrasa ot
BCEKMAHEBHOTO fen0BO 06LiyBaHe, HO M3C/IeBaHETO [aBa CBOA
6e3cropeH MpUHOC 4Ype3 oHarneassaHe Ha npouecuTe, 3aabi6o-
4yeH npernen 1 6oraTa cpasHUTENHa nepenekTuea. He Ha nocnenHo
MACTO aHann3bT MPENoCTaBA Bb3MOXHOCT 3@ OCMUCNAHE HA WKO-
HOMMYECKOTO CHTPYAHMYECTBO MEX[y ABETE AbpXasy U 3ararea 3a
HEeornon30TBOPeHIA NoTeHLMan 3a GLAEWOTO pasBuTUe Ha HalwnTe
[1B€ VIKOHOMVIKU.

extremely important role in these relations since it is among
the German provinces that account for the greatest share of
import and export between the two countries.

The current state of bilateral economic relations owes a great
deal to the activities of the German-Bulgarian Chamber of
Industry and Commerce, which have continued for over two
decades.

The present analysis of the bilateral trade relations between
the Republic of Bulgaria and the Federal Republic of Germany
prepared by the Economic Policy Institute is instrumental in
familiarising us with the trends in bilateral trade relations and
their scope. We are intuitively aware of these relations because
of our everyday business communication, yet this piece of
research provides undeniable insight by illustrating processes
and ensuring an in-depth review of the situation and a
comparative perspective on it. Last but not least, this analysis
offers an opportunity to understand the economic cooperation
between the two countries and hints at the untapped potential
for the future development of our two economies.



G GEOTRADING

Verehrte Leserin, verehrter Leser,

.Im Dienst von Demokratie, Frieden und Entwicklung" - unter
diesem Motto versteht die Hanns-Seidel-Stiftung ihre Arbeit
und ihren Auftrag. Ausgehend von der Mission und den Zielen
der Stiftung seit ihrer Griindung vor mehr als fiinf Jahrzehn-
ten hat sich ein breites Spektrum von Aufgaben entfaltet. Diese
Vielfalt umfasst den Dialog zwischen Politik, Wissenschaft, Wirt-
schaft und Gesellschaft - ein Dialog, der sich im Hauptenga-
gement der Stiftung sowohl in Deutschland und insbesondere
im Freistaat Bayern, als auch im Ausland auswirkt. International
haben die Tatigkeiten der Hanns-Seidel-Stiftung, die auf christ-
lich-soziale Werte bauen, das Ziel, menschenwirdige Lebens-
bedingungen zu férdern und durch Starkung des Friedens, der
Demokratie und der sozialen Marktwirtschaft zur nachhaltigen
Entwicklung beizutragen.

In diesem Sinne ist die Entwicklung der Zusammenarbeit zwi-
schen der Republik Bulgarien und der Bundesrepublik Deutsch-
land eine Grundprioritdt unserer Tatigkeit in Bulgarien. Diese
Zusammenarbeit beruht auf gemeinsamen Werten, aber auch
auf gegenseitigem Vertrauen. Gerade das Vertrauen ist die
Grundlage der Erfolge der bilateralen Wirtschafts- und Handels-
beziehungen zwischen der Republik Bulgarien und der Bundes-
republik Deutschland. Als eines der fiihrenden Bundeslander in
Bezug auf den Export und den Import zwischen beiden Landern
spielt Bayern eine auBerordentlich wichtige Rolle in diesen Be-
ziehungen.

Ein riesiger Verdienst fir den aktuellen Zustand der bilateralen
Wirtschaftsbeziehungen erhéalt die Deutsch-Bulgarische Indust-
rie- und Handelskammer (DBIHK) fiir ihre Tatigkeiten tber zwei
Jahrzehnten.

Die vorliegende Analyse des Instituts fir Wirtschaftspolitik tiber
die bilateralen Handelsbeziehungen zwischen der Republik Bul-
garien und der Bundesrepublik Deutschland trdgt sehr viel dazu
bei, uns die Dynamik und das Volumen der bilateralen Handels-
beziehungen umfassend zu veranschaulichen. Wir haben eine
intuitive Vorstellung von diesen Prozessen im Rahmen der tag-
lichen Geschaftskommunikation. Durch die Darstellung der Vor-
gange, der detaillierten Ausarbeitung und deren Uberpriifung
erbringt die Untersuchung einen zuverldssigen Leistungsbeitrag
zur Ausgestaltung der perspektivischen Entwicklung. Nicht zu-
letzt bietet die Analyse die Moglichkeit, die Zusammenarbeit
zwischen beiden Landern besser zu erfassen und das noch un-

genutzte Potenzial fir die kiinftige Entwicklung unserer zwei
Volkswirtschaften zu erschlieBen.
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HactoAawmAaT aHann3 e n3roteeH oT MHCTUTYTa 3a MKOHOMU-
yecka nmonuTUKa no forosop ¢ lepmaHo-bwnrapckata nHayc-
TPUaNHO-TbProBcka KaMapa B KayecTBOTO M Ha Bb3NOXWTEN U
Mo NapTHbOPCKO CcropasymeHue ¢ doHaauma ,XaHc 3angen”,
Bvarapua.

3aknioyeHnATa, U3BOAUTE 1 MHEHWATA, V3Pa3eH B aHanu3a,
NPYHAANEXaT Ha aBTOPUTE 1 He BbB BCUYKM Cllydan CbBMadaT
C rnefHata To4ka Ha VIHCTUTYTa 33 MKOHOMMWYECKa MOnuTKKa,
lepmaHo-bbnrapckarta MHOYCTPUANHO-TLProBeKka Kamapa 1nu
oHaauma Xaxc 3angen”. TBUATK n ®oHpaumata He HocAT OT-
FOBOPHOCT 3@ €BEHTYasNHM HETOYHOCTM U HEMbIHOTU.

AHanW3bLT € U3roTBeH OT ekun Ha VIHCTUTYTa 3a MKOHOMUYeE-
cka nonuTKKa 8 cbetas flcer Feoprues, Mapuara TprghoHoBa v
[paromup benues.

MeproabT Ha U3roTeAHE Ha aHanwu3sa e 11-28 cespyapu 2019 1.

LIMITATION OF LIABILITY

The analysis at hand is produced by the Economic Policy
Institute under a commissioning contract by the German-
Bulgarian Chamber of Industry and Commerce and under a
partnership agreement with the Hanns Seidel Foundation in
Bulgaria.

All findings, conclusions and opinions expressed in the
analysis belong to their authors and do not necessary reflect
the positions of the Economic Policy Institute, the German-
Bulgarian Chamber of Industry and Commerce or the Hanns
Seidel Foundation. The Chamber and the Foundation shall not
bear responsibility for any inaccuracies or omissions.

The team responsible for the analysis on behalf of the
Economic Policy Institute is comprised of Yasen Georgiev,
Mariana Trifonova and Dragomir Belchev.

The analysis was prepared in the period February 11-28th,

Die vorliegende Analyse wurde vom Institut fir
Wirtschaftspolitik gemdB Vertrag mit der Deutsch-
Bulgarischen Industrie- und Handelskammer DBIHK als
Auftraggeber und gemaB einer Partnerschaftsvereinbarung
mit der Hanns-Seidel-Stiftung, Bulgarien, erstellt.

Die Schlussfolgerungen, Beurteilungen und Meinungen
geben die Meinung der Autoren wieder und stimmen
nicht in jedem Fall mit dem Standpunkt des Instituts fir
Wirtschaftspolitik, der Deutsch-Bulgarischen Industrie- und
Handelskammer (DBIHK) oder der Hanns-Seidel-Stiftung
uberein. Fur die Richtigkeit, Vollstandigkeit und Aktualitat der
Inhalte kann die DBIHK jedoch keine Gewahr libernehmen.

Die Analyse ist das Ergebnis der Arbeit eines Teams des
Instituts flr Wirtschaftspolitik, an dem Yasen Georgiev,
Mariana Trifonova und Dragomir Belchev beteiligt waren.

Die Analyse wurde in der Periode vom 11. bis 28. Februar

OrPAHUYABAHE HA OTTOBOPHOCTTA

/13non3saHu ca Hal;l—aKT\/aJ'IHI/ITE CTaTUCTNYECKM faHHW KbM MO-
MEHTa Ha M3roTBAHE Ha aHann3a.

AHanu3bT € U3roTeeH ” NPEeAadeH Ha BBb3/TOXUTENA Ha 6bn-
rapckn u QHTMUACKN €3UK. |/|HCTI/ITyTbT 32 MKOHOMWNYECKa MNo-
JINTUKA HE HOCKM OTrOBOPHOCT 3a JOCTOBEPHOCTTA Ha MPEBOAA
Ha APpyr €3uk.

ﬂpl/l HaTM4YMETO Ha NOBEYE OT €ANH Bb3MOXEH U3TOYHWNK Ha
CTaTNCTUYECKN OAaHHW € HanpaBeH I/I360p Ha €aunH OT TaX cneq
CpaBHEHWE Ha METOOO0NOornATa 1 NbAHOTATa Ha PasfnyHnTE
6a3v jaHHW. AKO METOL0N0rYecKuTe pasnnynd BoaAaT 40 3Ha-
YUTENHO PasMWHaBaHE B AHHWNTE, TOBa CE€ MOCO4YBa B aHan3a
KaTo MOTEHUMANHO OrpaHnYeHUEe Ha W3CNEeABaHETO. Moseue
I/IH(*)OpMaLlI/IH 3a Bb3MOXHUTE NMPUYNHK 33 Pa3MWHaBaHE Ha
NAHHUTE € MOMECTEHA KaTO NPUIOXEHNE B KPaA Ha aHann3a.

2019 utilizing the most recent statistical data available at the
time of writing.

The text is written and submitted to the commissioning
contractee in Bulgarian and English. The Economic Policy
Institute shall not bear responsibility for the authenticity of
translations into other languages.

In the cases where more than one statistical source is
available, a choice is made based on a comparison of the
methodologies and comprehensiveness of the alternative
databases. When methodological differences result in serious
discrepancies between sources, this fact is explicitly mentioned
as a potential limitation of the study. More details on the likely
reasons behind such discrepancies are published at the end of
the study as Appendix 1.

VERANTWORTUNGSEINSCHRANKUNG

2019 erstellt. Grundlage der Analyse sind die aktuellsten
statistischen Daten zum Erstellungszeitpunkt.

Die Analyse wurde in bulgarischer und englischer Sprache
verfasst und dem Auftraggeber Ubergeben. Das Institut fur
Wirtschaftspolitik Gbernimmt keine Verantwortung fur die
Ubersetzung in eine Fremdsprache.

Bei Vorliegen von mehr als einer moglichen Quelle
statistischer Angaben wurde nach Vergleich der Methodologie
und der Vollstandigkeit der jeweiligen Datenbanken eine von
ihnen ausgewahlt. Sofern die methodologischen Unterschiede
zu sich erheblich unterscheidenden Angaben flihren, ist dieses
in der Analyse als potenzielle Einschrankung der Untersuchung
ausgewiesen. Mehr Informationen beziiglich der mdéglichen
Ursachen der Nichtiibereinstimmung von Angaben sind im
Anhang zur Analyse angeflhrt.



yBo4

BbHWHOTBLprosekumTe oTHOWeHWA Mexay Penybnuka bbnrapua u ®egepanya
penybnuka FepmaHuA cnedBa Aa ce pasrnexaaT B NO-WWPOKMA KOHTEKCT Ha
ABYCTPaHHUTE MKOHOMUYECKW W MOAWTUYECKN BPB3KM MEXOy [BETE CTPaHMW.
Cnen npucbeanHasareto Ha bbnrapua kbm EBponeiickua cbio3 nagar MHOrO
OT MPEYKNTE NPen Pa3BUTUETO Ha TbPrOBCKWTE 1 WHBECTULMOHHW KOHTaKTW.
B 10311 cMUCBA OLEHKaTa Ha 3HAaYMMOCTTa Ha BBHLWHOTLPrOBCKUTE OTHOLUE-
HvA Ha bvnrapua ¢ GenepanHata penybnuvka e ole no-Hanexalya, 3a Aa ce
AEMOHCTpMpaT npearmcTBaTa Ha CBOGOAHATa THbProBMA, WKOHOMMUYECKaTa
VHTErpauma 1 JOCTUXKEHWATa Ha €AWHHWA EBPOMENCKM Ma3ap B KOHTEKCTa
Ha rno6anHata HECWUrypHOCT 3a OBLAEWETO Ha MEXOyHaponHaTa Tbproseka
cucTema. 3aBOAT KbM MPOTEKLVMOHN3bM U TbPrOBCKWAT aHTarOHU3bM MeXay
Hall-ronemumTe CBETOBHM MKOHOMUKMW HAMA Kak fia He 0CTaBW OTMevaTbk BbpXy
TbPrOBCKOTO W UKOHOMUYECKO MPEACTaBAHE Ha MankuTe OTBOPEHW WKOHO-
MUKK B LleHTpanHa, M3toyHa n H0roustoyHa EBpona, kakeato e 1 bwarapus.
Ynenctsoto B EC 06aue nocTaa HOBITE CTPaHM YNEHKW B TO3W PETUOH B Ce-
UndMYHa CUTyaUma, Tbid KaTo Te MMaT Bb3MOXHOCT 33 TACHA VHTErpaLua BbB
BEpUraTa Ha [OCTaBKM Ha YeTBbpTaTa Hall-ronama MKOHOMMKA B CBETa ¥ Ha
TPETWA Hal-ronam n3Hocuten Ha ctokn cned Kutan v CALLL

YecTo HapuyaHa nkoHoMuyeckua asuraten Ha Espona, Penepantara peny6nu-
Ka Cce No3u1uUMOHMpa 1 KaTo TpeTa ci1ra Ha rnobanHata cuexa (otHoeo cnen Kuait
n CALL) v ¢ nena cn ot 7,3% B o6Ljata CBETOBHA TbProBUA Ha CTOKK 3a 2017 T.
(13pa3eHa KaTo CbBKYMHOCT OT BHOC M M3HOC B aMepukaHcku gonapu). Bonpekn
rno6anHata KOHKYPEHTOCNOCOGHOCT M €KCTIOPTHa OPWEHTALINA, Hall-roNAMO 3Ha-
YEHWe 33 HEeMCKaTa BbHLWHA TbProBUA BCE Mak MMaT esponeiickute ctpaHu. o
OKOHYaTenHu aaHHn 3a 2017 r. 58,6% ot repmaHckus nsHoc 1 57,1% ot BHoca
B FepmaHua ca oT 27-Te cTpaHu Ynerku Ha EC.

B 1031 KOHTEKCT He e M3HeHaABaluo, Ye B MpOBeAeHaTa aHKeTa B kpaA Ha
2018 r. o1 bbnrapckata TbproBcko-npomuwaeHa nanata, 6barapckute up-
M1 NOCTaBAT [epMaHns Ha MbpBo MACTO (48%) kaTo cTpaHa, NpeacTasnssauia
vHTepec 3a 6usHec nbTyBaHua npes 2019 r. BHumaHue Tpabsa aa ce 06bpHe
v Ha akTa, e 77% OT aHKeTMpaHWTe BbArapcky NPEANpUATUA NOCOYBAT, Ye
VIHTEPECHT UM KbM WKOHOMUYECKO CLTPYAHMYECTBO € CBbP3aH C NnoTeHLuana
33 U3HOC Ha CTOKM, @ 28% CMO[ENAT, Ye LeTa UM € BHOC Ha CTOKW. Ha To3u
(hOH aHaNN3bT Ha ABYCTPAHHUTE BLHIWHOTLPTOBCKM OTHOWEHNA € N3KM0YUTEN-
HO HaBPEMEHEH 1 HEO6XOAUM.

INTRODUCTION

Trade relations between the Republic of Bulgaria and the Federal Republic of
Germany should be examined in the wider context of bilateral economic and
political ties. Bulgaria's accession to the European Union has dismantled many
of the barriers to the development of trade and investment contacts. In this
sense, taking stock of the significance of Bulgaria's trade relations with the Fed-
eral Republic becomes even more pressing in order to demonstrate the benefits
from free trade, economic integration and the achievements of the European
single market against the backdrop of insecurities surrounding the future of
the international trading system. The performance of small open economies
in Central, Eastern and Southeastern Europe such as Bulgaria would likely be
affected by the shift towards protectionism and trade antagonism between
the largest economies in the world. However, EU membership puts these new
member states from the region in special circumstances as they now have the
opportunity for close integration into the supply chain of the fourth largest
economy in the world and the third largest exporter of goods after China and
the United States.

Often designated as the economic engine of Europe, the Federal Republic also
positions itself third in the world (again after China and the US) with its 7,3%
share of total global trade in goods for 2017 (measured as the sum of exports
and imports in US dollars). Notwithstanding Germany's global competitiveness
and export orientation, European countries still matter the most for its foreign
trade. Final figures for 2017 show that 58,6% of German export and 57,1% of
imports to Germany come from the other 27 EU members. '

In this light, it is not surprising that, according to a survey conducted by the
Bulgarian Chamber of Commerce and Industry at the end of 2018, companies in
Bulgaria rank Germany as the number one country of interest for business trips
in 2019 (with 48% of responses). It is worth noting that 77% of the Bulgarian
enterprises that participated in the survey divulge that their interest in econom-
ic cooperation mainly concerns the opportunities for export of goods, while 28%
share that their goal is import. Against this background, the analysis of bilateral
trade relations seems both timely and necessary.

1 Fakten zum deutschen AuBenhandel, Bundesministerium fiir Wirtschaft und Energie (BMWi), October 2018/®akTu 3a repmaHckaTa BbHIHA Thprosus, PegepanHo

MUHNCTPECTBO HA MKOHOMUKATA w1 eHepreTukata, Oktomepn 2018 .

Fakten zum deutschen AuBenhandel, Bundesministerium fiir Wirtschaft und Energie (BMWi), October 2018/Facts about German Foreign Trade, Federal Ministry of Econo-

my and Energy, October 2018
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EINLEITUNG

Die AuBenhandelsbeziehungen zwischen der Republik Bulgarien und der Bun-
desrepublik Deutschland sind im groBeren Rahmen der bilateralen wirtschaft-
lichen und politischen Beziehungen zwischen beiden Ldndern zu betrachten.
Nach dem Beitritt Bulgariens in die Europdische Union entfielen viele der Hin-
dernisse fir die Entwicklung der Handels- und Investitionskontakte. Insofern
ist die Beurteilung der Bedeutung der AuBenhandelsbeziehungen Bulgariens
zur Bundesrepublik besonders wichtig, um die Vorziige des freien Handels, der
wirtschaftlichen Integration und der Errungenschaften des européischen Bin-
nenmarktes im Kontext der globalen Unsicherheit Gber die Zukunft des inter-
nationalen Handelssystems zu veranschaulichen. Die Kurve in Richtung Protek-
tionismus und Handelsantagonismus zwischen den gréBten Volkswirtschaften
der Welt wirkt sich zweifelsohne auf die Handels- und Wirtschaftsperformance
der kleinen offenen Volkswirtschaften in Mittel-, Ost- und Stdosteuropa aus,
zu denen auch Bulgarien gehort. Die EU-Mitgliedschaft stellt die neuen Mit-
gliedslénder in dieser Region jedoch in eine spezifische Situation, da sie Gber
die Mdglichkeit einer engen Integration in die Lieferkette der viertgroBten Wirt-
schaft der Welt und des drittgroBten Warenexporteurs (nach China und den
USA) verflgen.

Die Bundesrepublik Deutschland, oft der wirtschaftliche Motor Europas ge-

nannt, belegt global die dritte Position (wiederum nach China und den USA)
auch mit ihrem Anteil von 7,3% am Weltwarenhandel in 2017 (ausgedriickt als
Gesamtheit von Export und Import in USD). Trotz der globalen Wettbewerbsfa-
higkeit und der Exportausrichtung haben dennoch die europdischen Lander die
groBte Bedeutung fir den deutschen AuBenhandel. Nach endgiiltigen Angaben
flir 2017 vollziehen sich 58,6% des deutschen Exports und 57,1% des Imports
nach Deutschland mit den 27 Mitgliedsldndern der EU.

In diesem Kontext Gberrascht es nicht, dass die bulgarischen Firmen in der 2018
von der Bulgarischen Handels- und Industriekammer durchgefiihrten Umfrage
Deutschland an erster Stelle (48%) als Land angeben, das von Interesse fir
Geschaftsreisen in 2019 ist. Aufmerksamkeit verdient auch die Tatsache, dass
77% der befragten bulgarischen Unternehmen an einer wirtschaftlichen Zu-
sammenarbeit interessiert sind, verbunden mit dem Wunsch, ihr Exportpoten-
zial besser auszunutzen und 28% mitteilen, dass sie den Import von Waren
als Absicht verfolgen. Vor diesem Hintergrund ist die Analyse der bilateralen
AuBenhandelsbeziehungen auBerordentlich aktuell und notwendig.

METOLOOJNIOIA U NPEIJEQ HA

JINTEPATYPATA

HacToAwoTo nscnensaHe ma 3a Len, OT e[Ha CTPaHa, ia KOHLeNTyannsupa
ABYCTPAHHUTE TbPrOBCKM OTHOWEHUA 1 3HAYEHMETO UM KaKTO 3a BbHLWHa-
Ta Tbproeua Ha bbnrapua, Taka 1 3a MKOHOMVKATa Ha CTpaHaTa Kato LAno.
Ot apyra, aHanW3bT NpaBy ONWT ia NPEACTaBY PaKTONOTNYeCKkU U3AbPXaHa
aprymeHTaUuma 3a cTaTyca Ha [epMaHuA KaTo TbProBCKW MapTHLOP Homep 1
Ha Bbarapws, kato npasu NoapobHO cpasHeHWe Ha Ny6NMYHO [OCTbMHATA
cTaTMCTMYeCKa MHAOPMaLMA OT PasfnyHW U3TOYHNLK; 06ACHABA Mpeanm-
CTBaTa W HEAOCTATLLMWTE B V3MOM3BAHETO Ha BCEKW OT TAX U MO TO3W HauMH
NPEMIHABa OTBBA NOBLPXHOCTHOTO NPEACTABAHE HA YMCIOBM AAHHN.

3a pa 6bne obxBaHaTa NO afiekBaTeH HaYWH TPAEKTOPMATA Ha Pa3BUTHE Ha
ObarapckaTa BbHLWHA TbPrOBUA 11 MO-KOHKPETHO HA TbPrOBCKITE OTHOLWEHWA
¢ [epmaHua, 13CNeaBaHeTo ce KOHUEHTpMpa Bbpxy nepuopa 2001-2017 .
Mo TO31 HauvH TEMMOPANHVAT aHanW3 BKNIOYBA KaKTO FOLUHWTE Ha NOLTO-
ToBKa 3a uneHcteo 8 HATO u EC (c xapaktepHuTe 3a TAX €N1304KUYHM NOSO-
KUTETHU MKOHOMUYeCKn edekTv npe3 2004 1 2007 1), HO 1 eAHO AeceTune-
TUE Ha afianTaluna KbM CTaTyCa Ha CTPaHa Y1EHKa W Ha YCWUIWA 33 NOCTUraHe
Ha KOHBEPreHUMA C AbpXaBKTe C NO-BYCOK CTaHAAPT Ha XMBOT. 3a Lenute Ha
aHannsa Ce V3non3Bar Hal-aKkTyanHuTe HanyHu AaHHW B MOCOYEHUA [ua-
Na3oH, KaTo KbAETO € yAaYyHO, Ce LMTNPAT 1 NPeaBapuTENHN AaHHK 33 2018 .

Cnensa na 6bpne ot6enA3aHo, Ye TbProBMATA M EKCMOPTHATa OpUeHTalumaA
CbCTaBNABAT CaMO €fiHaTa MOMOBUHA OT CTPATErMATA 33 KOHOMUYECKO pas-
BUTWE Ha MaskuUTe OTBOPEHWN MKOHOMVKNM KaTo bwarapwa. [ipyrata nonosuvHa
Ce KOPEHU B MPUBMMNYAHETO HA BBLHILEH (UHAHCOB pecypc nof hopmarta Ha
npeku yyxaectpanHu nusectuumn (MYK). YU ot Tepmarna ca 06exT Ha oT-
AEneH aHanu3, KoWTo Nonaaa N3ebH 06xBaTa Ha HAaCTOALLOTO VM3CNefBaHe, HO
pedepeHLnn KbM TAX MoraT fa 6baaT npaBeHu No OTHOLWEHME Pa3BITUETO Ha
€KCMOPTHO OPUEHTUPAHUA CEKTOP.

B nutepatyparta Bpb3kaTa Mexay nkoHomuuecku pactex, MY u nsHoc e ot
3aCuWneH 13cneaoBaTenckm HTepec. Brnpeky orpoMHMA akymynmpax macus
OT TEOPETUYHM TPAKTOBKM Ha Npobnema v NpUnoXHu U3cneaBaHua, Bee olle

0CTaBaT BbMNPOCUTENIHM OTHOCHO MPUYWUHHO-CNEACTBEHATA BPb3Ka MeEXAY
T€31 TPU NPOMEHNUBM MO OTHOLEHWE MOCOKaTa Ha Kay3anHoCT, cunata Ha
BPB3KWTE W NOTEHLMANHNTE €heKTU OT ABYNOCOYHUTE B3aUMO3aBUCUMOCTH.

Bce nak B nuTepatypaTa ce o4yepTaBaT HAKOMKO OCHOBHY 13BOAa OT eMMK-
PUYHM U3CNEABaHNMA, MPOBEAEHU 33 MasK/ OTBOPEHW UKOHOMMKU, BKITOYN-
TenHo Te3u B LieHtpanHa, V13toyna v fOrousrouna Espona. Acaravci & Ozturk
(2012) n3nonseat asToperpecrnoHeH mMogen ¢ pasnpeneneH nar (ARDL) n tect
3a Kay3anHoCT No MperHAXbP BbPXY AECET CTPaHK OT perroHa (BKMounTenHo
Bunrapus), KoHCTaTMparKi CTaTUCTUYECKN 3HAYMMa KpaTKoCpouHa U [bi-
roCpoOYHa NPUYNHHO-CNEACTBEHA BPb3KA MEXY VHBECTULMWTE, EKCnopTa W
MKOHOMWYECKIA pacTex B YeTupu oT abpxasuTe. Dritsaki & Stiakakis (2014)
MbK CbOOLLaBaT 3a NOTBBbPAEHA ABYNOCOYHA Kay3anHa Bpb3ka Mexay U3Hoca
1 pacTexa B KpaTKOCPOYeH 1 AbarocpoyeH nnaH. OcobeH nHTepec npeacrta-
BNSIBAT M3BOAMTE OT M3cnenBaHeTo Ha Szkorupova (2014) 3a Cnosakus, npw
KoATO 33 2017 . 86% OT TbProBrATa CbC CTOKM € OCBLIECTBEHA B PAMKUTE Ha
EC, a l[epmaHua e 0OCHOBEH TbProBCKM NapTHLOP ¢ 20,7% oT 061 KnaA Crl0BaLKM
n3Hoc. Mankarta LeHTpanHoesponeicka Abpxasa € eMonemaTviyeH cnyyai u
3apaaw cTaTyca CW Ha Hall-ronAam aBTOMOOWNEH NPOV3BOAWTEN Ha rMasa oT
HaCeneHNeTo B PeruoHa. EMAMPUYHMAT aHanu3 noTBbpXAaBa U3BOAUTE OT
NPEAXOAHWTE N3CNeaBaHNA, Pa3KprBaliky NONOXUTENHOTO BAVAHNME Ha M4
1 Ha ekcnoprta Bbpxy BBI.

ToBa HV NO3BONABa Aa KOHLENTyanu3upame aHanu3a cv 3a edexTnte oT
BbHLWHaTa Tbproeua ¢ lepmanna BbpXy MKOHOMWKaTa Ha bbnrapua B ycno-
BMATA Ha OTPaHMYeHU, HO (HOKYCMPaHU rePMaHCKV UHBECTULIMN B KIOHOBY
€KCMOPTHO OpWEHTMPaHU cekTopu (NpepaboTka Ha Med, aBTOMOBUNHA UH-
LYCTpUS, €NEKTPOHMKA 1 enleKTpoTexHuKa). ChBKYMHOTO MONOXMTENHO BN~
anve Bbpxy BBl Ha bvarapua ce hopmupa oT pbCTa Ha CTOKOBUA M3HOC OT
Te31 cektopu kbMm PPl 1 gpyrn esponericku CTpaHu cnej WHBECTULMKW 3a
NOBWLABAHE Ha NPOV3BOANTENHOCTTA U KOHKYPEHTOCMOCOBHOCTTa VM.

! Fakten zum deutschen AuBenhandel, Bundesministerium fiir Wirtschaft und Energie (BMWi), October 2018
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METHODOLOGY AND
LITERATURE REVIEW

The present study aims, on the one hand, to conceptualize the bilateral
trade relations and their importance for both Bulgaria's foreign trade and
the country's economy as a whole. And on the other hand, the analysis
attempts to present a factually valid argument for the status of Germany
as Bulgaria's number one trading partner by drawing a detailed comparison
of publicly available statistical information from different sources; by ex-
plaining the advantages and disadvantages of using each of them and thus,
going beyond the superficial representation of numerical data.

In order to adequately cover the trajectory of development of Bulgari-
an foreign trade, and in particular of trade relations with Germany, the
study concentrates on the period 2001-2017. Thus, the temporal analysis
incorporates not only the years of preparation for NATO and EU accession
(characterized by episodic positive economic effects in 2004 and 2007), but
also a decade of adaptation to the status of a member state and efforts to
achieve convergence with countries with a higher standard of living. For the
purposes of the analysis, the most up-to-date figures available in the given
timeframe are utilized, and wherever possible, preliminary data for 2018 is
also provided.

A disclaimer must be put that trade and export orientation comprise only
one half of the economic development strategy of small open economies
such as Bulgaria. The other half is rooted in the attraction of external finan-
cial resources in the form of foreign direct investments (FDI). FDI originating
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in Germany are a subject of a separate analysis, going beyond the scope of
the current study. However, some of these FDI might be referenced with
regard to the development of the export-oriented sector.

In academic literature, the relation between economic growth, FDI and
exports is of increased research interest. Despite the vast array of accumu-
lated theoretical treatment and applied research, questions remain about
the causal link between these three variables in terms of causality direction,
the strength of the relationships, and the potential effects of two-way in-
terdependencies.

However, the existing literature outlines several major findings from em-
pirical studies conducted for small open economies, including those in Cen-
tral, Eastern and Southeastern Europe. Acaravci & Ozturk (2012) used an
autoregressive distributed lag model (ARDL) and Granger causality test on
ten countries in the region (including Bulgaria), finding a statistically sig-
nificant short- and long-term causal link between investment, exports and
economic growth in four of them. Dritsaki & Stiakakis (2014) report a con-
firmed two-way causal link between exports and growth in the short and
long term. Of particular interest are the findings of the Szkorupova (2014)
study for Slovakia, where 86% of the trade in goods for 2017 is in fact in-
tra-EU trade, and Germany is a major trading partner with 20.7% of total
Slovak exports. The small Central European state is an emblematic case also
because of its status as the largest car producer per capita in the region. The
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empirical analysis confirms the findings of previous studies, revealing the
positive impact of FDI and exports on GDP.

This allows us to conceptualize our analysis of the effects of foreign trade
with Germany on the Bulgarian economy under the premise of limited but
focused German investments in key export-oriented sectors (copper pro-
cessing, automotive industry, electronics and electrical engineering). The

cumulative positive impact on Bulgaria's GDP is generated by the growth
of commodity exports from these sectors to the Federal Republic and other
European countries after investments to boost their productivity and com-
petitiveness.

METHODOLOGIE UND
LITERATURANGABEN

Die vorliegende Untersuchung hat das Ziel, einerseits die bilateralen Han-
delsbeziehungen und ihre Bedeutung flr den AuBenhandel und fir die
Wirtschaft als Ganzes zu konzipieren; zum anderen wird mit der Analyse
der Versuch unternommen, eine sachliche Argumentation fiir den Status
Deutschlands als Handelspartner Nr. 1 Bulgariens anzubieten, indem die
offentlich zugénglichen statistischen Informationen aus verschiedenen
Quellen eingehend verglichen werden. Die Abhandlung erértert die Vor-
und Nachteile der Benutzung der jeweiligen Quelle und geht somit Gber die
oberflachliche Angabe von ZahlengréBen hinaus.

Um die Entwicklung des bulgarischen AuBenhandels und insbesondere der
Handelsbeziehungen mit Deutschland angemessen darzulegen, umfasst die
Analyse die Periode 2001-2017. So schlieBt die temporére Darstellung so-
wohl die Jahre der Vorbereitung auf die Mitgliedshaft in der NATO und in
der EU (mit den fir den jeweiligen Eintritt charakteristischen sporadischen
wirtschaftlichen Auswirkungen in 2004 und 2007), wie auch ein Jahrzehnt
der Angleichung an den Status eines Mitgliedslandes und der Bemihungen
ein, eine Konvergenz mit den Ldndern mit hdherem Lebensstandard zu er-
reichen. Flr die Ziele der Analyse wurden die fir diesen Rahmen neuesten
vorhandenen Daten verwertet und, soweit angemessen, vorldufige Daten
fur 2018 angefihrt.

Es ist zu vermerken, dass Handel und Exportausrichtung nur zur Halfte
die Strategie fur die Wirtschaftsentwicklung der kleinen offenen Volkswirt-
schaften wie Bulgarien ausmachen. Die zweite Halfte dieser Strategie be-
steht in der Einwerbung von ausldndischen Finanzressourcen in Form von
auslandischen Direktinvestitionen (ADI). ADI aus Deutschland sind Gegen-
stand einer gesonderten Analyse, die auBerhalb des Rahmens dieser Unter-
suchung bleibt; Referenzen zu ihnen kénnen jedoch in Bezug auf die Ent-
wicklung des exportorientierten Sektors gemacht werden.

Der Zusammenhang zwischen Wirtschaftsentwicklung, ADI und Export ist
ein wichtiges Untersuchungsthema in der Literatur. Trotz des riesigen akku-
mulierten Bestands an theoretischen Behandlungen der Problematik und
der angewandten Forschung bleiben immer noch Fragen hinsichtlich des
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Kausalzusammenhangs zwischen diesen drei variablen GroBen offen, was
die Richtung der Kausalitat, der Stéarke der Verbindungen und der potenziel-
len Auswirkungen der gegenseitigen Interdependenz angeht.

Dennoch ergeben sich in der Literatur einige wichtige Schlussfolgerun-
gen aus den empirischen Untersuchungen kleiner offener Volkswirtschaften,
einschlieBlich dieser in Mittel-, Ost- und Stdosteuropa. Acaravci & Ozturk
(2012) verwenden ARDL und einen Granger-Kausalitatstest in Bezug auf 10
Lander der Region (einschlieBlich Bulgarien) und stellen einen statistisch si-
gnifikanten kurzfristigen und langfristigen Kausalitdtszusammenhang zwi-
schen den Investitionen, dem Export und dem Wirtschaftswachstum in vier
der Lander fest. Dritsaki €& Stiakakis (2014) wiederum berichten von einem
bestétigten beidseitigem Zusammenhang zwischen dem Export und dem
Wachstum bei kurz- und langfristiger Betrachtungsweise. Von besonderem
Interesse sind die Ergebnisse der Untersuchung von Szkorupova (2014) fir
die Slowakei, deren Warenhandel in 2017 zu 86% im Rahmen der EU statt-
gefunden hat und fur die Deutschland als Zielland von 20,7% des gesam-
ten slowakischen Exports wichtigster Handelspartner ist. Das kleine mittel-
europdische Land ist ein Vorzeigebeispiel wegen seines Status als groBter
Automobilhersteller pro Kopf der Bevélkerung in der Region. Die empirische
Analyse bestatigt die Feststellungen der vorangehenden Untersuchungen,
indem sie die positive Auswirkung der ADI und des Exports auf den BIP an-
zeigt.

Dies ermdglicht die Analyse der Auswirkungen des AuBenhandels mit
Deutschland auf die Wirtschaft Bulgariens in den Bedingungen einge-
schrénkter, doch zielgerichteter deutscher Investitionen in exportorientier-
ten Schlusselsektoren (Kupferverarbeitung, Automobilindustrie, Elektronik
und Elektrotechnik) zu konzipieren. Die kumulierte positive Auswirkung auf
das BIP Bulgariens wird durch den Wachstum des Warenexports aus diesen
Sektoren in die BRD und in andere europdische Lénder, in der Folge von
Investitionen zur Steigerung ihrer Produktivitdt und Wettbewerbsfahigkeit,
gebildet.



AUVHAMUKA U OB30P HA
BbHHLUWHATA TbProeus HA
PENMNYBJIUKA BBJIFrAPUA

WCTOPUYECKW NPEMEN - NPEAN WU CNEA YIEHCTBOTO B EC

B o6wata cTpykTypa Ha U3HOCA Ha CTOKW U ycnyru oT bbnrapua kato asn
o7 BBIT no noctoaHHM LeHM npruemMaHeTo Ha CTpaHaTa B EBponenckua cbio3
V1 HacTbNBaHETO Ha CBETOBHaTa (PMHAHCOBA W UKOHOMMYECKa Kpu3a benexar
npenomeH mMomeHT. OTTOraBa ce HabnioAaBa NOCTENEHEH PBCT B M3HOCA Ha
CEKTOpU C Mo-BMCOKa A06aBEHa CTOMHOCT — HanpuMep HamanABa OTHOCK-
TENHOTO 3HayeHue Ha obneknata W TeKCTUIHATa NPOMMULLAEHOCT, 3@ CMeTKa

Gurypa 1.1. lnHamuka B usHoca Ha buarapua Ha cToku u ycnyru
o cektopu (2001 - 2016 ) kato Aan ot bBI1 M0 KOHCTAHTHY LeHn
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Ha HapacTBaHETO Ha eKCNopTa B C(hepy Kato eNeKTPOHIKA 11 ENIEKTPOTEXHIKA,
KaKTo 1 B 06n1acTTa Ha UHOPMALIMOHHITE ¥ KOMYHVKALNOHHU TEXHOMOT NN,

[lnHamyvkaTa Ha BHOCA OTPa3fABa KaTo LANO Pa3BUTMETO Ha Obrrapckara
MKOHOMVIKA B pasrnexnaHuA Nepuoy Kato nokassa HapacTBaHe Ha OTHOCK-
TENHWA AN HA UHBECTULIMOHHITE CTOKM 11 CTOKWTE 3@ KpaitHo notpebneHue.

®urypa 1.2. [lnHamuka BbB BHOCA Ha bbirapus Ha cToku u ycyru
o cektopu (2001 - 2016 1) kato gan ot bBI1 Mo KOHCTAHTHU LeHU
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BOAELWW TbPrOBCKN NAPTHbOPIU

[perneawr Ha AvHaMuKaTa Ha M3HOCa OT bbarapua no Bogewy nasapu oT-
pexna YenHo MACTO Ha Abpxasute ot EC owe npean 2007 r. B Havanoto Ha
pa3rnexnaHna Neproa BoAew ekcrnopTeH napTHeop e tanus, cnegsana ot lep-
MaHua, Mbpuna v Typuma. CnadsT Ha U3HOCA B CIEACTBME Ha CBETOBHATa (-
HaHCOBa 1 MKOHOMMYECKa Kpusa npe3 2009 r. cbBnafa C MOMEHTa, B KOWTO
[epmaHMA 3aeMa €AHONMYHO YETHOTO MACTO KaTo MbpBOCTENEHEH Masap 3a
6bnrapckute ctoku. 3a nepuoaa 2001-2017 r. Hail-cepro3eH pbCT 0TOENA3Ba
M3HOCHT KbM PyMBbHMA, LOKATO TO3M € [BbpUMA TyOK OTHOCUTENHOTO CU 3HAYEHME.
leorpadpckarta 6n130CT 1 ronemMyHaTa Ha TypckiMA nasap npe3 Lenua nepuog
OTpexaaT BOAEWO MACTO Ha CTpaHaTa kaTo Lenesa AecTWHaluma 3a Gbarapckua
WN3HOC, KOHKYpUPalikn Ce Cepuo3Ho 3a BTOpoTo MAcTo ¢ Wtanna (Gurypa 2.1.).

Gurypa 2.1. JuHamuka Ha u3Hoca oT buarapua no Bogewm
TbProBCKu napTHeopu B nepuoga 2001- 2017 1. B MITH. €8P0
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[lo Bpeme Ha pasrnexaaHna Neproa BOLELLMTE CTPaHM NO OTHOWEHWE Ha BHO-
ca B bbnrapua cbBnagat o M3BECTHa CTENEH C BOAEGLMTE €KCMOPTHU NapPTHBO-
PV C [IBE MHOTO CbLIECTBEH U3KIoYeHNs — Pycis u Kutait (Ourypa 2.2.). Mpe3s
Te31 CEAEMHaAEeCeT roOAMHM 3a CTaTyTa Ha BOAEL NapTHbOP CbPEBHOBAHWETO
e mexay ®enepantata penybnuka v Pyckata degepauma, HO JOKATO BHOCHT
oT l'epmaHMa e JOMMHMpaH OT NPOAYKLMA C BUCOKA Jo6aBeHa CTOMHOCT,
MHBECTULIMOHHU CTOKM U CTOKM 3a KpalHo notpebneue, 1o npu Pycus e
CbCTABEH MOYTW U3LANO OT eHepronsToyHnumM. CbBCEM €CTECTBEHO € MbPBOTO
MACTO KaTo MMMOpTeH MapTHeOp Ha bbnrapua pa 6vae 3aemaHo ot Pycus B
rOOVMHUTE Ha PbCT HA LEHWUTE Ha EHEPTMAHITE Pecypcy Ha CBETOBHUTE Masapy,
6e3 ToBa fia Ma NpAKa BPb3Ka CbC CbCTOAHUETO Ha GbarapckaTa KOHOMIKA.

Qurypa 2.2. [luHamuka Ha BHoca B bwarapua no Bogewwm
TBProBCKM NAPTHLOPY B MITH. €8P0
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REPUBLIC OF BULGARIA’S
FOREIGN TRADE: DYNAMICS

AND OVERVIEW

HISTORICAL OVERVIEW - BEFORE AND AFTER EU ACCESSION

Bulgaria's accession to the European Union and the onset of the global
financial and economic crisis mark a turning point in the structure of goods
and services export from the country as a share of GDP at constant prices.
Since then, there has been a gradual increase in the exports of sectors
with higher added value - for example, the relative importance of clothing
and the textile industry has diminished, giving way to increased exports in

Figure 1.1. Dynamics of Bulgaria's export of goods and services by
sectors (2001 - 2016) as a share of GDP in constant prices
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fields such as electronics and electrical engineering as well as in the area of
information and communication technologies.

The dynamics of imports reflects the overall development of the Bulgarian
economy over the period under review, indicating an increase in the relative
share of investment goods and final consumption goods.

Figure 1.2. Dynamics of Bulgaria's import of goods and services by
sectors (2001 - 2016) as a share of GDP in constant prices

Source: Harvard Center for International Development

MAIN TRADE PARTNERS

Even before 2007, EU countries take center stage in the review of Bulgaria's
main export markets. At the beginning of the period, the leading export
partner is Italy, followed by Germany, Greece and Turkey. The decline in exports
as a result of the global financial and economic crisis in 2009 coincides
with the shift towards Germany becoming the single most important
market for Bulgarian goods. For the period 2001-2017, exports to Romania
posted the most significant growth, while those to Greece lost their relative
importance. The geographic proximity and the large size of the Turkish market
predetermined the country's significance as a major destination for Bulgarian
exports throughout the whole period, incessantly competing with Italy for the
second place. (Figure 2.1.)

Figure 2.1. Bulgaria's export dynamics by main trading partners in
the period 2007- 2017 in Min. EUR
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During the period in review, the main countries with regard to imports to
Bulgaria coincide to some extent with the main export partners with two very
significant exceptions - Russia and China (Figure 2.2.). During these seventeen
years, the Federal Republic and the Russian Federation interchangeably
assume the position of the leading import partner, but while imports from
Germany are dominated by high added-value production, investment
and final consumption goods, Russia's import is composed almost entirely
of energy resources. It is only natural for Russia to take the leading import
spot when the price of energy resources goes up on the international markets
without any real connection to the state of the Bulgarian economy in that
particular year.

Figure 2.2. Bulgaria's import dynamics by main trading partners
in the period 2001-2017 in MIn. EUR
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DYNAMIK UND UBERSICHT

DES AUSSENHANDELS
REPUBLIK BULGARIEN

GESCHICHTLICHER HINTERGRUND - VOR UND NACH DER EU-MITGLIEDSCHAFT

Die Aufnahme des Landes in die EU, der Einbruch der Weltfinanz- und
der Weltwirtschaftskrise stellen einen Wendepunkt in der Gesamtstruktur
des Exports von Waren und Dienstleistungen als Anteil des BIP zu
konstanten Preisen dar. Seitdem ist ein allmahliches Wachstum des Exports
in Sektoren mit groBerer Wertschépfung zu beobachten. So sinkt z.B. die
relative Bedeutung der Bekleidungs- und Textilindustrie, wahrend der

Abbildung 1.1. Dynamik des bulgarischen Waren- und Dienstleis-
tungsexports nach Sektoren (2001 - 2016), als Anteil am BIP
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Export in Sektoren wie Elektronik und Elektrotechnik sowie im Bereich der
Informations- und Kommunikationstechnologien steigt.

Die Dynamik des Imports spiegelt als Ganzes die Entwicklung der
bulgarischen Wirtschaft in der Untersuchungsperiode wider und zeigt einen
Anstieg des relativen Anteils der Investitionswaren und der Waren fiir den
Endverbrauch.

Abbildung 1.2. Dynamik des bulgarischen Waren- und Dienstleis-
tungsexports nach Sektoren (2001 - 2016), als Anteil am BIP
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Quelle: Harvard Center for International Development

FUHRENDE HANDELSPARTNER

Die Prufung der Dynamik des bulgarischen AuBenhandels nach fiihrenden
Markten zeigt, dass die EU-Lander bereits vor 2007 an der Spitze waren. Zu
Beginn der untersuchten Periode war Italien der Hauptexportpartner, gefolgt
von Deutschland, Griechenland und der Turkei. Der Exportriickgang in der
Folge der Weltfinanz- und Weltwirtschaftskrise trifft mit dem Zeitpunkt
uberein, zu dem 2009 Deutschland die alleinige flihrende Position als
erstrangiger Markt fiir bulgarische Waren einnimmt. Im Zeitraum 2001 -
2017 verzeichnet der Export nach Ruménien den gréBten Anstieg, wahrend
Griechenland an relativer Bedeutung verliert. Die geographische Nahe und
die GroBe des tlrkischen Marktes verleihen der Tlrkei wéahrend der ganzen
Periode einen fiihrenden Platz als Zielrichtung des bulgarischen Exports, in
umstrittenem Wettbewerb mit Italien um den zweiten Platz. (Abbildung 2.1.)

Abbildung 2.1. Dynamik des bulgarischen Exports nach fiihrenden
Handelspartnern im Zeitraum 2001-2017, in Mio. EUR
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Im Untersuchungszeitraum fallen die flihrenden Import-Lander Bulgariens
in gewissem MaBe mit den flihrenden Exportpartnern Uberein, mit zwei
sehr wesentlichen Ausnahmen - Russland und China (Abbildung 2.2.).
In diesen siebzehn Jahren findet der Wettbewerb um die Position des
fuhrenden Partners zwischen der BRD und der Russischen Fdderation
statt. Doch wéhrend der Import aus Deutschland von Produkten mit hoher
Wertschépfung, Investitionswaren und Waren fiir den Endverbrauch dominiert
ist, besteht der Import aus Russland fast ganz aus Energietragern. Es ist sehr
natirlich, dass in den Jahren des Anstiegs der Preise der Energieressourcen
auf den Weltmarkten der Platz des gréBten Import-Partners von Russland
eingenommen wird, ohne dass dieses einen unmittelbaren Zusammenhang
auf den Zustand der bulgarischen Wirtschaft hat.

Abbildung 2.2. Dynamik des Imports in Bulgarien nach fiihrenden
Handelspartnern im Zeitraum 20071-2017, in Mio. EUR
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OENEPAJIHA PENYBJIUKA TEPMAHMUA
KATO TbPrOBCKM NAPTHBOP Ne1 HA
PENMNYBJIUKA BbJIrAPUA

Mo obem Ha ABycTpaHHaTa Tbprosua bbnrapua nomapa B Tonm 20 Ha
Hali-BaXXHUTE TbProBCKM NapTHbOPU Ha [epmaHua B pamkute Ha EBpo-
neiickua cbto3. o ronemuHa Ha vnsHoca ot OPT kbm cTpanuTe ot EC Bbn-
rapvia e 21-a no pasmep Ha BHOCa € Ha 19-a no3uuma cpea nNapTHLOPUTE B
pamkute Ha EC. Mo 3HayeHne Ha Tbprosckua 060poT (BHOC+13HOC) Bbarapusa
€ Ha 41-BO MACTO Cpef BCUYKM 234 ObpXKasBu 1 TEPUTOPUN B CBETA, C KOW-
10 prpmuTe BLB PeaepanHa penybnuka lepmanna Toprysat. Cpea BCUYKK
cTpaHu BHocuTenw B lepmanna buarapua e Ha 39-0 MACTO, @ MO OTHOLWEHNE
Ha n3Hoca oT lepmanma - Ha 45-0 MACTO B CBETa.

Mpes 2017 r. bvarapua nonapa cpea cTpaHuTe, ¢ Kouto lepmaHua
oTYNTa THProBeKU Aednumt (0610 65 IbpXKasK), [OKaTo CbC 169 FbpKasy
FepmaHua perucTprpa nonoXUTENHO Tbproscko canpo?. TenaeHumuaTa bbn-

rapva fa usHacA noBeye OTKONKOTO BHacA OT [epmaHusa ce 3anasBa U
npes 2018 r. Mo TO3n HauMH 3a MocnefHOTO AeceTuneTMe 3HaKbT Ha
TbProBCKOTO cafnfo ce obpblua B nonsa Ha bwvnrapua obwo Tpu nbTyn
- npe3 2013, 2017 v 2018 r. Tyk BneyaTneHne nNpaBu pbCTLT B NOJSIO-
XWUTENHOTO 3a bwbnrapua TbprosBcko canpo, KOETO yABOABa CTOWHOCTTA
cv npe3 2018 r. cnpamo npepxogHata roguHa (ot 150 MnH. eBpo Ha
320 mnH. eBpo). M3KmiounTenHo AMHAMUYHO PasBUTE OTYWTA W OBLUMAT
cTOoKOO6MeH MexAay fBeTe AbpXKaBW. 3a 0CEMHaAECeTrOAULIHNUA NepPUOp,
oT 2001 fo 2018 r. Toit oT6enA3Ba cpeAeH roauiueH pbet ot 10%, Kato
caMo 3a nocnefHUTE [eceT roAMHU TOM HapacTea oT 3,2 MApf. €Bpo A0
noytn 8,3 Mnpa. €Bpo WNU ABa MbTU U NoNoBuHa (Tabnuua 1.1. v durypa
3.1).

THE FEDERAL REPUBLIC OF GERMANY AS
BULGARIA’S NUMBER 1 TRADE PARTNER

Bulgaria is among the top 20 most important trade partners for Ger-
many within the European Union in terms of total trade turnover. If
the volume of German exports to EU Member States is considered, Bulgaria
ranks on the 21st place, while seen from the point of view of imports to
Germany the country is placed 19th. According to the total trade figures,
Bulgaria holds the 41st position out of 234 countries and territories world-
wide. The global comparison shows that Bulgaria is on 39th place in terms
of all imports to Germany and on 45th when the size of all export markets
is considered.

In 2017, Bulgaria joined the group of 65 countries with which Ger-
many posted a negative trade balance, whereas the Federal Republic had

a positive balance with the remaining number of 169 countries and territo-
ries?. The trend for Bulgarian exports to Germany to exceed the German
imports to Bulgaria remained unchanged in 2018 as well. Thus, Bul-
garia registered a positive trade balance with Germany trice within the
past decade — in 2013, 2017 and 2018. Worth mentioning is the increase
in the positive trade balance of Bulgaria that more than doubled in 2018 on
an annual basis (from EUR 150 min. to EUR 300 min.). Bilateral total trade
turnover is also characterized by very dynamic development. For the period
between 2001 and 2018 it registered an average annual growth rate of
10%. What is more, it increased from EUR 3.2 bin. to EUR 8.3 bin. in
the past decade alone. (Table 1.1. & Figure 3.1.).

DIE BUNDESREPUBLIK DEUTSCHLAND
ALS TOP-HANDELSPARTNER DER

REPUBLIK BULGARIEN

In Bezug auf den Umfang des bilateralen Handels gehdrt Bulgarien zu
den Top 20 der wichtigsten Handelspartner Deutschlands im Rahmen
der EU. In der Rangfolge des Umfangs des BRD-Exports in die Ldnder der EU
belegt Bulgarien den 21. Platz und beim Import die 19. Position unter den
Partnern im Rahmen der EU. In der Rangfolge des Handelsumsatzes (Import
und Export) belegt Bulgarien die 41. Position unter allen 234 Lindern und
Gebieten der Welt, mit denen die Firmen in der Bundesrepublik Deutsch-
land handeln. Bulgarien befindet sich an 39. Stelle unter allen Landern, die
nach Deutschland importieren und an 45. Stelle unter den Lédndern, die nach
Deutschland ausfiihren.

2017 gehdrt Bulgarien zu den Landern, mit denen Deutschland ein
Handelsdefizit ausweist (insgesamt 65 Lander), wihrend Deutschland mit

169 Ldndern eine positive Handelsbilanz hat?

Der Trend, dass der bulgarische Export den Import aus Deutschland
libersteigt, halt auch 2018 an. So wendet sich im letzten Jahrzehnt das
Zeichen der Handelsbilanz insgesamt drei Mal zu Gunsten Bulgariens:
2013, 2017 und 2018. Hierbei fallt der Anstieg der positiven Handels-
bilanz fiir Bulgarien auf, die 2018 ihren Wert im Vergleich zum Vorjahr
verdoppelt (von 150 Mio. EUR auf 320 Mio. EUR). Eine auBerordentlich
dynamische Entwicklung verzeichnet auch der Gesamtwarenumsatz zwi-
schen den beiden Landern. In den 18 Jahren (von 2001 bis 2018) ver-
zeichnet er einen durchschnittlichen Jahreszuwachs von 10%, wobei er
allein in den letzten 10 Jahren von 3,2 Mrd. EUR auf fast 8,3 Mrd. EUR
oder um das Zweieinhalbfache wichst (Tabelle 1.1. und Abbildung 3.1.).

2 PaHrnneTa Ha BHWHOTBProBCKUTE napTHeopu Ha OPI 2017, ®eaepanHa cratuctudecka cnyx6a Ha lepmanua, 26.10.2018 r.
Ranking of FRG's foreign trade partners, Federal Statistical office of Germany, 26.10.2018
Rangfolge der Handelspartner im AuBenhandel der Bundesrepublik Deutschland 2017, Statistisches Bundesamt (Destatis), 26.10.2018



Ta6bnuya 1.1. HaHun Ha ¢€ﬂCpGﬂHGTG CTaTucTnyecka C}'Iy)K6ﬂ Ha repMGHMH 30 BbHLWHATA TbProBma Mexay GCMGHMﬂ 4 BB/'II'G,DMH ~ CTOKOOOMEH 1 cango * JaHHuTe

30 2018 r. ca npeasapuTesHmu

Table 1.1. Total trade and trade balance between Germany and Bulgaria * preliminary data for 2018
Tabelle 1.1. Angaben des Statistischen Bundesamtes zum Ausenhandel zwischen Deutschland und Bulgarien - Warenumsatz und Bilanz * nach vorldufigen

Angaben fiir 2018

miH. espo/ Min. EUR/
Mio. EURv

mitH. eBpo/ Min. EUR/

Mio. EUR
WN3toynHnk: PepepanHa cratuctnyecka

cnyx6a Ha [epmarua
Source: Federal Statistical Office
Quelle: Statistisches Bundesamt

341,1
4344
457,7
593,1
767,8
787,4
979,9
1345,7
604,5
5294
283,1
460,6
-80,5
693,3
5472
286,0
-150,0

-320,6

Qurypa 3.1. [JuHamuka Ha CTOKOOBMEHA v CasfoTo B ThproBuaTa Mexay [epmarnua v buarapua * ganHute 3a 2018 r. ca npeasaputenHu
Figure 3.1. Dynamics of the total trade and trade balance between Germany and Bulgaria * preliminary data for 2018
Abbildung 3.1. Dynamik des Umsatzes und der Handelsbilanz * zwischen Deutschland und Bulgarien * nach vorldufigen Angaben fiir 2018
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KakTo ce Buxpaa ot Tabnuua 1.2., 3a neproga ot 2001 o 2018 1. U3HOCHT OT
Bvarapua kem Pl HapacTsa ¢ noytn 12%, C KOETO M3NpeBapsa, Makap 1 C
MaJlko, TemMna Ha BHoca ot [epmarua (99%). Cnopea npeasapuUTenHUTe AaHHK
33 2018 r. Ha PepepanHaTa cTaTUCTUYECKa Cnyx6a Ha [epmanus, 6birapcku-
AT u3Hoc 3a ®Pl e HapacHan Tpu MbTM 3a NOCNELHMTE AECET FOAUHU U
0T6enA3Ba Hall-B1COKaTa cu cToHOCT npe3 2018 r. - 6nr30 4,3 MApa. espo,
3afMVHaBaliky BCUYKM focerawHn pekopaun. CxopHa € 1 TeHAeHUWATa npu
repMaHcKma U3HoC 3a bbarapna — CbC CTOMHOCT OT NOYTY 4 MIPA. €BPO Npe3
2018 r., TO1 ce e yBenunyun aga Nbtu cnpamo 2009 r.

bescnopHa e TeHaeHUMATa BbHIWHATA ThProBYA MEXAY ABETE AbpXaBy Aa

N

0

HapacTsa B nepvoga 2001-2018 r. VI3knioyeHre npasu eAnHCTBEHO KPU3MC-
Hata 2009 r., KoraTo cTok0060pOTLT Hamanaea ¢ 23%. Torasa NO-CUNHO €
3acerHaT M3HoCkT oT [epmanma KbM bbarapus, KOWTO ce CBMBA C efHa TpeTa
Ha ropumwHa 6a3a, AOKaTO BHOCHT BLbB hefepanHaTta penybnuka ot benrapua
cnaga ¢ 8%. lMpe3 2011 r. CTOKOOOMEHBT MEXAY ABETE AbPXAaBW HE Camo
Ce Bb3CTaHOBABA, HO W HaAMVHaBa NPEAKPV3NCHOTO PEKOPAHO PaBHMLLE OT
2008 r. ToBa ce ObMKW Ha CPaBHWUTENHO NO-AUHAMUYHIA PaCcTeX Ha M3HOCa
oT bvnrapusa kbm lepmaHua - Toin 0T6€1A38a CPELHOMOAMLIEH TEMM Ha Ha-
pacTBaHe 0T 26,5% 3a 2010-2011 r. Mpe3 2014 r. 6BbArapckuAT 13HOC 0TYUTa
cnag ot 5% Ha rogvwHa 6a3a, HO CTOKOOOMEHBT TOraBa OT4YMTa PLCT OT Haj



9% BecneacTsMe OT NO-[06POTO NpeacTaBAHe Ha BHOca OT lepmaHua B bbn-
rapus (+249%). Ot 2015 o 2018 r. cTOKOOGMEHBT HapacTBa CbC CpeaHo 9%
Ha roAWHa, KaTo AMHaMUKaTa € BMOMMO B MON3a Ha W3HOCa OT bbnrapua ¢
HeroBWA cpeneH roAuniIeH Temn Ha HapacTeaHe oT 611130 14%, [OKaTO BHOCHT

ot lepmaHns B bbirapus ce ysenuuasa ¢ okono 5% rognwHo (tabnuua 1.2.
n urypa 3.2.).

As Table 1.2. shows, exports from Bulgaria to Germany grew at an average
annual rate of almost 12% during 2001-2018, thus outpacing the growth rate
of German imports to Bulgaria for the same period (9%). According to pre-
liminary data for 2018 by the Federal Statistical Office, Bulgarian exports to
Germany increased three times for the past ten years and reached their all
time highest volume in 2018 - almost EUR 4.3 bin. The exports from Germany
to Bulgaria depict a similar trend - two times the size of 2009 by reaching
almost EUR 4 bIn. in 2018.

The historic overview clearly shows a trend of growing total trade turnover.
An exception is recorded in 2009 when the total trade shrank by 23%. With a
contraction of 30% on year-over-year basis German exports to Bulgaria at that

time were affected more significantly, while the Bulgarian imports in Germany
decreased by 8%. In 2011, the total trade between both countries not only fully
recovered but even outstripped the pre-crisis record level of 2008. This results
from the comparatively more dynamic growth of the Bulgarian export to Ger-
many - it registered an annual growth of 26.5% in 2010-2011. In 2014, the
exports from Bulgaria to Germany dropped by 5% but the total trade volume
grew by 9% due to the better performance of the German imports to Bulgaria
(+249%). The total trade in 2015-2018 registered a yearly increase of 9% on
average - a dynamic significantly driven by the Bulgarian exports. The latter
grew annually by 14%, while German exports to Bulgaria expanded at a slower
pace - by 5% on an yearly basis (Table 1.2. & Figure 3.2.).

Wie aus Tabelle 1.2 ersichtlich ist, stiegen die Ausfuhren aus Bulgarien in
die Bundesrepublik Deutschland im Zeitraum von 2001 bis 2018 um fast
12% und tbertrafen damit die Importquote aus Deutschland (9%), wenn
auch geringfiigig. Nach den vorldufigen Daten des Statistischen Bundesam-
tes flr das Jahr 2018 haben sich die bulgarischen Exporte in die Bundes-
republik Deutschland in den letzten zehn Jahren verdreifacht und sind

ihren héchsten Wert im Jahr 2018 wert - fast 4,3 Mrd. EUR, womit alle bis-
herigen Rekordwerte tibertroffen werden. Ahnlich ist auch die Tendenz beim
deutschen Export nach Bulgarien - mit einem Wert von fast 4 Mrd. EUR in
2018 hat er sich im Vergleich zu 2009 fast verdoppelt.

Die Tendenz des Anwachsens des AuBenhandels zwischen beiden Ldndern
im Zeitraum 2001-2018 ist eindeutig. Eine Ausnahme bildet nur das Krisen-
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jahr 2009, in dem der Warenumsatz um 23% sinkt. Zu der Zeit wurde der
Export aus Deutschland nach Bulgarien, der um ein Drittel auf Jahresbasis
sank, starker betroffen, wahrend der bulgarische Export in die BRD um 8%
sank. In 2011 erreichte der Warenumsatz zwischen beiden Landern nicht nur
die friiheren Werte, sondern tbertraf das Vorkrisen-Rekordniveau von 2008.
Dieses ist auf das relativ dynamische Wachstum des bulgarischen Exports
nach Deutschland zurlickzufiihren - auf Jahresbasis verzeichnet er einen
durchschnittlichen Anstieg von 26,5% flr 2010-2011. In 2014 verzeichnet

der bulgarische Export einen Riickgang von 5% auf Jahresbasis, doch der
Warenumsatz steigt in derselben Periode um tiber 9% infolge der guten
Performance des Imports aus Deutschland in Bulgarien (+249%). Von 2015
bis 2018 steigt der Warenumsatz um durchschnittlich 9% jahrlich, wobei
die Dynamik sichtbar zugunsten des Exports aus Bulgarien ist. Sein durch-
schnittliches Wachstum betrdgt fast 14%, wahrend der Import aus Deutsch-
land in Bulgarien um ca. 5% jahrlich wéchst (Tabelle 1.2. und Figur 3.2.).

Ta6nuya 1.2. JanHn Ha QegepanHata cTatucTnyecka cyx6a Ha [epMaHus 3a BLHIWHATA Thprosua mexgy [epmanus n buirapus - BHOC 1 M3HOC * AaHHUTE 30

2018 r. ca npeaBapuTenHu

Table 1.2. Exports from Germany to Bulgaria and Imports in Germany from Bulgaria *preliminary data for 2018
Tabelle 1.2. Angaben des Statistischen Bundesamtes iiber den AuBenhandel zwischen Deutschland und Bulgarien* nach vorléufigen Angaben fiir 2018

V3TouHunK: Peagepanta craTucTuyecka
cnyx6a Ha [epmaxns

Source: Federal Statistical Office
Quelle: Statistisches Bundesamt

®urypa 3.2. [InHamuka Ha BbHWHATA ThproBuata mexay [epmanva v bvarapua * nanuute 3a 2018 r. ca npeaBapuTenHu
Figure 3.2. Dynamics of foreign trade between Bulgaria and Germany *preliminary data for 2018
Figur 3.2. Dynamik des AuBenhandels zwischen Deutschland und Bulgarien *nach vorldufigen Angaben fiir 2018
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Mo-BHUMaTeneH normea B CTaTUCTUYeCcKUTe laHHW 33 BbHWHATA TbProBusa
Mexay fBeTe Abpxasy Ha Pegepantara cratucTuyecka cnyx6a Ha Fepmaxus
1 Ha HauuoHanHua cTaTUCTUYECKM WHCTUTYT MOKa3Ba M3BECTHU pa3MuHa-
BaHuA B cToiHocTuTe (Tabnuua 1.3.). Bb3aMOXHW npuumnHmM 3a acumeTpusTa

BbB BbHLWHOTHPrOBCKAaTa CTaTNUCTNKA Ca MOMECTEHN B NPUTOXEHWE 1, KaTo 3a
LennTe Ha HacCcToAlWNnA aHann3 ca N3NoA3BaHW AaHHW 1 OT ABaTa U3TOYHWNKaA
npn N3pU4YHOTO MM YNOMEHaBaHe.

A closer look at the statistical data provided by the Federal Statistical Of-
fice of Germany and the National Statistical Institute of Bulgaria reveals
asymmetries in foreign trade statistics (Table 1.3.). A non-exhaustive list of

frequent reasons for statistical asymmetries is provided as Appendix 1. For
the needs of the current analysis, both sources are used and duly recognized.

Ein genauerer Blick auf die Angaben des Statistischen Bundesamts und
des Nationalen Instituts fiir Statistik zum AuBenhandel zwischen beiden
Landern lasst gewisse Differenzen in den Werten erkennen (Tabelle 1.3.).

Maogliche Ursachen der Asymmetrie in der Statistik zum AuBenhandel sind
in der Anlage 1 angefiihrt; flir die Zwecke der vorliegenden Analyse wurden
Angaben von beiden Quellen verwendet und entsprechend ausgewiesen.

Tabnuvua 1.3. CpaBHeHWe HO JAHHUTE 30 BbHIIHATA Thprosua mexay [epmarnua n bvarapua or ®CCu HCU * naHHuTe 30 2018 I ca npeaBapuTenHu

Table 1.3. Comparison of trade data provided by the Federal Statistical Office and the National Statistical Institute * preliminary data for 2018

Tabelle 1.3. Vergleich der Angaben des Statistischen Bundesamtes und des Nationalen Instituts fiir Statistik zum AuBenhandel zwischen Deutschland und Bulga-
rien * Die Daten fiir 2018 sind vorldufig.

W3ToyHuK: PegepanHa cratuctudecka cnyx6a Ha lepmarns, HaywonaneH cratuctnyeckn nHetutyt / Source: Federal Statistical Office, National Statistical Institute
(Bulgaria) / Quelle: Statistisches Bundesamt, Bulgarisches Nationales Institut fiir Statistik

AHANN3 HA PABHULLIE NPEAMPUATUA

Cnopea naHHv Ha EBpocTat 3a CTpyKTypaTa Ha eKCOPTHO OpPUEHTUPaHKTE
npeanpwata B f[epmaHua, 3a nepmopa 2014-2016 r. 3HAaUUTENHO € Ha-
pacHan 6poAT Ha repMaHCKWUTe NPeAnpuATUA, KOUTO TbpryBat ¢ Obfi-
rapcku KoHTpareHTu. 1o oTHoweHue Ha BHoca oT Bbnrapua B lepmaHus
¢ Haa 30% ca ce yBenuyuan upMute C YUCIEHOCT Ha NepcoHana nop
10 cnyxutenn, ¢ 16% - Ha 1e3n ¢ mexay 50 n 249 gywun un ¢ 15% - Ha

komnaHuute ¢ Hag 250 cnyxutenn. [laHHuTe 3a BHOCa OT bbnrapua 3a To3u
TPUrOAVLIEH MEPWUOA MOKa3BaT, Y€ PbCTHT B peanu3vpaHara CTOVHOCT €
Hal-BMCOK NpuW npeanpuatuata ¢ nog 10 cnyxutenu (c 459%), cnensaHu ot
ronemute npeanpuaTua (¢ 24%) v npeanpuatusTa ¢ Ao 249 cnyxurenu (cbe
17%).
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TRADE ANALYSIS AT ENTERPRISE LEVEL

According to Eurostat data on the export orientation of enterprises
in Germany, the number of German enterprises that traded with
Bulgarian counterparts in 2014-2016 increased significantly. In terms
of imports from Bulgaria to Germany, the number of enterprises with such
transactions increased as follows: enterprises with less than 10 employees
by 30%, companies employing between 50 and 249 persons - by 16% and

companies with over 250 employees - by 15%. Data for the imports from
Bulgaria for the same three-year period reveal that the growth of trade
volume was the highest for enterprises with less than 10 employees (by
4500), followed by the large ones (by 24%) and companies with up to 249
employees ( by 17%).

ANALYSE AUF DER EBENE DER UNTERNEHMEN

Nach Angaben von Eurostat Uber die Struktur der exportorientierten
Unternehmen in Deutschland ist im Zeitraum 2014 — 2016 die Anzahl
der deutschen Unternehmen, die mit bulgarischen Kontrahenten han-
deln, erheblich angestiegen. In Bezug auf den Import aus Bulgarien ist
die Anzahl der Firmen mit weniger als 10 Mitarbeitern, die aus Bulgarien
importieren, um 30% angestiegen, diese der Firmen zwischen 50 und 249

Gurypa 4.1. [lpeanpuAaTMATA € BHOC OT bbarapus no YucneHoCT Ha NepCoHana

Mitarbeitern — um 16%, und es haben 15% mehr Firmen mit tber 250 Mit-
arbeitern Importe aus Bulgarien realisiert. Die Angaben Uber den Import aus
Bulgarien wéhrend dieser dreijahrigen Periode ergeben, dass der Anstieg des
realisierten Werts am hdchsten bei Unternehmen mit bis zu 10 Mitarbei-
tern ist (um 45%), gefolgt von den groBen Unternehmen (um 249%) und den
Unternehmen mit bis zu 249 Mitarbeitern (um 17%).

Figure 4.1. Number of German enterprises importing from Bulgaria by enterprise size
Abbildung 4.1. Unternehmen, die aus Bulgarien importieren, nach Anzahl der Mitarbeiter

Heknacudmumpanm/ Unclassified/
Nicht klassifiziert

Ha g 250 cayxutenn/ Over 250 employees
Mehr als 250 Mitarbeiter

Mexay 50 1 249 cnyxurenn/ Between 50 and
249 employees/ Zwischen 50 und 249 Mitarbeiter

Meskay 10 v 49 caykute nv/ Between 10 and
49 employees/ Zwischen 10 und 49 Mitarbeiter

MNoa 10 cayxutenn/ Under 10 employees/
Weniger als 10 Mitarbeiter

06uo/Total/Gesamt

W3roynuk: Espocrar
Source: Eurostat
Quelle: Eurostat
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Gurypa 4.2. CrosiHOCT Ha BHOCA OT bbarapus no npeanpuaTvs cnpaMo YUCIeHOCTTA Ha NePCoHand (8 MIH. €Bpo)
Figure 4.2. Volume of imports from Bulgaria by size of German enterprises (MIn. EUR)
Abbildung 4.2. Wert des Imports aus Bulgarien von Unternehmen, nach Anzahl der Mitarbeiter (in Mio. EUR)
Heknacuouympanm/ Unclassified/
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Cnopen faHHWTE Ha EBpoCTaT cepuoseH pbeT 0T6ENA3BaT W repmaHckuTe
NPEANPUATIA, KOUTO W3HACAT CBOATA Npoaykuua B bbarapua. bpoar Ha
cupmute ¢ go 10 gyww nepcoHan Hapactsa C edHa TpeTa npe3 2016 .
cnpamo 2014 r, a Ha upmmTe ¢ 40 49 CNyXUTENW C Masko noBeye OT eAHa
neceta. [1pn CTOMHOCTTA Ha M3HOCa KbM bbnarapua OTHOBO NpeanpuATMATa

¢ 10 AN nNo-manko CIyXWTeNW OTYWTAT Hal-ronam pueT — 6nu3o 37%,
cneaBaHy T upMuTe ¢ Noa 49 CNyXWUTenu KU ronemute NPeanpuaTma ¢ no
npu6nusutenHo 12%.

Eurostat data on trade by partner country and enterprise size speak also
about a positive trend when performance of German enterprises exporting
to Bulgaria is considered. In 2014-2016 the number of enterprises with less
than 10 employees that had trade deals with Bulgarian companies increased
by 31%, while companies with up to 49 employees by 11%. The increase in

export volumes was also the highest for the small enterprises with less than
10 employees (37%), followed by companies having between 10 and 49 em-
ployees and large companies - both registering an increases of app. 12%.

Nach Angaben von Eurostat ist auch die Anzahl der Unternehmen, die ihre
Produkte nach Bulgarien exportieren, erheblich angestiegen. Die Anzahl der
Firmen mit bis zu 10 Mitarbeitern ist 2016 im Vergleich zu 2014 um ein Drit-
tel angestiegen und diese der Unternehmen mit bis zu 49 Mitarbeitern - um

Gurypa 4.3. lpeanpuatvara ¢ M3HOC KbM bbrapusa no 4McIeHOCT Ha nepCcoHana
Figure 4.3.Number of German enterprises exporting to Bulgaria by enterprise size

etwas mehr als ein Zehntel. In Bezug auf den Wert des Exports nach Bulga-
rien ist der groBte Anstieg erneut bei den Unternehmen mit bis zu 10 Mit-
arbeitern festzustellen (fast 37%), gefolgt von den Unternehmen mit bis zu
49 Mitarbeitern und den GroBunternehmen, jeweils mit etwa 12%.

Abbildung 4.3. Unternehmen, die nach Bulgarien exportieren, nach Anzahl der Mitarbeiter

Hekna cupuumpann/ Unclassified/
Nicht klassifiziert

Hapg, 250 cayskute nm/ Over 250 employees
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249 employees/ Zwischen 50 und 249 Mitarbeiter

Mexay 10 v 49 caykutenn/ Between 10 and
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Moa 10 cnyxutenu/ Under 10 employees/
Weniger als 10 Mitarbeiter
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Gurypa 4.4. CrosiHOCT Ha M3HOCA KbM bbarapus no npeanpuaTUs CrpSMo YACTIEHOCTTA HA I€PCOHANA (B MITH. €BPo)
Figure 4.4. Volume of exports to Bulgaria by size of German enterprises (MIn. EUR)
Abbildung 4.4. Wert des Exports nach Bulgarien durch Unternehmen, nach Anzahl der Mitarbeiter (in Mio. EUR)
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[laHHWTe HELBYCMUCIIEHO MOKAa3BaT, Y€ PbCTHT B CTOKOOOOPOTa MEXAY
Bvarapua n ®epnepanna penybnuka lepmaHua 3a pasrnexpaHna Nepuo
2014-2016T.e no-0ce3aeM CPEA repMaHCKUTE Marnku 1 CPefHV NPeanpuUATUA.
V13npesapBalyata akTMBHOCT Ha Te3W MPEANPUATIA, KOWTO Ca B OCHOBATa Ha
repmMaHckaTa VKOHOMUKa, aBa OCHOBAHWE Aia Ce CMATa, Y€ ponATa Ha Man-

KWUTE W CPeAHU NpeanpuaTua B TbproeuaTa ¢ 6barapcku dupmu nma
noTeHuMan Aa NpoabfiXaBa fa HapacTBa W fia Ce A0MyCHE, Y& BEPOATHO
CMe CBMAETENN Ha TEHAEHLUMA Ha HapacTBalla akTUBHOCT B IBYCTPaHHUTE
TbProOBCKM OTHOLUEHWA OT CTpaHa Ha repmaHckute MCII.

The total trade increase between Bulgaria and Germany in 2014-2016
is more notable among German small and medium-sized enterprises. The
comparatively more dynamic activity of this class of enterprises, which are
seen as the backbone of the German economy, supports the argument that
the role of small and medium-sized enterprises in trading with Bulgar-

ian counterparts has further potential and can be considered evidence
for the growing activity of German small and medium-sized enterprises
within the bilateral trade relations.

Die Angaben zeugen eindeutig davon, dass sich der Anstieg des Handels-
umsatzes zwischen Bulgarien und der Bundesrepublik Deutschland in der
Untersuchungsperiode 2014 - 2016 bei den deutschen kleinen und mitt-
leren Unternehmen mehr bemerkbar macht. Die vorausschauende Aktivi-
tat dieser Unternehmen, die das Rickgrat der deutschen Wirtschaft bilden,
lasst darauf schlieBen, dass die Rolle der kleinen und mittleren Unter-

AHANN3 HA PABHULLIE ®EAEPAJTHWN NMPOBUHLINN

TeputopranHata cneuvanusauua v QenepanHata  CTpykTypa Ha
ynpasneHve B [epmaHuA [aBaT Bb3MOXHOCT 3@ 3afbnboyeH nperneq w
aHann3 Ha BbHWHOVKOHOMUYECKUTE OTHOLWEHWA Ha HelHuTe 16 denepantu
NPOBWHLIMW, TAXHATA CTPYKTypa 1 AWHaMUKa. 1o NpeaBapuTenHu AaHHM Ha
®epnepanHata cTatvcTyecka cnyx6a Ha [epmaHua 3a 2018 . CTOMHOCTTa Ha
M3HOCa OT BCWMYKM MPOBMHUMW KbM Bbnrapua Bb3nu3a Ha 2,8 MIpA. €Bpo,
AO0KaTO Ha BHOCa OT bbnrapua Haaxebpna 4,2 Mnpa. espo. KakTo ce Buxaa or
Tabnuua 2, aaHHnTe 33 2018 1. 0Tpa3aABar oblaTta TeHAEHUMA Ha HapacTBaHe
Ha TbProBCkI1Te 06EMM B ABETE MOCOKM, OCOOEHO CNEA NMPUCLEANHABAHETO Ha
bvnrapua kbm EBponelickua cbtosz npes 2007 r. 3a To3u nepuon, oT efuHa-
[ieceT roAvHM U3HOCHT oT epmaHnA KbM bbnrapua otbenassa pber oT
61130 62%, a BHocbT B [epmanusa oT bbnrapus peructpupa HapacTBaHe
ot Hap 190%.

B pamkute Ha pasrnexpaHus nepuon - 2007-2018 1., No oTHOWeHME Ha
M3Hoca KbM bbarapua ¢ Temm, 3HaYWTENHO MO-BMCOK OT CPEfHMA, Ca Ce

nehmen im Handel mit bulgarischen Unternehmen Potenzial fiir weite-
res Wachstum hat und |dsst uns davon ausgehen, dass wir wahrscheinlich
Zeuge einer Tendenz der wachsenden Aktivitdt der deutschen KMU in
den bilateralen Handelsbeziehungen sind.

pa3BUNY OTHOLWEH AT C MPOBUHLMKTE Xambypr (pbet oT 61130 200%), XeceH
(133%), TiopuHrua (137%), bpaHnenbypr (126%) n MekneH6ypr-Mpen+a
Momepatua (91%). Ha-BUCOKNAT NPOLIEHTEH PBLCT Ha BHOCA OT bbarapus e
oTyeTeH B NpoBUHUMUTE Bepnun (6130 11009%), Xambypr (717%), 3aapnaHa
(354%), bpemeH (371%) u bpaHpeH6ypr (349%). Mpasu BneyatneHue, ye cpen
MPOBMHUMWTE C Hall-CUNHa AWHaMMKa Ha BHOCA M M3HOCA HE MpUCbCTBAT
npoBuHUMKTE, ¢ kowTo Bbnrapua TpaguuvoHHO KUMa pobpe pa3BuTK
BBHLWHOTLPrOBCKM OTHOWEHWA, kaTo baneH-Bioprembepr, basapua u Cesepen
Penn-Bectchanna. TbproBcknte OTHOWEHMA C TAX OTOENA3BAT 3HauMTENeH
PBCT B NEPUOAA CNef NpucbearHABAHETO Ha cTpaHaTa kbM EC, HO HuckaTa
6asa npu apyrute geaepanHn NPOBUHUMM OBACHABA TEXHUA 3HayuTeNeH
MPOLIEHTEH PBCT, KOWTO HaXBbPMA CEPUO3HO CPEAHNTE CTONHOCTU B pacTexa
Ha TbProBWATa Ha PaBHMLLE [bpPXaBW.

BILATERAL TRADE ANALYSIS BY FEDERAL STATES

The territorial business specialization and the federative structure of gov-
ernance in Germany allow for a detailed review and analysis of the foreign
economic relations of its 16 federal states, their respective trade structure
and its dynamics. According to preliminary data for 2018 of the Federal Sta-
tistical Office, total volume of all federal states' export to Bulgaria amounted
to EUR 2.8 bin., whereas the imports from Bulgaria exceeded EUR 4.2 bin.
As shown on Table 2, 2018 data reflect the overall growth trend in terms of
trade volumes in both directions, particularly after the Bulgarian accession
to the European Union in 2007. Within this eleven-year period, German
exports to Bulgaria registered a growth rate of app. 62%; at the same
time, German imports from Bulgaria witnessed an increase of more
than 190%.

A comparatively more accelerated growth rate, significantly higher than
the average one in terms of exports to Bulgaria in 2007-2018, was reg-

istered by Hamburg (almost 200%), Hesse (133%), Thuringia (137%),
Brandenburg (126%) and Mecklenburg-West Pomerania (91%). In parallel,
the highest growth of imports from Bulgaria was recorded in Berlin (close to
1100%), Hamburg (717%), Saarland (3549%), Bremen (371%) and Branden-
burg (349%). A fact worth mentioning is that Baden Wurttemberg, Bavaria
and North Rhine-Westphalia, which have traditionally strong economic ties
with Bulgaria, are not among the top performing federal states in terms of
trade dynamics in both fields - exports and imports. Trade relations between
companies there and Bulgarian counterparts registered considerable growth
after Bulgaria's EU accession, however, the low starting base among other
federal states explains the sizable trade growth that exceeds the average
trade figures by far.
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ANALYSE AUF DER EBENE DER BUNDESLANDER

Die regionale Ausrichtung der Bundesrepublik Deutschland mit ihren Bun-
deslandern bietet die Méglichkeit einer detaillierten Ubersicht und einer
Analyse der AuBenhandelsbeziehungen ihrer 16 Bundesldnder und deren
Struktur und Dynamik. Nach vorldufigen Angaben von Destatis fiir 2018 be-
[duft sich der Wert des Exports aller Bundeslander nach Bulgarien auf 2,8
Mrd. EUR, wéhrend der Wert des Imports aus Bulgarien 4,2 Mrd. tbersteigt.
Wie aus der Tabelle 2 zu erkennen ist, spiegeln die Angaben fiir 2018 die
allgemeine Tendenz des Wachstums des Handels in beide Richtungen, insbe-
sondere nach dem Beitritt Bulgariens an die EU in 2007. In diesem Zeitraum
von elf Jahren ist der Export von Deutschland nach Bulgarien mit fast
620 gestiegen. Der Import nach Deutschland aus Bulgarien verzeichnet
einen Zuwachs von liber 190%.

In der Untersuchungsperiode 2007-2018 hat sich der Export nach Bul-
garien mit deutlich hdherem als dem durchschnittlichen Tempo in folgen-

den Bundeslandern entwickelt: Hamburg (Zuwachs von fast 2009%), Hessen
(1330%), Thiiringen (137%), Brandenburg (126%) und Mecklenburg-Vorpom-
mern (91%). Der hochste prozentuelle Zuwachs des Imports aus Bulgarien
wurde in den Bundesldndern Berlin (fast 1100%), Hamburg (717%), Saarland
(3549%), Bremen (371%) und Brandenburg (349%) erreicht. Es fallt auf, dass
zu den Bundeslandern mit der gréBten Dynamik des Imports und des Ex-
ports nicht jene Bundeslander gehdren, zu denen Bulgarien traditionell gut
entwickelte Handelsbeziehungen hat, wie Baden-Wirttemberg, Bayern und
Nordrhein-Westfalen. Die Handelsbeziehungen zu ihnen verzeichnen einen
wesentlichen Zuwachs in der Periode nach der Aufnahme des Landes an die
EU; die niedrige Basis der anderen Bundeslénder erkldrt aber ihren bedeu-
tenden prozentuellen Zuwachs, der die durchschnittlichen Zuwachswerte
des Handels auf der Ebene der beiden Lander Ubersteigt.

Tabnuuya 2. BbHWwHOTBProsekn 06MeH Mexay geaepantu nposuHLmy u Pb, B MiIH. eBpo
Table 2. Trade turnover between all federal states and Bulgaria, mIn. EUR
Tabelle 2. AuBenhandel zwischen den Bundesldndern und der Republik Bulgarien, in Mio. EUR

W3tounnk: ®epepanHa cratuctmyecka ciyx6a Ha
lepmarua

JlereHpa: ga ce yete KAKTO C/EABA ,CTOMHOCT HA
u3Hoca OT [epMaHuA no heaepanHy npoBuHUNN
KbM bbarapua u cToNHOCT Ha BHOCa OT buarapua
KbM [epMaHuA o heaepanHy nposuHum"

Source: Federal Statistical Office

Legend: volume of German exports to Bulgaria on
federal level; volume of German imports from Bul-
garia on federal level

Quelle: Statistisches Bundesamt

Legende: zu verstehen wie folgt: ,Wert des
deutschen Exports nach Bulgarien, nach Bundes-
ldndern und Wert des Imports aus Bulgarien, nach
Bundeslédndern”
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Kakto moxe fa ce Buan B Tabnuua 2, obuiata cyma Ha ekcrnopta 1 umnopra
no nposuHUMM npe3 2018 . He CLOTBETCTBA Ha [aHHWTE Ha pasHuile P
Pasnukata waBa He TOMKOBA OT AAHHWTE, KOMTO HE Ca CBOTHECEHW KbM
HVKOA (hbeAepanHa NpPOBMHLMA, @ CE ObXM NPEAVMHO Ha CTOMHOCTTA
Ha BHOCa ¥ W3HOCA, KOWTO HE Ca CBbP3aHW C HUKOA MPOBMHUMA. Te3n
CTOMHOCTU B TabnwuuaTta ca nocouyeHn B ped ,Yyx6uHa“, Tbii Kato npw TAX
NPeavMHO CTaBa AyMa 3@ PEEKCNOPT Ha CTOKM C YyXAECTPaHEH, HerepMaHckm
NPOMW3X0A, KOUTO AOKYMEHTANHO Ca OTYETEHW KaTo rePMaHCKK W3HOC Wau
BHoC. [oBeye MHOPMaLMA 33 Bb3MOXHWTE MPUYMHU 33 aCUMETPUA BbB

BbHWHOTbProBCKaTa CTaTUeTvKa e nomecteHa B [punoxerue 1 KbM aHanusa.

Haii-ronam pan oT o6uwus repmaHcks W3HoC KbM  bbarapua no
npensapuTenHu faHHy 3a 2018 r. 3aemar baneH-Bioprem6epr (15%), CesepeH
PeiiH-Bectdhanusa (14,8) u basapusa (13,5%). Heobxoanmo e aa ce otbenexw,
ye 671130 eaHa TpeTa OT M3HeceHUTe KbM bbnrapua cToku ca npoayKTH, KOUTo
ca 06eKT Ha peeKcrnopT, C1eA0BaTeNHO PeanHuAT A Ha TpUTe NPOBUHLNAN OT
061nA repMaHcKI n3Hoc 6u 6un cboteeTHo 21%, 20,6% 1 19%.

As evidenced by Table 2, the total volume of exports and imports on federal
level in 2018 differ from the total country-level data. This difference comes
not from trade volumes that are not assigned or classified to any federal
state but primarily from export and import volumes that do not originate
in any of the federal states. These figures are grouped in the "abroad" sec-
tion and refer to re-export of goods of foreign, non-German origin that are
registered on paper as German trade volumes. A more detailed explanation
of frequent reasons for statistical asymmetries is provided in Appendix 1.

According to the 2018 preliminary data of the Federal Statistical Office,
the highest share in the total German exports to Bulgaria is posted by Baden
Wurttemberg (15%), North Rhine-Westphalia (14.8%) and Bavaria (13.5%).
It is to be mentioned that almost 30% of all German goods exported to
Bulgaria are in the form of re-export, which in practice increases the weight
of these three leading federal states to 219%, 20,6% and 19%, accordingly.

Wie aus der Tabelle 2 ersichtlich, entspricht 2018 die Gesamtsumme des Ex-
ports und des Imports, nach Bundesldndern, nicht den Angaben auf der Ebene
der Bundesrepublik. Die Differenz stammt nicht so sehr von den Daten, die
keinem Bundesland zugeordnet wurden, sondern betrifft Import- und Export-
werte, die keinem Bundesland zugeordnet sind. Diese Werte sind in der Tabelle
in der Reihe ,Ausland” ausgewiesen, weil es sich bei ihnen hauptsachlich um
Reexporte auslandischen, nichtdeutschen Ursprungs handelt, die nach Doku-
menten als deutscher Export oder Import erfasst wurden. Mehr Informationen

zu den mdglichen Ursachen fiir die Assymetrie in der AuBenhandelsstatistik
sind in einer der Anlagen zur Untersuchung zu finden.

Der groBte Anteil des gesamten deutschen Exports nach Bulgarien entfallt
nach vorlaufigen Angaben fiir 2018 auf Baden-Wirttemberg (15%), Nord-
rhein-Westfalen (14,8) und Bayern (13,5%). Es muss vermerkt werden, dass es
sich bei fast einem Drittel der nach Bulgarien exportierten Waren um Waren
fir den Reexport handelt und der reale Anteil der drei Bundesldnder am ge-
samten deutschen Export entsprechend 21%, 20,6 und 19% ware.

Gurypa 5.1. [lan Ha heaepanHuTe npoBuHYMM B 3HOCA OT [epMaHua KbM bbarapua no npeasaputenty aHHM 3a 2018 r.
Figure 5.1. Share of federal states in the German exports to Bulgaria, in % based on preliminary data for 2018
Abbildung 5.1. Anteil der Bundesldnder am Export aus Deutschland nach Bulgarien, nach vorldufigen Angaben fiir 2018
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m Yy6uHa/Abroad/ Ausland
m bageH-Bioptembepr/ Baden Wurttemberg/ Baden-Wirttemberg
m CeBepeH PeiiH Bectdanua/ North Rhine-Westphalia/ Nordrhein-Westfalen
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m XeceH/ Hesse / Hessen
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m TiopuHrus/ Thuringia/ Thiringen
LWnessur-XonwawH/ Schleswig-Holstein/ Schleswig-Holstein
BepauH/ Berlin/ Berlin
BpaHaeHbypr/ Brandenburg/ Brandenburg
CakcoHua-AnxanT/ Saxony-Anhalt/ Sachsen-Anhalt
3aapnaHa/ Saarland/ Saarland

Uztounuk: Gegepanta cratuctnyecka cnyx6a Ha [epmarus / Source: Federal Statistical Office / Quelle: Statistisches Bundesamt
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®urypa 5.2. [lan Ha heaepanHuTe npoBuHYMY BB BHOCA B [epmMaHua oT bwvarapua no npeasaputentn AaHHY 3a 2018 r.
Figure 5.2. Share of federal states in the German imports from Bulgaria, in % based on preliminary data for 2018
Abbildung 5.2. Anteil der Bundeslinder am Import aus Bulgarien in Deutschland, nach vorldufigen Angaben fiir 2018
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BpaHaenbypr/ Brandenburg/ Brandenburg
CakcoHua-AHxanT/ Saxony-Anhalt/ Sachsen-Anhalt

Meknenbypr-MpeaHa Momepanus/ Mecklenburg-West Pomerania/
Mecklenburg-Vorpommern

U3tounuk: Gegepanta cratuctnyecka cnyx6a Ha lepmarus / Source: Federal Statistical Office / Quelle: Statistisches Bundesamt

Mo oTHoweHne Ha BHoca oT bbnrapua B [epmaHua no NpPoBMHLMM
OTHOBO Ca BOAELM ChLYNTE TPU MPOBUHLIMM, HO B APYra NOCNE[0BaTeNHOCT —
¢ Hai-ronam aan e nposuxuma Ceseper Peit-Bectdhanua (20%), cnensaHa
ot basapua (17%) v banen-Bioprembepr (17%). CesepHute U U3TOYHUTE
npoBWHUMKM, B ToBa umcno bepnun, bpaHpen6ypr, Cakconus, CakcoHua-
Anxant, Meknenbypr-lpeaHa Momeparus, TiopuHrua, Xambypr, bpemeH,
Wnessur-XonwaiH, flonHa Cakconna, popmupar 33% ot obwua 6barapckm
n3Hoc 3a lepmaHua. Taka peanHo, mMakap ¥ C HE3HayuUTeNHa pasnuka,
6bNrapCKUAT M3HOC 3@ Te3U JECET NPOBUHLUMM € NO-HUCHK OT ChBKYMHMA AAN
Ha 10XHWUTE NposuHUMKM basapna v banen-Bioprembepr (34%). (dur 5.1 u
5.2)

Bbnrapus oTynTa NONOXMTENHO Canpo ¢ eAMHAJECeT OT WeCTHafeceTTe rep-
MaHCKM NPOBUHLMU. BbRrapcknat M3HocC 3a N36POEHUTE NMO-rope CeBepHU 1
M3TOYHW (heAepanHyt NPOBUHUMM € CbC 739 MIH. €BPO MO-BKCOK OT BHOCA
OT TAX, KOETO pOpMUpa Haf [1Ba MTY MO-BUCOKO MONOXMUTENHO ThPrOBCKO
canpo 3a bwarapya oT ToBa BbB BCUYKM OCTaHanu genepanHi npoBrHUNN.
Tbproseckoto canpo ¢ baBapua u bapen-Bioprembepr e cbc 3Hak

naic B pasmep Ha 338 MSIH. €BpO, @ C OCTaHanuTe YeTUpU MPOBUH-
umn - CesepeH PeitH-Bectdhanusa, PaitHnano-Mdanu, XeceH n 3aapnaHa e
B non3a Ha bvarapua ¢ 300 MAH. €BpO. BLHIHOTLPrOBCKMTE OTHOLWEHUA CbC
CEBEPHUTE W U3TOYHWTE MPOBUHLMN Ha NPAKTUKa ,reHepupar” Hail-ronamata
4aCT OT KPaHOTO MONOXUTeNHO 3a bbnrapua Teproscko canpo npe3 2018 r.
CTOIHOCTTa Ha CbBKYMHOTO MOJIOKMUTENTHO ThProBCKO canpo 3a bwunrapus B
pa3mep camo Ha 320 MIH. eBpO B KpaliHa CMETKa € pe3ynTaT OT BIUCOKaTa
CTOMHOCT Ha MOMOXWUTENHOTO 3a [epMmaHus/oTpuuatenHoto 3a bbarapua
Canpo npu TbProBUATA CbC CTOKU C YyXOECTPAHEH, HErePMaHCKIM NPON3XO[.
(Tabnuua 3)

[nHamukata  Ha repMaHckuTe
NPOBMHUMY B ABETE HampasneHua ¢ bbnrapua gobusa no-ronsama AcHoTa

BbHLHOTbPrOBCKNTE  OTHOWEHWA  Ha

Ha cneagalute ase urypu. B roanHute 2007-2018 1. KakTo MO OTHOWEHWE
Ha N3HOCa KbM bbnrapus, Taka 1 Ha BHOCa OT bvarapua nposuHuua [lonHa
CakcoHna rybu OTHOCMTENHATA CW TEXECT. 3a CMETKa Ha TOBa MPOBUHLUA
XeceH ce Hapex/a Ha YEeTBbPTO MACTO MO M3HOC KbM bbnrapna B pamkute Ha
pasrmexnanna nepuop. (ur. 5.3. 1 5.4.)

It is the same group of German federal states that takes the lead-
ing positions in terms of German imports from Bulgaria - North
Rhine-Westphalia has the largest share (20%), followed by Bavaria (17%)
and Baden Wurttemberg (17%). The Northern and Eastern federal states,
including Berlin, Brandenburg, Saxony, Saxony-Anhalt, Mecklenburg-West
Pomerania, Thuringia, Hamburg, Bremen, Schleswig-Holstein, Lower Saxony,
account for 33% of the total exports from Bulgaria to Germany. Thus, de-
spite the small margin, Bulgaria's export to these ten federal states is smaller
in size than the country's total exports to the states of Bavaria and Baden
Wurttemberg (34%%).

Bulgaria posts trade surpluses with eleven out of the sixteen federal
states. Bulgarian export to the northern and eastern federal states men-
tioned above exceeds import volumes by 739 min. EUR which translates to
twice as high trade surplus for Bulgaria in comparison with the remaining
federal states. Trade balance with Bavaria and Baden Wurttemberg has

a positive sign and a surplus amount of 338 min. EUR, while the trade
volume is also in favour of Bulgaria in the case of the other four federal
states — North Rhine-Westphalia, Rhineland-Palatinate, Hesse and Saar-
land - with 300 mIn. EUR. In reality, trade relations with the northern and
eastern federal states "generate” the largest share of the total trade surplus
for Bulgaria in 2018. The total trade surplus with FRG amounts to mere-
ly 320 min. EUR mainly due to the high volume of the German surplus/
Bulgaria deficit recorded in the trade with goods of foreign, non-German
origin. (Table 3)

The dynamism in German federal states' trade relations with Bulgaria
gains more clarity through the following two figures. In the years 2007-
2008, Lower Saxony loses its relative significance both in terms of export to
and import from Bulgaria. At the same time, Hesse ranks 4th by exports to
Bulgaria for the period in review (Figure 5.3. & 5.4.).
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Beim Import aus Bulgarien in Deutschland, nach Bundeslandern, sind
erneut dieselben drei Bundeslander fiihrend, doch in einer anderen Rei-
henfolge - der groBte Anteil entféllt auf Nordrhein-Westfalen (209%), gefolgt
von Bayern mit 17% und Baden-Wdirttemberg mit 17%. Die nordlichen und
6stlichen Bundeslander, einschlieBlich Berlin, Brandenburg, Sachsen, Sach-
sen-Anhalt, Mecklenburg-Vorpommern, Thiiringen, Hamburg, Bremen, Schles-
wig-Holstein, Niedersachsen kommen auf 33% des gesamten bulgarischen
Exports nach Deutschland. Somit ist der bulgarische Export in diese zehn
Bundeslander, wenn auch mit geringfiigigem Unterschied, reell kleiner als der
Gesamtanteil der stdlichen Bundesldnder Bayern und Baden-Wirttemberg
(34%).

Bulgarien verzeichnet mit elf der sechszehn deutschen Bundeslan-

anderen Bundeslér]_dem. Die Handelsbilanz mit Bayern und Baden-Wiirt-
temberg hat ein Uberschuss in Héhe von 338 Mio. EUR und diese mit

den anderen vier Bundeslandern - Nordrhein-Westfalen, Rheinland-Pfalz,
Hessen und Saarland - verzeichnet ein Plus von 300 Mio. EUR zugunsten
Bulgariens. Die AuBenhandelsbeziehungen zu den nérdlichen und 6stlichen
Bundesléndern ,generieren” de facto den groBten Teil der positiven Gesamt-
bilanz fuir 2018. Der Wert der gesamten positiven Handelsbilanz fiir Bul-
garien in Hohe von nur 320 Mio. EUR ist im Endeffekt ein Ergebnis des
hohen Wertes des positiven Saldos fir Deutschland/ der negativen Bilanz
fur Bulgarien beim Handel mit Waren auslandischen, nicht deutschen Ur-
sprungs. (Tabelle 3)

Die beidseitige Dynamik der AuBenhandelsbeziehungen der deutschen
Bundeslander mit Bulgarien wird in den zwei folgenden Abbildungen noch
deutlicher. In den Jahren 2007 - 2018 verliert das Bundesland Niedersachsen
sein relatives Gewicht sowohl beim Export nach Bulgarien, wie auch beim
Import aus Bulgarien. Dafiir reiht sich das Bundesland Hessen in der Unter-
suchungsperiode an vierter Stelle ein, was den Import und Export aus und
nach Bulgarien betrifft (Abbildung 5.3. und 5.4.).

Tabnuuya 3. BoHWHOTBProBcko cango mexay P v Pb oT rneaHa To04Ka HQ repMAaHCKUTE MPOBUHLMM, 10 PEABAPUTENHY AaHHY 30 2018 I. B MITH. €BPO
Table 3. Trade balance between Germany and Bulgaria from the perspective of German federal states, in Min. EUR, based on preliminary data for 2018
Tabelle 3. AuBenhandelsbilanz zwischen der BRD und der Republik Bulgarien aus der Perspektive der deutschen Bundesldnder, nach vorldufigen Angaben fiir

2018, in Mio. EUR

2

w

Tproscko cango 8 miH. espo/ Trade
Balance (MIn. EUR)/ Handelsbilanz

e W3touHuk: egepanHa cTatucTnyecka
in Mio. EUR p

cnyx6a Ha [epmanna
Source: Federal Statistical Office
Quelle: Statistisches Bundesamt
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orientierte Asset-Finance-Partner fiir den deutschen
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Our asset-finance concepts reflect your individual
requirements as an exporter or investor and
integrate the local requirements. As your partner
we can offer you all our expertise as the market
leader in Germany, our international know-how and
the stability of the Sparkassen-Finanzgruppe. Add
us to find a partner who thinks globally and acts

just like you.

You can find us wherever you need us!

DEUTSCHE LEASING BULGARIA EAD

118, Bulgaria blvd., ABACUS Business Center, 3rd floor, Sofia, Bulgaria,
Phone: +359 2 818 56 70, +359 2 818 56 80, Email: office@deutsche-leasing.bg



Gurypa 5.3. V3Hoc ot PP kbm bwvarapua no nposuHumu npes 2007 n 2018 r. B Xu. eBpo
Figure 5.3. Exports from Germany to Bulgaria on federal level in 2007 and 2017, in EUR thsd.
Abbildung 5.3. Export aus der BRD nach Bulgarien in 2007 und 2018, nach Bundeslédndern, in Tsd. EUR
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®urypa 5.4. BHoc Bvs ®PI ot bvarapusa no nposuHumu npez 2007 n 2018 r. B xun. eBpo
Figure 5.4. Imports to Germany from Bulgaria on federal level in 2007 and 2017, in EUR thsd.
Abbildung 5.4. Import in die BRD aus Bulgarien, in 2007 und 2018, nach Bundesldndern, in Tsd. EUR
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JlereHpa: ga ce yete KaKTO CEABA , KOMKOTO B
M10-TbMHO CHH LIBAT € OLIBETEHA AAAEHA MPOBUHUNA,
TOJIKOBA CTOVMHOCTTA HA M3HOCA ¥ KbM buirapus e
no-ncok”

Legend: the darker the color of a federal state is,
the bigger the export to Bulgaria

Legende: zu lesen wie folgt: ,Je mehr dunkelblau
ein Bundesland gefirbt ist, desto héher ist der Wert
seines Exports nach Bulgarien”

V3ToyHuk: DegepanHa cTatucTuyecka cyx6a Ha
lepmanus / Source: Federal Statistical Office /
Quelle: Statistisches Bundesamt

Jlerenpa: ga ce yete KakTo c/1€4BA , KOKOTO B
[10-TbMHO CMH LIBAT € OLBETEHA AAAEHA POBUH-
4uA TONIKOBA CTOMHOCTTA HA BHOCA OT burapusa e
no-ucok”

Legend: the darker the color of a federal state is,
the bigger the import from Bulgaria

Legende: zu lesen wie folgt: ,Je mehr dunkelblau
ein Bundesland gefirbt ist, desto h6her ist der Wert
seines Imports aus Bulgarien”

V3toyHuk: DegepanHa cTatucTuyecka cyx6a Ha
lepmanns / Source: Federal Statistical Office /
Quelle: Statistisches Bundesamt



CEKTOPEH AHAJIN3 MO BOAELLWX NMPOBUHLUNN

CrpyKTypaTa Ha M3Hoca OT TPUTE BOAELLM repMaHCKM NPOBMHLUMM KbM bbnrapua e foMWHMpaH OT enekTpuyecko obopynBaHe, MalWHWU, aBTOMO-
61nu 1 aBTOMOGMNTHM YacTu, JOKATO BOAELYMTE CTOKOBYW rpynu BbB BHOCa oT bbnrapusa 3a bapen-Bioptembepr, Ceseper Peitt-Bectdhanua n basapus ca

enekTpnyecko obopyaBaHe, MaluHY 1 obnekna.

SECTORAL ANALYSIS BY LEADING FEDERAL STATES

Baden Wurttemberg, North Rhine-Westphalia and Bavaria take the top 3 leading positions in terms of total trade with Bulgaria. Their export structure
is dominated by electrical equipment, machinery, cars and autoparts, while the main commodity groups that are imported in these three federal states
from Bulgaria consist of electrical equipment, machinery and garments.

SEKTORANALYSE DER FUHRENDEN BUNDESLANDER

Die Struktur des Exports nach Bulgarien, der von den drei fiihrenden deutschen Bundesldndern ausgefiihrt wird, ist dominiert von elektrischen
Ausriistungen, Maschinen, Automobilen und Automobilteilen, wahrend die fiihrenden Warengruppen des Imports aus Bulgarien fiir Baden-Wirttem-
berg, Nordrhein-Westfalen und Bayern elektrische Ausrlistungen, Maschinen und Bekleidung sind.

Gurypa 5.5. CrpykTypa Ha BHOCA ¥ u3HoCa oT/kbM nposuHLMA bageH-Bioprembepr kbm/oT buirapus no npeasaputenty akHu 3a 2018 r. B NpoyeHTH
Figure 5.5. Baden Wurttemberg - structure of main commodity groups within exports to Bulgaria and imports from Bulgaria, in % based on preliminary data for 2018
Abbildung 5.5. Struktur des Imports und des Exports in/nach Baden-Wiirttemberg nach/aus Bulgarien, nach vorldufigen Angaben fiir 2018 in Prozente

B MawuHu B EnekTpuyecko obopyasaHe
Machinery 11.6% Enektpuyecko obopyasaHe
Maschinen s Electrical equipment

Elektrische Ausristung
23,0%

B EnekTpuyecko obopyasaHe B O6nekno
Electrical equipment Garments
Elektrische Ausristung Bekleidung

B ®apmaueBTUYHN U3aenmna B Ma WwnHun
Pharmaceuticals Machinery
Pharmaerzeugnisse Maschinen

W3toyHuk: egepanHa cratuctnyecka cnyxéba Ha [epmaHua
Source: Federal Statistical Office
Quelle: Statistisches Bundesamt

Gurypa 5.6. CTpykTypa Ha BHOCa v u3Hoca o1/kbm CesepeH PeliH — Becthanus kbm/oT buarapus no npegsaputentu gakty 3a 2018 r. 8 poyeHTH
Figure 5.6. North Rhine-Westphalia - structure of main commodity groups within exports to Bulgaria and imports from Bulgaria, in % based on preliminary data for 2018
Abbildung 5.6. Struktur des Imports und des Exports in/nach Nordrhein-Westfalen nach/aus Bulgarien, nach vorldufigen Angaben fiir 2018 in Prozente

M EnekTpuyecko obopyaBaHe
Electrical equipment
Elektrische Ausriistung

W ABTOMO6M/IM 1 aBTOMOBUIHM HaCTK
11,6% Cars and motor vehicle parts
Automobile und Automobilteile

B Mawmhn m O6nekno
. Garments
Machinery Kleid
Maschinen Bekleidung

B ABTOMO6UAN ¥ @aBTOMOBUAHM YacTu
Cars and motor vehicle parts
Automobile und Automobilteile

B Enektpuyecko obopyasaHe
Electrical equipment
Elektrische Ausrlstung

W3toyHuk: ®egepanHa cratuctnyecka cyxéba Ha [epmanua
Source: Federal Statistical Office
Quelle: Statistisches Bundesamt
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Gurypa 5.7. CrpykTypa Ha BHOCA U u3HOCa OT baapua kbm byarapua no npeasaputenHn AaHHN 3a 2018 r. B IPOLEHTH
Figure 5.7. Bavaria - structure of main commodity groups within exports to Bulgaria and imports from Bulgaria, in % based on preliminary data for 2018
Abbildung 5.7. Struktur des Imports und des Exports in/nach Bayern nach/aus Bulgarien, nach vorldufigen Angaben fiir 2018 in Prozent
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B ABTOMO6UAN 1 aBTOMOOUAHM YacTn
Cars and motor vehicle parts
Automobile und Automobilteile

B XYIMWUYECKM NPOAYKTH
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U3TouHunk: ®egepantHa cratuctnyecka cnyx6a Ha epmanua
Source: Federal Statistical Office
Quelle: Statistisches Bundesamt
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CEKTOPEH AHAIN3 HA PABHULWE HAUWOHAJTHA NKOHOMUKA

/iHTepecHo e aa ce npocneny AWHaMyKaTta B CTPYKTypaTa, CbCTaBnABalla
[BYCTPaHHA TbProBCkyn cTokoo6MeH. CTPYKTYPHYAT aHanus nokasea, Ye cneq,
npucbeauHABaHeTo Ha bbnrapua kbm EBponeiickua cbio3 ce 3abenassa
MIaBHO OTCTBMJIEHME OT BOAELLATA MO3MULMA HA NieKaTa NPOMMLLNEHOCT
(ocHOBHO lWMBaWKaTa MHAYCTPUA C MPaKTMKaTa 3a ueHe obnekna Ha
uwneme). Bee no-ronaMo 3HauyeHue 3a CTpyKTypaTa Ha M3HOCA, KaKTo
kbm epmanua, Taka 1 06Lwwo, MMa MUHHOAO6KMBHATA M NpepaboTealla-
Ta MHAycTpuA. B ciyyas cTasa BbNPOC OCHOBHO 3a W3HOC Ha Med W pyaw
Ha 6naropoAHN MeTanu, KOUTO NOPaAW CBOA CYPOBUHEH XapakTep Ca CUIHO
3aBWCKMU OT BONATUMHOCTTTA Ha LIEHNTE Ha MEeXAYHapOaHWTE Nasapw. 3aTosa
TpAGBa Aa Ce VMa Npeasus, Ye NpomAHaTa Ha rofulwHa 6asa B abconioTHaTta
CTOWMHOCT U OTHOCWTENHUA AAN Ha U3HOCA Ha MEA U APYrU MeTany KbM 06WunA
obemM Ha u3Hoca (KbM CBETa WM KOHKPETHO KbM [epmaHiis) He oTpasssa
HEMPEMEHHO KOMMYECTBEHO N3MEHEHUE BbB (DV3UYECKMA N3HOC.

[lo6paTa HOBMHa €, Ye Hapen, CbC CYPOBUHUTE Ce YBEeNMWYaBa AENbT U Ha
CeKTOpW, Hamupaly ce Mo-BUCOKO BbLB Bepurata Ha croiHoctTa. [lo-
NOXUTENHUAT TPEHJ, HA pacTex € BUAWUM Hali-Beye B CEKTOpWUTE Mallun-
HOCTPOEHE, ENeKTPOHMKA U eNeKTPOTeXHUKa, papmMauua U Xxumuyecka
UHAYCTPUA.

KaTo BEPOATHM CTUMYNM 3a €KCMOPTHO OPUEHTMPaHEe Ha CeKTopuTe C mno-
BUCOKa A06aBeHa CTOMHOCT MoraT fia ObfaT MOCOYEHW KaKTO yfecHeHaTa
TbProBWA 3apaflt XapMOHK3UPAHETO Ha NpoLeaypuTe W CTaHAapTUTe cneq
4nencTsoTo B EC, Taka v nogobpeHaTta KOHKYpeHTOCMOCOGHOCT Ha Te31 CEKTOpH
4Ype3 VIHBECTULWY, BKIOYUTENHO Takuea ¢ npousxon lepmanua. Mpean Aa
Ce MNpeMuHe KbM NO-NoApo6eH aHanu3 Ha TeMNOopanHOTO U3MEHeHWe B
CTPYKTypaTa Ha ABYCTPaHHWTE TbProBCKM OTHOWEHWA ¢ [epMaHna 1 akTyanHa
MOMEHTHa CHMMKa € Heobxofumo obaye fa Ce HanpaBW €AHO BaXHO
METOAOMOMYHO YTOYHEHVE.

3a pa pasrnename B [bn604vHa CTOKOBWTE rpyny, dopmupaiin obuua
Thproseku 060poT Mexay bvirapus v fepmanns, € He06x0ANMO Aa OTHETEM
noTeHUManHKTe TPYAHOCTU NO NIVHUA Ha CTATUCTVYECKNTE JaHHW OT PasfnyHu
N3TOYHNLM.

Mpn cvbupaHeto wn  obpabotkata CTAaTUCTMYECKM [aHHM 33
MeXAyHapofHaTa Tbprosua B rnobaneH mawab ce 13non3saT ABe OCHOBHM
cuctemu 3a knacudmkauns: SITC (Standard International Trade Classification)
1 HS (Harmonized System), kaTo Bcsika OT TAX NeproaryHo 6usa pesranpara
W aKTyanusvpaHa. ToBa YTOYHEHME MO OTHOWEHWE METOAomor1ATa 3a
Knacu@uLUMpaHe Ha TbPryBaHWTe CTOKM He € 6€3 3Ha4eHUe 3a TeKyLNA aHann3
nopaay CbLECTBYBALMTE 3HAYUTENHM Pa3ANYUA MEXOy ropenocoyeHuTe
cuctemu. SITC Hanpumep npropuTU3Vpa NPENOCTaBAHETO Ha arperupaqu
[aHHN (KPaTKOCPOUHW 1 ABATOCPOYHW MHAMKATOPU) U MO Tasu MpUYMHA
4eCTO Ce M3MOM3BaT KOAOBUTE KaTeropuu ¢ eaHa wiu ase uudpn (npumep
3a 1-undpeH Kog e XMMUYECKN NpoayKTK”, a 3a 2-LUMMPeH ,MennKaMeHTH
v thapmaviesTnyHy npopyktn”. SITC ¢ Hali-akTyanHara YeTBbpTa peBr3una ce
kopenupa ¢ HS Ha HuBo nopsarnasue (re. 6-undper Kop).

OCHOBHOTO [JOCTOMHCTBO Ha XapMOHI3vpaHaTa cuctema (HS) bk ce kopeHn
BbB Bb3MOXHOCTUTE 3a NO-AETaWIHO NpeACTaBAHE ¥ AvBepcudrLmMpaHe Ha
TbpPryBaHMTE CTOKW cnoped matepunana v CbUWHOCTTa UM. EBpOCTaT, OT CBOA
cTpaHa, usnonsea tHap. Kom6uHupaxa Homenknatypa (CN), paspaboteHa
Creunanto 3a HyXauTe Ha CTPaHWTe YNeHKn 1 dyHKUMoHMpawa ot 1988 r.
CN KopecnoHavpa ¢ HS 1o HKBOTO Ha 6-UMDpPeHWs Koa, HO pasnonara u
C AOMbAHWTENHA CerMeHTauma Ao 8-umdpeH Koa, Bkmoysala obwo 9400
CcTOKM. *

Ha

 Metogonornann 6enexkun Ha EBPOCTAT: https://ec.europa.eu/eurostat/web/international-trade-in-goods/methodology/classifications
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SECTORAL ANALYSIS AT NATIONAL LEVEL

It is interesting to trace the dynamics of the bilateral trade structure. The
structural analysis shows that after the accession of Bulgaria to the Euro-
pean Union there is a slight retreat from the leading position of the light
manufacturing (mainly apparel industry with the outsourcing practices in
garment production). The mining and processing industries are increasingly
important for the structure of exports, both to Germany and to the rest
of the world. In this case, it is mainly about the export of copper and ores
of precious metals, which due to their raw material nature are highly de-
pendent on the volatility of prices on the international markets. Therefore,
it should be borne in mind that the annual change in absolute terms and in
the relative share of exports of copper and other metals to the total export
volume (to the world or specifically to Germany) does not necessarily reflect
a quantitative change in physical exports.

The good news is that, along with raw materials, the proportion of sectors
that are higher in the value chain also increases. The positive growth trend
is visible especially in the machine building, electronics and electrical engi-
neering, pharmaceutical and chemical industries.

Two likely incentives for the export orientation of the sectors with higher
added value could be pinpointed: first, trade facilitation with the harmoni-
zation of procedures and standards after EU membership, and second, the
improved competitiveness of these sectors through investments, including
those originating in Germany. Before moving on to a more detailed analy-
sis of the temporal change in the structure of bilateral trade relations with

Germany and a current snapshot, however, one important methodological
clarification is needed.

To look deeply at the commodity groups forming the total trade turnover
between Bulgaria and Germany, it is necessary to account for the potential
difficulties related to discrepancies in statistical data from different sources.

Two major classification systems: SITC (Standard International Trade Clas-
sification) and HS (Harmonized System) are used to collect and process in-
ternational trade statistics globally, each of which is periodically revised and
updated. This clarification on the methodology for classifying traded goods
is quite relevant to the current analysis due to the existing significant differ-
ences between the above-mentioned systems. For example, the SITC prior-
itizes the provision of aggregated data (both short and long-term indicators)
and for this reason one- or two-digit categories are often used (“chemical
products” is a 1-digit category example, while "pharmaceuticals and phar-
maceuticals” is a 2-digit one). The SITC at its most recent fourth revision is
correlated with the subheadings of the HS (i.e. 6-digit code).

The core dignity of the Harmonized System (HS) is rooted in the possibil-
ities for more detailed representation and diversification of traded goods
according to their material and nature. Eurostat, for its part, uses the so-
called Combined Nomenclature (CN) developed specifically for the needs of
the member states and operating since 1988. CN corresponds to HS up to
the 6-digit code level but has additional segmentation to an 8-digit code,
thus encompassing a total of 9400 commodities.®

 Methodological notes issued by EUROSTAT: https;//ec.europa.eu/eurostat/web/international-trade-in-goods/methodology/classifications [accessed on 17.02.2019]

GEOTECHMIN
TEOTEXMWUH ..

www.geotechmin.com

Small steps.
Big traces.




SEKTORENANALYSE AUF DER EBENE DER NATIONALEN WIRTSCHAFT

Es ist interessant, die Dynamik der Struktur des bilateralen Warenaustau-
sches zu verfolgen. Die Strukturanalyse zeigt, dass nach dem Beitritt Bulga-
riens in die EU ein allmdhlicher Riickgang der fiihrenden Position der Leicht-
industrie (hauptsichlich der Textilindustrie mit Veredelungsauftrigen fir
Bekleidung) zu beobachten ist. Eine immer gréBere Bedeutung in der Struktur
des Exports sowohl nach Deutschland, wie auch insgesamt, hat die mineral-
gewinnende und die verarbeitende Industrie gewonnen. Hierbei handelt es
sich um den Export von Kupfer und Edelmetallerzen, die wegen ihres Roh-
stoffcharakters stark von der Volatilitdt der Preise auf den internationalen
Markten abhédngig sind. Deshalb ist zu berticksichtigen, dass die Verdnderun-
gen, angegeben auf Jahresbasis, in absoluter GréBe und relativem Anteil des
Exports von Kupfer und anderen Metallen im Gesamtvolumen des Exports
(in die Welt und konkret nach Deutschland) nicht unbedingt die quantitative
Anderung im physischen Export widerspiegelt.

Die gute Nachricht ist, dass neben den Rohstoffen auch der Anteil der
Sektoren mit héherem Rang in der Wertschdpfungskette steigt. Die positive
Wachstumstendenz ist vor allem in den Sektoren Maschinenbau, Elektronik
und Elektrotechnik, Pharmazie und chemische Industrie sichtbar.

Als wahrscheinliche Impulse flr die exportorientierten Sektoren mit gro-
Berem Mehrwertkénnen sowohl die Vereinfachung des Handels infolge der
Harmonisierung der Verfahren und der Standards nach der Mitgliedschaft in
der EU, als auch die verbesserte Wettbewerbsfahigkeit dieser Sektoren infol-
ge von Investitionen, einschlieBlich solcher aus Deutschland, genannt wer-
den. Bevor weitere detaillierte Analysen der tempordren Verdnderung in der
Struktur der bilateralen Handelsbeziehungen mit Deutschland vorgenommen
und ein aktuelles Bild aufgenommen wird, ist eine wichtige methodologische
Klarstellung notwendig.

CTOKOBW TPYNA

B nepunoaa 2001-2017 r. cTpyKTypaTa Ha 13Hoca Ha bbnrapua kbm lepmarus
NPeTbpnABa 3HaunUTENHU U3MeHeHua. Purypu 6.1, 6.2. 1 6.3. npeacrasar
B CpaBHWTENHa MEPCnekT1Ba arpernpaHy gaHum 3a 2001, 2010 n 2017 .
no SITC2. B Hayanoto Ha mepuona MPOAYKTUTE Ha flekaTa MPOMULIEHOCT
LBOMUHMpaT ekcnopTa KbM PPl kato camo obneknata ca 48%.

/1360ptT Ha cpenHaTa pedepeHTHa roguHa He e ciydaed: 2010 . e
nocnedHata roavHa, B KOATO 0ONeEKNaTa CbCTaBNABAT Hal-ronAmara CTOKOBa
rpyna B ekcriopTHaTa cTpykTypa (21%), cnensaxu ot MawmHuTe (18%). Mpasu
BMEYATNEHNE, Y€ HEKNAaCU(ULMPAHNTE CTOKM 3aeMaT 3HauyuTeneH gan or
17% 3a ynomeHaTaTa rofuHa. ToBa Ce AbMKM OTHOBO Ha METOAOMOrMYHaTa

Um die Warengruppen, aus denen sich der Gesamtwarenaustausch zwi-
schen Bulgarien und Deutschland zusammensetzt, eingehend priifen zu kén-
nen, missen die potenziellen Schwierigkeiten im Zusammenhang mit den
statistischen Daten aus verschiedenen Quellen beriicksichtigt werden.

Bei der Erhebung und Verarbeitung statistischer Daten (ber den interna-
tionalen Handel werden global zwei Hauptsysteme flr Klassifizierung ver-
wendet: SITC (Standard International Trade Classification) und HS (Harmo-
nized System), wobei jede von ihnen periodisch tberprift und aktualisiert
wird. Diese Klarstellung in Bezug auf die Methodologie der Klassifizierung der
gehandelten Waren ist nicht ohne Bedeutung flr die vorliegende Analyse,
da in den oben angegebenen Systemen wesentliche Unterschiede bestehen.
SITC, beispielsweise, priorisiert aggregierte Daten (kurzfristige und langfristige
Indikatoren) und aus diesem Grund werden oft die ein- oder zweistelligen
Code-Kategorien benutzt (ein Beispiel fir einen einstelligen Code ist ,Che-
mische Erzeugnisse" und flr einen zweistelligen Code - ,Medikamente und
pharmazeutische Erzeugnisse”). SITC in seiner aktuellsten, vierten Fassung,
korreliert mit HS, auf Ebene der Unteriiberschrift (d. h. sechsstelliger Code).

Die Hauptqualitdt des Harmonisierten Systems (HS) liegt wiederum in der
Méglichkeit, die gehandelten Waren detaillierter darzustellen und je nach
ihrem Material und ihrer wesentlichen Charakteristik zu diversifizieren. Das
statistische Amt der Européischen Union (Eurostat) verwendet seinerseits die
sog. Kombinierte Nomenklatur (KN), die speziell fiir den Bedarf der Mitglieds-
lander ausgearbeitet wurde und seit 1988 funktioniert. KN korrespondiert mit
HS bis zum Niveau des sechsstelligen Codes, hat aber eine zusatzliche Ein-
teilung bis zu einem 8-stelligen Code und umfasst insgesamt 9400 Waren.

cneunuka Ha KnacuukauMOHHaTa CKUCTeMa, KOATO HE ycnABa Aa
KaTeropusvpa No-CUIHO [UBEPCUMULMPAHNTE NPOMUILNEHK CTOkK. [Tpe3
20710 1. M3HOCHT OT MWHHOAOOMBHATA NPOMULLAEHOCT hopmupa easa 3% ot
uenua ekcnopt kbM ®PI. Ha cneaBallata roavHa Beye € Ha N1Ue NPUHLMIHO
HOB EKCMOPTEH MUKC KbM [€pMaHWA, KOUTO NOCTaBA Ha4anoTo Ha TEHAEHLMATA
33 CWIHO MPEACTaBsHe Ha MUHHOAOOVBHNSA cekTop (Hai-Bede ¢ M3HOCa Ha
Men) v Ha MawwvHuTe (KakTo aBToMOGWIK, Taka 1 4acTiTe 3a TAX), KOWTO npe3
2011 r. cu nogenat no 199% ot u3Hoca Ha bvarapva Kem [epmaHuA.

COMMODITY GROUPS

Between 2001 and 2017 the structure of Bulgaria's exports to Germany un-
derwent significant changes. Figures 6.1, 6.2. and 6.3. present in a comparative
perspective aggregated data for the years 2001, 2010 and 2017 classified under
SITC2. At the beginning of the period, light manufacturing dominated the export
to Germany, with only garments comprising 48% of total exports to the Federal
Republic.

The choice of the mid-point reference year is not accidental: 2010 is the last
year in which garments constitute the largest commodity group in the export
structure (21%), followed by machinery (18%). It is noteworthy that unclas-

sified goods occupy a significant share (17%) for the year in question. This is
again due to the methodological specificity of the classification system, which
fails to categorize more finely differentiated commodities. In 2010, exports from
the mining industry accounted for only 3% of all exports to the FRG. However,
by the following year a completely new export mix to Germany has already
emerged, setting the trend for strong performance of the mining sector (mainly
copper exports) and machinery (both cars and parts for them). In 2011, mining
and machinery contribute 19% each to Bulgaria's total exports to Germany.

¥ Methodologische Hinweise des EUROSTAT: https.//ec.europa.eu/eurostat/web/international-trade-in-goods/methodology/classifications
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WARENGRUPPEN

Im Zeitraum 2001 - 2017 erfdhrt die Struktur des bulgarischen Exports nach
Deutschland wesentliche Verdnderungen. Die Graphiken weiter unten stellen
in vergleichender Perspektive aggregierte Daten flir 2001, 2010 und 2017 nach
SITC2 dar. Am Anfang der Periode ist der Export in die Bundesrepublik von
Produkten der Leichtindustrie dominiert, wobei 48% allein auf die Bekleidung
entfallen.

Die Wahl des durchschnittlichen Bezugsjahres ist nicht zuféllig: 2010 ist das
letzte Jahr, in dem die Bekleidung die gréBte Warengruppe in der Exportstruk-
tur darstellt (21%), gefolgt von den Maschinen mit 18%. Es féllt auf, dass
in demselben Jahr die nichtklassifizierten Waren einen wesentlichen Anteil

ETUKETHUA PELLEHUA

30 BCUYKU UHAYCTPUH

(17%) einnehmen. Das hingt erneut mit der methodologischen Spezifik des
Klassifikationssystems zusammen, da diese es nicht vermag, die starker di-
versifizierten Industriewaren zu kategorisieren. 2010 entfallen auf den Export
der mineralgewinnenden Industrie nur 3% des gesamten Exports in die BRD.
Im ndchsten Jahr stellt sich bereits ein grundsétzlich neuer Exportmix nach
Deutschland ein; mit ihm beginnt die Tendenz des starken Wachstums des ma-
terialgewinnenden Sektors (vor allem mit dem Kupferexport) und des Maschi-
nensektors (sowohl Fahrzeuge, wie auch Teile davon), auf welche 2011 jeweils
19% des Exports entfallen.
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Haii-aktyanuute okoHyatenHu aaqHn (2017 1) NpenctaBaT eKcrnoprHo
CTATYKBO, B KOBTO OKOSIO €AHa YEeTBbPT OT U3HOCA Ce reHepupa OT MallnHY,
anapatM W eNekTpoHMKa, [OKAaTO W3HOCLT Ha MeA W [pyrv MeTtanu
dopmupa cymapHo 18,1%. [powsseneHnATa Ha LWKBALWKATA WHOYCTPUA
perucTpupat cnag Ao easa 8,5%. Tvi kato SITC2 octaBa 3HauuTeneH Aan
OT CTOKMTE KaTto Heknmacuguumpanu (26%), B Hero noteHumanHo nonagat

ole AWMEPEHLMPaHN NPOW3BEAEHMA HA CEKTOPUTE  MaWWHOCTPOEHE,
€NEKTPOHWKA U enekTpoTexHWka. [lopaau CblyecTsyBalwMA noTeHUMan
33 €KCMaH3MA Ha M3HOCa OT Te3n CEKTOpW € yhayHo Aa pasrnesame u HS
knacuukauvara. Tabnuua 4 oboblwaa pasnuKknte Mexay pesynratute no
[ABETE anTepPHATUBHN CUCTEMU.

The most recent final data (2017) presents an export status quo in which
about a quarter of exports is generated by machinery, apparatus and elec-
tronics, while exports of copper and other metals form a total of 18.1%. Ap-
parel industry's share dropped to only 8.5%. Since SITC2 leaves a significant
portion of the commodities as unclassified (26%), there are potentially even

more differentiated goods in the machine building, electronics and electrical
sectors. Due to the prospects for expansion of exports from these sectors, it
is also appropriate to look at the HS classification. Table 4 summarizes the
differences between the results produced by the two alternative systems.

Die aktuellsten endgiiltigen Daten (2017) stellen den Status quo des Ex-
ports dar; etwa ein Viertel davon entféllt auf Maschinen, Gerédte und Elektro-
nik, wahrend der Export von Kupfer und anderen Metallen insgesamt 18,1%
darstellt. Die Erzeugnisse der Bekleidungsindustrie verzeichnen einen Riick-
gang von ca. 8,5%. Da bei SITC2 ein wesentlicher Anteil der Waren nicht
klassifiziert wird (26%), entfallen auf diese Waren weitere differenzierte Er-

zeugnisse der Sektoren Maschinenbau, Elektronik und Elektrotechnik. Wegen
des vorliegenden Potenzials flir den Ausbau des Exports aus diesen Sektoren
ist es angebracht, auch die HS-Klassifikation anzusehen. Die nachfolgende
Tabelle verallgemeinert die Unterschiede zwischen den Ergebnissen der zwei
alternativen Systeme.

Tabnuua 4. CpasHeHwe: Ton 10 CTOKOBU rpyny B u3HOCA Ha bwarapus kem Fepmanns 3a 2017 r. no SITC2 u HSO7 (HnBo 2-yngppeH koz)
Table 4. Comparison: top 10 commodity groups in Bulgaria's export to Germany in 2017 under SITC2 and HS07 (2-digit level) classification
Tabelle 4. \ergleich: Top 10 der Warengruppen im Export von Bulgarien nach Deutschland fiir 2017, nach SITC2 und HS07 (Ebene 2-stelliger Code)

U3toynuk: Observatory of Economic Complexity / Source: Qbservatory of Economic Complexity / Quelle: Observatory of Economic Complexity
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BupHo e, ye HS yeprae gocta no-TouHa KapTuHa Ha eKCnopTHaTa CTPYKTYpa,
KaTo Mpepasnpenens enekTpoHWkaTa W YacT OT HeknacUMUUMpPaHWUTE CTOKM
KbM MalUUHWTE, [OKATO TPaHCMOPTHITE CPEACTBA V1 YacCTITE 3a aBTOMOOUIHATa
MHOycTpUA ca 060cobeH B camocTtoATenHa kateropua. CbLuyo Taka no3sonasa
no-npeunsHo HabnioaeHue BbPXY Pa3BWTUETO B OTAEMHM CErMEHTU Ha
MUHHOA06MBHaTa 1 NpepaboTBalyata NPOMMLWEHOCT.

MocnenHUAT M Hal-AbLNOOK pa3pe3 B aHanu3a Ha ekcrnopra kbM [epmaHua
npeactassa Ton 10 Ha CTOKOBMTE rPyNK Ha HWUBO 4-UundpeH kon oT HS. imeHHo
Ha TO3M €Tan € NoAXoAAWo Aa 6bAe BKIYEH B Npernefa 1 UMMOPT MUKCHT
ot ®PlL Ornepanex 06pa3 Ha [eceTTe CTOKOBM rpynu KaTo Aan oT obuata
CTOWHOCT Ca NPeACTaBeHW 3a BHOCa W M3Hoca KbM [epManua B Tabnuua 5.

OT npeacraseHuTe [eceT CTOKOBM rpynu Bbe BHOca oT PepnepanHata
penybnnka Ha NpakTiKa MONOBMHATA MpuHaanexar KbM aBTOMOOUIHATa
VHOYCTPMA, @ OlWe TPU KbM pasnuyHu Cdepy Ha MalHOCTPOEHETO,
€N1eKTPOHYIKaTa U eNeKTpoTexHukaTa. Makap No nMHKA Ha M3HOCa BCE OLLe B TOM
5 112 BM3aT cypoBuHY (Haa 15%) 1 NpousseneHis Ha nekara npoMULNEHOCT
(2,82%), T0 0KOMO 9% CyMapHO Ce NaaaT Ha MallHOCTPOEHE, ENEKTPOHIIKE 1
€neKTpoTeXHWKa. [lBycTpaHHaTa TbproBUsA NOCTENEHHO MOJyYyaBa ovepTa-
HUATa Ha T.Hap. intra-industry trade, xapakTepusupalla ce ¢ TbpProBua Ha

AuhepeHLMpaHn CTOKU OT eiHa U Cblua UHAycTpus. Knacuyecku npumep B
TOBa OTHOLWEHME Ca aBTOMOOMANTE, NPU KOMTO ce Habntoaasa KakTo Tbprosusa
Ha KOMW OT eWH U CbLIW KNac 1 UeHOBM CerMeHT (T.e. Xopu3oHTanHa), Taka u
TbProBMA Ha MOMENM C PasnnyHO KayecTso U CTOMHOCT (Te. BepTukanHa). B
KOHKPETHUA Clly4ail € MHTepecHo fa ce oTbenexu, ye cTokosa rpyna 8703 e
Ha TPeTo MACTO B Aena Ha Gbnrapckua ekcnopt KbM [epmaHus 6e3 bunrapus
[a uma co6eTBeH acembpall KOMMAEKE 3a aBToMo6Uny (cned odpuumrantns
danut Ha Great Wall), owe noseye ye 1031 M3HOC B a6COMIOTHA CTOMHOCT €
OKOf10 NMOOBKHATa OT CTOMHOCTTA Ha BHOCA CbC CbLUMA KOA, T.€. 0K0No 133 MIIH.
espo. Makap fia He CbLUeCTBYBaT AOCTOBEPHY OULMANHYU JaHHW, N3TOYHMLM
B OpaHLa CBMAETE/NCTBAT 3@ CbLUECTBYBaLLA NPaKTIKa 3@ PEEKCMOPT, Thil KaTo
[aHHUTe 33 BHOCA Ha HOBM aBTOMOOGWIM HAAXBbPIAT Te31 33 HOBY permcTpaumum
B KAT*. MHoro e TpynHO Aa ce U3Mepu peanHuaT Mallab Ha peekcrnopTHUTe
NPaKTVKK, HO KaTo OCHOBHA NPUYKHa C& NOCOYBA CKMOHHOCTTA Ha AMTbpUTe
Aa npepnarar No-rofieMy OTCTLAKM C L peanvsauna Ha npoaax6tu B nasap
kaTo 6bArapckua, KbAETO NaTeX0CNOCOBHOCTTa BCE OLLE 130CTaBa OT CPEAHO
esponenckara.

Itis clear that HS draws a much more accurate picture of the export struc-
ture by reallocating electronics and some of the unclassified goods to the
machinery group, while the vehicles and parts for the automotive industry
are bundled together into a separate category. It also allows for more precise
monitoring of the development in particular segments of the mining and
processing industries.

The last and deepest analytical insight into the export to Germany shows
the top 10 commodity groups at the 4-digit HS level. This is the right stage
in the review process to introduce also an examination of the import mix
from the FRG. A side-by-side comparison of the top 10 commodity groups
for export to and import from the FRG is presented in Table 5 as a share of
the total export/import value.

Half of the top import commodity groups in fact belong to the automo-
tive industry and three more to different segments of machine building,
electronics and electrical engineering. Although on the exports side raw
materials (over 15%) and products of the light manufacturing (2,82%) still
make it into the top 5 categories, about 9% of total exports to Germany are
attributable to machine building, electronics and electrical engineering. The

outline of the bilateral trade is gradually morphing into the patterns
typical of the so-called intra-industry trade, characterized by trade in
differentiated goods from the same industry. A classic example in this
respect are automobiles exhibiting both trade in cars of the same class and
price segment (i.e. horizontal trade) and bilateral exchange of models with
different quality and value (i.e. vertical trade). In this specific case, it is inter-
esting to note that commodity group 8703 is 3rd in the share of Bulgarian
exports to Germany, although Bulgaria does not have its own automotive
assembly plant (after the official bankruptey of Great Wall). Even more so, in
absolute value terms, these car exports amount to about half of the import
value of the same code, i.e. about 133 mIn. EUR. Although there is no reliable
official data, sources in the industry testify to the existence of a re-export
practice, backed by the fact that new cars import volumes outweigh those
of newly registered vehicles with the traffic police*. It is very difficult to
measure the real scale of re-export practices, but the main rationale behind
it seems to be the tendency of dealers to offer larger discounts in order to
realize sales in a market like Bulgaria, where purchasing power is still lag-
ging behind average European levels.

Esist ersichtlich, dass HS ein sehr viel genaueres Bild der Exportstruktur gibt,
indem es die Elektronik und einen Teil der nichtklassifizierten Waren auf die
Maschinen ,verteilt", wahrend die Transportmittel und die Teile fiir die Auto-
mobilindustrie in eine eigene Kategorie erfasst sind. Dieses System erlaubt
ferner ein préziseres Verfolgen der Entwicklung der einzelnen Segmente der
mineralgewinnenden Industrie und der verarbeitenden Industrie.

Der letzte und tiefste Schnitt der Analyse des Exportes nach Deutschland
stellt die Top 10 der Warengruppen mit einem vierstelligen Code nach HS
dar. Eben auf dieser Etappe ist es angebracht, auch den Import-Mix aus der
BRD einzuschlieBen. Ein Spiegelbild der zehn Warengruppen als Anteil vom
Gesamtwert sind in der Tabelle 5 tiber den Import und den Export aus/nach
Deutschland dargestellt.

Von den zehn Warengruppen des Imports aus der Bundesrepublik gehdren
praktisch die Halfte zur Automobilindustrie und weitere drei - zu verschiede-
nen Bereichen des Maschinenbaus, der Elektronik und Elektrotechnik. Obwohl
zu den Top 5 des Exports immer noch Rohstoffe (liber 15%) und Erzeugnisse
der Leichtindustrie (2,82%) gehdren, entfallen insgesamt ca. 9% auf Maschi-
nenbau, Elektronik und Elektrotechnik. Der bilaterale Handel bekommt all-
mihlich die Merkmale des sog. intra-industry trade, fiir den der Handel
mit differenzierten Waren ein und desselben Industriezweiges charak-

teristisch ist. Ein klassisches Beispiel in dieser Hinsicht sind die Automobile,
bei denen sowohl Handel von Autos derselben Klasse und desselben Preisseg-
ments (horizontaler Handel) zu beobachten ist, wie auch Handel von Modellen
unterschiedlicher Qualitdt und mit unterschiedlichem Wert (vertikaler Handel).
Im konkreten Fall ist es interessant zu vermerken, dass die Warengruppe 8703
den drittgroBten Anteil am bulgarischen Export nach Deutschland einnimmt,
ohne dass es im Land eine eigene Fabrik fir den Komplett-Bau von Automo-
bilen gibt (nach der Insolvenz von Great Wall). Und das umso mehr, als dieser
Export in absolutem Wert ca. die Halfte des Werts des Imports mit demselben
Code, d. h. ca. 133 Mio. EUR ausmacht. Obwohl keine zuverldssigen offiziel-
len Daten vorliegen, wird seit Jahren vermutet, dass in der Branche Reexport
getdtigt t wird, da die Daten fiir den Import von Neufahrzeugen diejenigen
der fiir den Verkehr neu registrierten Autos bei der bulgarischen Behérde KAT
(Kontrolle des Automobiltransports) Gbersteigt®. Es ist sehr schwierig, das re-
elle Niveau der Reexport-Praktiken zu messen. Als Hauptgrund fiir diese Vor-
gehensweise wird die Neigung der Verkdufer angegeben, gréBere Rabatte flr
Verkdufe auf dem bulgarischen Markt, auf dem die Zahlungsfahigkeit noch
hinter der durchschnittlichen in Europa zuriickbleibt, zu gewadhren.

*+ 3a noapo6HocTu: https;//www.capital.bg/biznes/kompanii/2018/03/04/3138418_koli_karame_vsiakakvi/ [noctsn Ha 20.02.2019 1]
For more details: https;//www.capital.bg/biznes/kompanii/2018/03/04/3138418_koli_karame_vsiakakvi/ [accessed on 20.02.2019]
Fiir Einzelheiten: https://www.capital.bg/biznes/kompanii/2018/03/04/3138418_koli_karame_vsiakakvi/ [Zugriff am 20.02.2019]
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Tabnuya 5. Ton 10 ctokosu rpynu no HS knacugmkauna (4-umgpen kog), hopmupatyn BHoca n usHoca kum [epMarna 3a 2017 .
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Table 5. Top 10 commodity groups by HS classification (at 4-digit level), comprising import from and export to Germany in 2017

Source: Ministry of Economy of the Republic of Bulgaria
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Tabelle 5. Top 10 der Warengruppen, die 2017 den Import und Export nach Deutschland bilden, nach HS-Klassifikation (4-stelliger Code)

Quelle: Quelle: Ministerium fiir Wirtschaft der Republik Bulgarien




EQEKTU OT ABYCTPAHHMTE
BbHUWHOTBHBPrOBCKU OTHOLWEHUA
BbPXY UKOHOMUKATA HA BBJIFAPUAL:
MAKPOMKOHOMUMECKM NPENEQ

VikoHomuKnTe  Ha  bwvarapua  w [epmaHuMA  cneaBaT  MHOXeCTBO
B3aVIMOBPbB3KY, KaTo €[iHa 3Ha4NTEHA 4aCT Ce /KM Ha TbProBckua 060poT
mexay Tax. CTOKOOOMEHBT MeXay [1BE CTPaHU € Hal-NecHWAT 1 6bp3 HaumH
3a TpaHCdep Ha pPasnUyHY MKOHOMUYECKH WOKoBe. B pasrnexaanua cnyyan
VIKOHOMUKaTa Ha bbnrapua, KOATO ce xapakTepyn3upa Kato Maska U 0TBOPEHa,
€ MHOrO Mo-yA3B/Ma VI MHOTO No-fecHo 61 morna Aa 6bae 3acerHara ot
(NYKTyaLu B MKOHOMUYECKOTO Pa3BUTVE Ha BOAELLA CBETOBHA VKOHOMMUKa
KaTo repmaHckata, KOATO B AOMbBAHEHUE Ha TOBA € W HEMHUAT Hal-ronam

TBProBCKM NapTHLOP.

3a pa ce npupobue no-nopgpo6Ha NPeAcTasa 3a 3aCKBalLoTO Ce BAVAHYE
Ha 06BbP3aHOCTTa Ha [iBeTe MKOHOMMKM B nepuopa 2001-2017 1. Ha MbpBO
MACTO CrIeflBa f1a Ce CbNocTasy AuHamukara Ha bBI (®Purypa 7). Mo-Huckata
HayanHa 6a3a 1 JOrOHBALLOTO pa3BuTMe Ha bbnrapus obycnasa no-B1Ccokusa
pbeT Ha BB npes roanHuTe, HO KakTo ACHO ce 3a6enA3Ba, v 1BETE NKOHOMUIKN
€a YacT OT earH W Cbly UKOHOMUYeCKN UnkbA. Cnea npuckenuHABaHETO Ha
Bvnrapusa kbm EC ce Buxpa 1 MHOrO Mo-ACHO OuyepTaHaTa TeHAeHUMA 3a
KOHBEPreHUMA Ha MKOHOMUKNTE.

IMPACT OF BILATERAL TRADE
RELATIONS ON BULGARIA’S ECONOMY:
MACROECONOMIC INSIGHTS

The economies of Bulgaria and Germany reveal many interconnections,
a significant part of which could be attributed to the bilateral trade turn-
over. Trade between two countries is the easiest and fastest way to trans-

fer various economic shocks. In this specific case, the Bulgarian economy,
characterized as small and open, is much more vulnerable and could easily
be affected by fluctuations in the economic development of a leading world
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economy such as the German one, especially since the latter is also its lar-
gest trading partner.

In order to gain a more in-depth understanding of the growing influence
of the two economies' interrelation in the period 2001-2017, first we com-

and catching-up agenda have led to higher GDP growth over the years, but
it is clear that both economies are part of the same economic cycle. After
Bulgaria's accession to the EU, there is a much more visible and clearly out-
lined tendency for convergence of the two economies.

pare their GDP growth dynamics (Figure 7). Bulgaria's lower starting base

AUSWIRKUNGEN DER BILATERALEN
AUSSENHANDELSBEZIEHUNGEN
AUF DIE WIRTSCHAFT BULGARIENS:
MAKROOKONOMISCHE UBERSICHT

Die Wirtschaften Bulgariens und Deutschlands folgen einer Vielzahl von
Wechselbeziehungen, wobei ein wesentlicher Teil auf den Handelsumsatz zwi-
schen ihnen zurlickzufuihren ist. Der Warenaustausch zwischen zwei Landern
ist der einfachste und schnellste Weg flr den Transfer von unterschiedlichen
wirtschaftlichen Einschnitten. Im vorliegenden Falle ist die Wirtschaft Bulga-
riens, die als klein und offen charakterisiert wird, weitaus anfélliger und kann
viel leichter von der Fluktuation in der wirtschaftlichen Entwicklung einer fiih-
renden Weltwirtschaft wie der deutschen, die zudem auch ihr groBter Handels-

Um eine detailliertere Vorstellung von der starker werdenden Konditionalitat
zwischen beiden Wirtschaften im Zeitraum 2001-2017 zu gewinnen, muss an
erster Stelle die Dynamik des BIP verglichen werden (siehe Abbildung 7). Die
niedrigere Anfangsbasis und die aufholende Entwicklung Bulgariens bedingt
das hohere Wachstum des BIP im dargestellten Zeitraum. Wie deutlich zu er-
kennen ist, sind beide Wirtschaften Teil ein und desselben Wirtschaftszyklus.
Nach dem Beitritt Bulgariens in die EU ist auch die sich sehr klar abzeichnende
Tendenz der Konvergenz der Wirtschaften zu sehen.

partner ist, betroffen werden.

®urypa 7. Peaner pwet Ha bBI Ha byarapus u [epmatua (2001-2018, %)
Figure 7. Real GDP growth of Bulgaria and Germany (2001-2018, %)

Abbildung 7. Reelles Wachstum des BIP von Bulgarien und von Deutschland (2001-2018, %)
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[pyr nokasaten, KoTo MOXe Aa Ce pas3rnexaa W CbnocTaBA MExay ABeTe
CTPaHK, € PbCTHT B U3HOCA Ha CTOKM, KOMTO KOPECMOHAMPa C NOMOXNTENEH
npuHoc B bBI Ha ctpanara (Purypa 8.1.). EaHa oT UHTEpecHNTe 3aBMCUMOCTY
€ MNaBHOTO MOKayBaHe Ha W3HOCa Ha CTOKW B nepuopda cned 2013 . cnen

BMCOKaTa BOMATUIHOCT W Bb3CTAHOBABAHETO CNEA KPU3UCHWA Nepuop npe3
2009 r. OCHOBHOTO 3aKmt4eHUe €, Ye B MOMEHTa ce HabnoaaBa nepuog
Ha OXMBNEHWE, a BU3HEC UMKBLABLT NPEACTOM [a AOCTUIHE Hal-BMCOKaTa CU
TOYKa.

Another indicator that can be examined and compared between the two
countries is the growth in commodity exports, which corresponds to a posi-
tive contribution to the country's GDP (Figure 8.1.). One of the interesting
dependencies is the gradual increase in exports of goods in the post-2013

50

period following the high volatility and recovery after the 2009 crisis period.
The main conclusion is that currently there is a period of recovery and the
business cycle is about to reach its highest point.



Ein weiterer Indikator, der fur beide Lander geprift und verglichen werden  nach 2013, nach der hohen Volatilitdt und der Wiederherstellung nach der
kann, ist der Anstieg des Exports von Waren, der mit einem positiven Beitrag ~ Krisenperiode 2009. Die grundlegende Schlussfolgerung ist, dass momentan
zum BIP des Landes korrespondiert (siehe Abbildung 8.1.). Ein interessanter  eine Periode der Belebung zu beobachten ist und die Spitze des Business-Zy-
Zusammenhang ist der allmdhliche Anstieg des Warenexports in den Jahren  klus noch bevorsteht.

Gurypa 8.1. PeaneH pbCT HA M3HOCA Ha CTOKM Ha buarapus n Fepmanmns (2001-2018, %)
Figure 8.1. Real growth of commodity exports of Bulgaria and Germany (2001-2018, %)

Abbildung 8.1. Reelles Wachstum des Exports von bulgarischen und von deutschen Waren (2001-2018, %)
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3a pa ce npupobue no-peanHa npeacTaBa 3a  3HAauMMOCTTA  Ha
cTokoo6opota Mexay bbnrapua u fepmanua, Ton Moxe Aa Gbae pasrnenaH
KaTo OTHOLWIEHWATa Ha CyMWTE Ha BHOCa W n3Hoca kbM BBl B pasrnexpanua
nepuon 2001-2017 1. (®wur. 8.2). Mo 1031 HayuH [0 M3BECTHA CTeneH
ce noctura abCTpaxvpaHe OT MOCTOAHHO HapacTealiua B abCOMoTHA
croiHocT BB v cTokooboport. HabnioaeHuaTa Morat fja ce pasfensT Ha [iBa
noanepuona - Ao npenkpusucHara 2008 r. u ot 2009 . gocera. Mbpsata
4aCT ce xapakTepyu3unpa C BIUCOK AAN Ha BHOCa B Bbnrapwa, koiTo npesuwasa

npu6nu3nTenHo ABa NbTK Gbnrapckua U3Hoc. Tosa MOXeE fia Ce OTAafe Ha ABa
(haKTOpa - OT eHa CTpaHa, CPaBHWUTENHO GBHP30TO NOBULLABAHE Ha [OXOANTE
Ha HaceneHKeTo 1 NoTpe6eHNeTo Ha NoBeYe CTOKM 3a KpailHo notpebneHue,
a OT Apyra CTpaHa, npuaobrBaHeTO Ha noBeve WHBECTMLMOHHW CTOKW OT
(h1pmuTE, C KOETo 06HOBABAT NPOU3BOACTBEHUTE CU MOLHOCTL. Mpn BTOPKA
nepuon PasBUTMETO Ha TbProBCKMTE OTHOWEHUA Mexay [BeTe CTpaHu e
MHOr0 no-6anaHcupaHo, Kato B HErous Kpail CTOKOOOMEHBT Bb3nM3a Ha
13,4%, a TbProBCKOTO Canao e nosnoxutento (+0,6% ot BBIM).

In order to paint a more realistic picture of the importance of commodity
turnover between Bulgaria and Germany, this turnover can be expressed as
the ratio of the sum of imports and exports to GDP in the period 2001-2017
(Figure 8.2.). In this way, to a certain extent we could account for the ever
increasing in absolute terms GDP and commodity turnover. Observations
could be divided into two sub-periods: up to pre-crisis 2008 and from 2009
to date. The first part is characterized by a high share of imports in Bulgaria,
which exceeds twice Bulgarian exports to Germany. This can be attributed to
two factors: on the one hand, the relatively rapid increase in the income of

the population and the higher demard for final consumption goods and, on
the other hand, the acquisition of more investment goods by the companies
related to the upgrade of their production capacities. During the second
period, the development of the trade relations between the two countries
is much more balanced, and by the end of the period the trade turnover
stands at 13.4% of GDP while the trade balance is positive for Bulgaria (+
0.6% of GDP).

Um einen reelleren Eindruck von der Bedeutung des Warenaustausches
zwischen Bulgarien und Deutschland zu gewinnen, kann der Umsatz als
Verhaltnis zwischen den Summen des Imports und des Exports zum BIP in
der Untersuchungsperiode betrachtet werden (siehe Abbildung). Auf diese
Weise wird in gewissem MaBe ein Abstrahieren von den in absolutem Wert
standig anwachsenden BIP und Warenumsatz erreicht. Die Untersuchungs-
ergebnisse konnen in zwei Unterperioden aufgeteilt werden: Die Periode vor
dem Krisenjahr 2008 und die Periode ab 2009 bis zum heutigen Zeitpunkt.
Fir die erstgenannte Periode ist ein hoher Anteil des Imports charakteris-

Gurypa 8.2. BHoc 1 usHoc Ha cToku oT 1 3a [epmarmg (2001-2017, % ot bBI)

tisch, der den Export um ca. das Doppelte Ubersteigt. Dieses kann auf zwei
Faktoren zurtickgefiihrt werden: Einerseits auf den relativ schnellen Anstieg
des Einkommens der Bevolkerung und des Verbrauchs von mehr Waren fiir
den Konsum und, andererseits, auf den Kauf von mehr Erzeugnissen fiir den
Investitionsbedarf durch die Unternehmen, mit denen diese ihre Produk-
tionskapazitdten erneuert haben. In der zweiten Periode ist die Entwicklung
der Handelsbeziehungen zwischen beiden Lidndern weitaus ausgeglichener
und am Ende dieser Periode belduft sich der Warenumsatz auf 13,4% und
die Handelsbilanz ist positiv (+0,6% vom BIP).

Figure 8.2. Commodity import from and export to Germany (2001-2017, % of GDP)
Abbildung 8.2. Import und Export von Waren aus und nach Deutschland (2001-2017, % vom BIP)
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KakBo o6aue 03HayaBa BCUYKO TOBA OT rMedHa Touyka Ha dupmuTe? 3a na
ce NpOoCneamn KakBoO € 3HAaYEeHWETO Ha M3HOCa 3a TAX, € MPOCNeAeHO Kak ce
pa3BKBa MPe3 rOAMHWTE M3HOCHT Ha CTOKM, CbMOCTABEH KbM MPWUXOAWTE OT
[EeNHOCTTa Ha HeduHaHcosuTe npeanpuatua (dur 8.3.). Hannuxute naHHu
B nepunopa 2008-2017 r. nokassar 3HaYWUTENHO YBENWYEHWE Ha [Aena Ha
NPUXOLUTE OT M3HOC Ha CTOKM KbM [epmaHua, gocturankm 2,4% ot Tax. Tasm
TeHAEHUMA MOXe [1a ce 06ACHM MO [1Ba HAYMHA: M3HOC Ha MOBeYe KOMYeCTBO

1 Ha noBeye kayecTso. B mbpeua cnydail Gbarapckute rpmun ca B npoLec
Ha WHTEPHaLUWOHanm3auma, 8 konto ot 2008 r. Hacam ycnAaBaT fa HaBnA3sar
Ha HOBW Masapw B ToBa 4ucno v B [epmanua. Bbe BTOpUA Cydal Moxem
[a OTYETEM W3Ka4BAHETO MEXAyHapOAHaTa BEpWraTa Ha AOCTABKKTE, KaTo
(UpMUTE CE YCBBBPLIEHCTBAT B MPOU3BOACTBOTO M W3HOCA Ha CTOKM, KOWUTO
Ca C No-BMCOKaTa J06aBEHa CTOMHOCT.

But what does this all mean from the companies’ point of view? In order
to trace the significance of exports to them, we review how the export of
goods, compared to the revenue from economic activity of the non-financial
enterprises, has developed over the years (Figure 8.3.). The data available for
the period 2008-2017 show a significant increase in the share of earnings
from exports to Germany with them reaching 2,4% of total revenue. This

trend can be explained in two ways: exporting higher quantities as well as
higher quality goods. In the first case, Bulgarian companies are in the process
of internationalization, in which from 2008 onwards they have managed to
set foot on new markets, including Germany. In the latter case, it is a matter
of climbing up in the international supply chain, with firms improving their
production and export potential of commodities with higher added value.

Was bedeutet das aber aus der Sicht der Firmen?

Um zu sehen welche Bedeutung der Export fiir sie hat, ist untersucht wor-
den, wie sich in den letzten Jahren der Export von Waren, verglichen mit den
Einnahmen aus der Tatigkeit der Nichtfinanz-Unternehmen, entwickelt hat
(siehe Abbildung). Die vorliegenden Daten fiir den Zeitraum 2008 - 2017 zei-
gen einen erheblichen Anstieg des Anteils der Einnahmen aus dem Waren-
export nach Deutschland, auf den nunmehr 2,4% der Einnahmen entfallen.
Diese Tendenz kann auf zwei Weisen erkldrt werden: Export einer gréBeren

Quantitdt und Export von mehr Qualitdt. Im ersten Falle befinden sich die
bulgarischen Firmen in einem Prozess der Internationalisierung, bei dem
es ihnen seit 2008 gelingt, in neue Mérkte einzudringen, einschlieBlich in
Deutschland. Im zweiten kdnnen wir ein Aufsteigen in der internationalen
Lieferkette feststellen, wobei sich die Firmen in der Herstellung von Export-
waren mit groBerem Mehrwert konzentrieren.

Gurypa 8.3. OTHOCUTENEH SN HA U3HOCA HA CTOKM KbM [€PMAHUS KbM MPUXOANTE OT AEHHOCTTA HA HEQUHAHCOBUTE npeanpuaTus (2008-2017 ., %)
Figure 8.3. Commodity exports to Germany as a share of revenues from economic activities of non-financial enterprises (2008-2017, %)
Abbildung 8.3. Relativer Anteil des Warenexports nach Deutschland an den Einnahmen aus der Tétigkeit von Nichtfinanz-Unternehmen (2008-2017, %)
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EQEKTU OT TEPMAHCKUTE
MUHBECTULIUU BDBPXY OBYCTPAHHUTE
BbHUWHOTBHBPrOBCKU OTHOLLWEHUA

EkcropTHata CTpykTypa Ha cTokute oT bbarapua Topnu 6aBHO ¥
METOAMNYHO W3MEHEHWE, BOAEVKM [0 MOCTENEHHO M3KayBaHE BbB BEpurata
Ha cToiHocTTa. ToBa, pas3bupa ce, € B pes3ynTaT OCBEH Ha HaTpynsaHe
Ha KanuTan OT CTpaHa Ha ObArapcKUTE MPEANPUATMA, HO CbLWO Taka € B
CNEACTBME Ha HaMPaBEHWUTE MHBECTVLIMMN OT CTPAHa Ha repMaHCKM KOMNaHUy
B €KCMOPTHO OPUEHTVPAHM NPOV3BOLACTBEHN MoWHOCTW. Cped Hal-ronemmTe
VHBECTUTOPY B bbnrapna uma 27 KoMnaHuW, KOWTO Ca CE HaCOYMAN KbM
NPenVMHO MPOW3BOACTBEHN CEKTOPYW, KaTo HanpuMep MPOU3BOLCTBO Ha
aBTOMOOWIHY YacTL, ENEKTPOTEXHWKa, ENEKTPOHMKA, aBTOMaT3aLuuA. Tosa ca
KaKTO roTOBY MPOAYKTW, Taka W KOMMOHEHTW, KOWUTO CE BnaraT Ha Cneagaly
€Tan OT NPOW3BOACTBOTO. [lpyru Knio4oBM MHAYCTPUM Ca MPOU3BOACTBOTO
Ha CTPOUTENHM MaTepuani, TbProBWA ¥ He Ha MOCAEAHO MACTO AO6VB Ha
noMe3Hn n3Konaemm.

CbrnacHo paHHUTE Ha bbnarapckata areHuma 3a wHBectMuMK oT 2004 .

HacaM komnaHuw oT lepmaHua ca mHeecTrpanu 61130 315 MAH. neBa B
MPOW3BOACTBEHU MOLLHOCTY B €KCMOPTHO OPUEHTUPAHK CEKTOPU, KOWTO Ca
cb3gany 3910 pabotHu mecta. Pasbupa ce, B No-AbAbr neprog OT Bpeme
MPOLECHT He € eAHOCTPaHEeH W TpAGBa Aa C& MMa Npeasua v AvHamukata
BbB B3€MaHETO Ha PELIEHUA 3@ NPEMECTBAHE Ha MPOWU3BOACTBEHN MOLYHOCTM
M3BLH CTpaHaTa W 3arybata Ha pabOTHM MECTA B OMPEAENEHWN CEKTOPW.
[naBHaTa Npu4KHa TOBa fa Ce CyyBa € B MPEHACOYBAHETO KbM MO-WU3TOAHM
AECTUHALIUM C MO-HNCKM pa3xoau 3a TpyA. OCBEH B EKCMOPTHO OPUEHTMPaHN
0TPaCW NHBECTULMWTE, HANPUMEP B TbPTOBMATA Ha APEGHO, CbLO Cb3faBaT
BB3MOXHOCTV. HanpuMep CKMOYBAHETO Ha JOTOBOPY HA MECTHY ObArapcku
NPOW3BOANTENM C FONEMMW THPrOBCKW BEPUTM € BB3MOXHO [1a OCUTYPU HE CamOo
NNaCMEHT Ha NPOAYKLMATA UM B TbProBCkaTa Mpexa Ha repMaHcKuTe prpmu
B CTpaHaTa, HO W PeanieH N3HOC KbM YyXOECTPaHHUTE UM NOLPA3AENeHUaA.

IMPACT OF GERMAN INVESTMENTS ON
THE BILATERAL TRADE RELATIONS

The export structure of goods from Bulgaria undergoes a slow and me-
thodical change, leading to a gradual climb in the value chain. This, of
course, results not only from the accumulation of capital on the part of
the Bulgarian enterprises, but it is also a consequence of investments made
by German companies in export-oriented production facilities in Bulgaria.
Among the largest investors in Bulgaria, there are 27 German companies
that have focused mainly on manufacturing sectors such as automotive
parts, electrical engineering, electronics, automation. These sectors supply
both finished products and components that are put into the next stage of
production. Other key industries are the production of building materials,
retail and, last but not least, mineral extraction.

According to data from the InvestBulgaria Agency, since 2004 German

companies have invested nearly 315 min. BGN in production facilities in
export-oriented sectors, thus creating 3910 new jobs. Of course, over a
longer time horizon, the process is not one-way, and we must also take
into account the dynamics of outflow decision-making leading to moving
of production capacities away from Bulgaria and the loss of jobs in certain
sectors. The main reason for this shift is the relocation to more favorable
destinations with even lower labor costs. Apart from the export-oriented
industries, investments also create opportunities in sectors such as retail.
For example, by concluding contracts with large retail chains, local Bulgarian
producers are given the opportunity to not only have their products sold in
the commercial network of the German companies in the country but also
to realize exports to their foreign subsidiaries.

AUSWIRKUNGEN DER DEUTSCHEN
INVESTITIONEN AUF DIE BILATERALEN
HANDELSBEZIEHUNGEN

Die Exportstruktur der Waren aus Bulgarien ist einer langsamen und steti-
gen Anderung ausgesetzt, die das Land allmahlich héher in der Wertschdp-
fungskette aufsteigen |asst. Das ist natirlich eine Folge der Kapitalanhdu-
fung durch die bulgarischen Unternehmen, aber auch der von den deutschen
Firmen getdtigten Investitionen in exportorientierte Produktionskapazitaten.
Unter den gréBten Investoren in Bulgarien gibt es 27 Gesellschaften, die
ihren Fokus vorwiegend auf Produktionssektoren legen, wie z.B. die Herstel-
lung von Teilen flr Fahrzeuge, Elektrotechnik, Elektronik, Automatisierung.
Es handelt sich dabei sowohl um fertige Erzeugnisse, wie auch um Kompo-
nenten, die auf einer nachsten Produktionsebene eingebaut werden. Weitere
Schliisselindustrien sind die Herstellung von Baumaterialien, der Handel und
nicht zuletzt die Gewinnung von Bodenschatzen.

Laut den Angaben der Bulgarischen Agentur fiir Investitionen haben deut-
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sche Unternehmen seit 2004 fast 315 Mio. EUR in Produktionskapazitdten
exportorientierter Sektoren investiert, in denen 3910 Arbeitsplatze geschaf-
fen wurden. Natirlich ist der Prozess auf ldngere Sicht nicht einseitig. Es
muss auch die Dynamik des Entscheidungsprozesses bei der Verlagerung
von Produktionskapazitaten auBerhalb des Landes sowie der Verlust von
Arbeitspldtzen in bestimmten Sektoren beriicksichtigt werden. Der Haupt-
grund fur solche Entscheidungen ist die Umorientierung zu giinstigeren
Destinationen mit niedrigeren Arbeitskosten. AuBer in den exportorien-
tierten Bereichen schaffen Investitionen zum Beispiel im Handel ebenfalls
glinstige Verwertungsmaoglichkeiten. Vertragsabschlisse lokaler Hersteller
mit groBen Handelsketten kdnnen nicht nur den Absatz ihrer Produktion
im Handelsnetz der deutschen Firmen im Land sichern, sondern auch einen
realen Export in die ausléandischen Zweigniederlasssungen realisieren.



3AKNIOYEHMUE

HacToAwWwmAT aHanu3 Ha [BYCTPAHHWTE TbProBCKM OTHOWEHWA MeXay
Peny6nuka bvnrapua u Genepanta penybnuka lepmaHna gasa cBoA NprHOC
32 MO-MbIHOTO pasbupaHe Ha AMHamuKata M obemMa Ha ABYCTPaHHUTE
TbProBCKM BPb3KW. 33l PEKOPAHWTE CTOMHOCTW, KOMTO CTaTWCTMKaTa
0T4WTa, KaKTO MO OTHOWeEHMe Ha 060poTa, Taka M Ha u3Hoca oT bvnrapwa,
ce 3ab6ena3saT NONOXMUTENHM TeHAeHUMM B Gbnrapckata MKOHOMMWKA KaTo
NOCTeNeHHOTO HapacTBaHe Ha Aefa B €KCNOpTa Ha CTOKY C No-BucOKa Ao6aBeHa
CTOMHOCT KaTO MalWHK, €NeKTPOHVKA U ENeKTPOTeXHMKa, KOMMOHEHTW 3a
aBTOMOOMIOCTPOEHETO. Taka MO CTPYKTypaTa Ha W3HOCA W MONOXWUTENHO
TbProBcko canno ¢ fepmaHus, 6barapckata MKOHOMUKA A06VBa HAKOW OT
XapaKTepUCTUKUTE Ha UKOHOMUKUTE Ha gbpxasute oT LleHTpanHa Espona,
a TOBa Ca MMEHHO [bpXaBuUTe B pamKuTe Ha EBponerickua cbio3, ¢ KOWTO e
pauunoHanHo bvnrapra fa ce cpaBHABa Mo CBOA MbT Ha koHBepreHums ¢ EC.

TpAbsa Aa ce OTYETe W 3HAYEHWETO Ha TEePMaHCKWUTE WHBECTULMK B

€KCMOPTHO OPWEHTMPAHUTE NPON3BOACTBEHN CEKTOPWN B anrapmn. Yacr
OT PEerncTpupaHna Mn3HOC KbM GCMaHI/Iﬂ n EC e npako cneacrsmne ot
ObATOCPOYHOTO WM CTPYKTYpPOONpPeAenAduo €CTecTtBO Ha Te3U WHBECTULNN.
,D,Opl/l B C/Ty4aunTe, KOraTo repMaHCKUTE MHBECTULINN B CTPAHATa Ca HAaCOYEHU
B CEKTOPW C KOHUEHTPaL A BbPXY BETPELWHOTO FIOTpCﬁJ'ICHI/IG, NapTHLOPCTBOTO
C r€PMaHCKNTE KOHTPAreHT npenoctaBA Bb3MOXHOCT 3a 6'bJ'II'apCKVITC Y
NnoAAOCTaByYMUN Oa N3NA3aT Ha MEXAYHapoAHW nasapwu, Bb3MON3BalKkK ce
OT yCTaHOBEHUTE ,ElI/ICTpI/IéyLlVIOHHVI KaHanu Ha FMePMaHCKUTE CU KIUEHTU. %
Oolje€ HEWO — NAPTHbOPCTBOTO C MPEANPUATAA OT YE€TBbPTATa MO TONEMKUHa
CBETOBHa WKOHOMWKaA YBEKM4YaBa 663C|‘|0pHO KOHKYpﬁHTOCI’IOCOéHOCTTa
Ha 6'bJ'II'apCKVITC Manku, CpeaHn 1 ronemmn npeanpuatia 1 4ONprUHaca 3a
Tpchdjepa Ha £106pl/l NPaKTnKn B obnacty kato MEHNOXMBHTA, COUManHaTa
OTrOBOPHOCT U YCTOI;ILII/IBOTO passutme.

CONCLUSION

The current analysis of bilateral trade relations between the Republic of
Bulgaria and the Federal Republic of Germany contributes to a better under-
standing of the dynamics and magnitude of bilateral trade relations. Behind
the record high numbers, both in terms of total trade turnover and exports
from Bulgaria, one could spot positive trends in the Bulgarian economy such
as the gradual increase in the share of exports of goods with higher add-
ed value like machinery, electronics and electrical engineering, components
for the automotive industry. Thus, through the structure of exports and the
positive trade balance with Germany, Bulgaria acquires some of the char-
acteristics of the Central European economies, and these are precisely the
countries within the EU, with which it is rational for Bulgaria to compare
itself along the way towards convergence with the rest of the Union.

The importance of German investments in export-oriented manufacturing

sectors in Bulgaria should also be noted. Part of the recorded exports to
Germany and the EU is a direct consequence of the long-term and structur-
ally strategic nature of these investments. Even in cases where German in-
vestments in the country are concentrated in sectors focusing on domestic
consumption (retail), the partnership with German retailers provides an op-
portunity for Bulgarian subcontractors to enter new international markets,
taking advantage of the established distribution channels of their German
contractees. What is more, striking a partnership with companies from the
fourth largest economy in the world indisputably increases the competitive-
ness of Bulgarian small, medium and large enterprises as it contributes to
the transfer of good practices in areas such as management, social respon-
sibility and sustainable development.

FAZIT

Die vorliegende Analyse der bilateralen Handelsbeziehungen zwischen der
Republik Bulgarien und der Bundesrepublik Deutschland tragt zum vollstan-
digen Verstdndnis der Dynamik und des Volumens der bilateralen Handels-
beziehungen bei. Hinter den Rekordwerten, die die Statistik anzeigt - sowohl
beim Umsatz, wie auch beim Export aus Bulgarien - machen sich positive
Tendenzen in der bulgarischen Wirtschaft bemerkbar, wie der allmahliche
Anstieg des Anteils des Exports von Waren mit gréBerer Wertschdpfung wie
Maschinen, Elektronik, Elektrotechnik sowie Teile fiir den Automobilbau. So
gewinnt die bulgarische Wirtschaft in Bezug auf die Struktur des Exports
und der positiven Handelsbilanz mit Deutschland manche Charakteristiken
der Wirtschaften der mitteleuropdischen Lander; gerade dieses sind die Lan-
der im Rahmen der EU, mit denen sich Bulgarien auf dem Weg zur Konver-
genz mit der EU rationalerweise vergleichen sollte.

Hervorgehoben werden sollte auch die Bedeutung der deutschen Inves-

titionen in die exportorientierten Produktionssektoren in Bulgarien. Ein Teil
des erfassten Exports nach Deutschland und der EU ist eine direkte Folge der
langfristigen und strukturbestimmenden Investitionen. Selbst dann, wenn
die deutschen Investitionen in Bulgarien auf Sektoren mit Fokus auf dem
internen Verbrauch ausgerichtet sind, bietet die Partnerschaft mit den deut-
schen Kontrahenten die Mdéglichkeit fiir ihre bulgarischen Sublieferanten,
auf die internationalen Mérkte zu treten, indem sie die geschaffenen Dis-
tributionskanale ihrer deutschen Kunden nutzen. Darlber hinaus erhéht die
Partnerschaft mit Unternehmen der viertgréBten Volkswirtschaft der Welt
ohne Zweifel die Wettbewerbsfahigkeit der bulgarischen kleinen, mittleren
und groBen Unternehmen und tragt zum Transfer guter Praktiken in Berei-
chen wie Management, soziale Verantwortung und nachhaltige Entwicklung
bei.
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NMPUNOXEHMA

MPUWITOXEHWE 1: NPUYNHN 3A ACUMETPUA BbB
BbHWHOTBLPIOBCKATA CTATUCTUKA

B obwwa cnyyan oT ctatuctuyeckata MHGOPMaLMA 3a BbHILHATA Tbprosua
Ce 04yakBa fia npefocTasa ornefaneH o6pa3 Ha [aHHUTE Ha CbOTBETHUTE
CTpaHu napTHbopy. Taka Hanpumep 61 CneaBano AaHHWTE 3a repMaHcKkua
13HOC KbM bbnrapua u 3a BHoca B bbnrapua ot lepmaHua Aa cbBNaaaT, kOETo
06aye Ha NpakTVKa He BUHarK e Taka. B Tasn Bpb3ka MMa HAKONKO Bb3MOXHM
NPUYMHW 33 T€3U CTAaTUCTUYECKU PAa3MIHABaHUA, YNATO OTHOCUTENHA TeXecT
npy OTYUTAHETO Ha AaHHWTE 3a BbHWHaTa TbProsMA mexay bwbarapua
n ®enepanHa penybnuka lepmaHua Moxe Aa Bapupa B Mo-manka wm
no-ronama creneH. lo-gony cneasa 136poABaHE Ha HAKOM OT MO-4ecTo
CpellaHnTe MpUYMHK, 6€3 CIUCHKBLT Aa NPeTeHANpa 3a 13yepnaTenHocT®:

Kopose Ha cToKK

KnacudukaumaTa Ha CTOkMTE, T.€. knacuUUMPaHETo Ha CTOKUTE CrpAMO
napTUaHUTE HOMEpa B CMICbKa Ha TbPryBaHWTE CTOKM, MOXE Aa CTaHe 06eKT
Ha PasnVyYHK THIKYBaHWA OT PUPMUTE, KOUTO UMAT 3adbMKEHNE Aa U3rOTBAT
nopobHu otyeTy. MoaobeH BMA pa3muHasaHe 0baye HAMa OTPaXeHUe BbpXy
obLyaTa CTOMHOCT Ha TbproBuATa.

CrpaHa napTHbop

PasnuyHata MH(OpMaLMA OT CTpaHUTE MapTHOPW € €AHa OT Hal-4ecTo
CPeLLaHNTe 1 BaXHW MPUYMHI 3@ CTaTUCTUYECKM pa3nuyua. Tyk € BaXHO Aa
Cé B3eME MoA BHMMaHWE MO KakbB Ha4UH HaLIMOHANHWTE CTaTUCTUYECKU
Cyx01 OLieHABAT CTOKMTE CNPAMO T.Hap. CTpaHa Ha M13MpallaHe, T.e. cTpaHata,
OT KOATO CTOKWTE NPUCTUTaT LUPEKTHO W CTpaHaTa Ha NpOW3X0, KOUTO Moxe
Aa Ce pa3nuyaBar.

TpucTpaHHK TpaH3aKkLuum

Taka HapeyeHaTa TPUBIbAHA TbProBMA Ce OTHaCA A0 ClyvaunTe, B KOWTO Ce
CKMIOYBAT ThProBCKW CAEMKM 3@ €[Ha W Cblia CTOKa MeXay TPU NpeanpuaTvia
B Tp¥ CTpaHmW uneHkn Ha EC n Korato BbnpocHaTa cToka TpA6Ba Aa CTUTHE
OT MbpBMA [OCTABYMK [0 KpalHuA Hanpumep aBctpuiicka
KOMMNaHWA KymyBa CTOKM OT Hemcka (upMa U 1 [OCTaBA AVPEKTHO OT
[epmaHma 0o kpalHua knueHT B bvnrapuma. o 103K HauwH ce peanusumpa
Tbproseky obmeH mexay fepmanua u bvnrapus, nokato nnawanuaTa ca ot
bvnrapua kem Asctpua n ot AscTpua 3a [epmanua. 3akoHOAaTeNCTBOTO 3a
BBTPelWwHoo6WHocTHUTe foctaky B8 EC He npensuxaa Kak pa ce n3bArsa
noao6HO OTYMTaHE, HO BCE Olle (PUPMITE CresBaT CHETOBOHATA NPaKTMKa.

Pasnuku B oueHKaTa Ha cTokuTe

e CraTuctuyecka cronroct - CIF [ FOB

KNMNEHT.

MoCoYBaHETO Ha CTaTUCTMYecKaTa CTOMHOCT (CTOMHOCT MpK NMpemuHaBaHe
Ha rpaHuua) cblwo Moxe Aa Gbae MpuunHa 3a pasnuuus B OrfefanHuTe
CPaBHEHVA Ha [ibpXaBuTe TbProsckn napTHeopy. CNopen MexayHapoaHuTe
CTaHAaPTY, 3@ HYXOWTE Ha BbHIWHOTBPrOBCKaTa CTaTVCTUKa Ce B3WMa T. Hap.
CTaTUCTMYeCKa CTOMHOCT. B noseyeTo cTpaHu, Kakto 1 8 EBponeinckua cbios,
BHOCHT ce peructpupa Kato CIF (Cost Insurance Freight wnwn ctoiHocTTa Ha
CTOKWTE Ha BbHWHATA rpaHulia Ha CTpaHaTa BHOCWTEN, BKIIOYUTENHO W Ha
TPAHCMOPTHNTE Pa3XOAM OT CTpaHata Ha MPOW3XOA [0 Tam), @ U3HOCHT KaTo
FOB (Free on Board Value nnu cToiiHOCTTa Ha CTOKWTE Ha BbHWHATA rpaHnLa
Ha CTpaHaTa W3HOCKTEN, BKMIOYMTENIHO U Ha TPaHCMOPTHUTE pa3xofn [0
Tam). Pasnnknte B CTOMHOCTATE Ca B Pe3ynTaT Ha Pa3xOAWTe 33 TPaHCMopT
3acTpaxoBaHe 1 No NPaBuUno Ce yBenu4aBsaT B 3aBMCUMOCT OT reorpadckara
OT[laNeYeHOCT Ha CTpaHaTa TbProBCkM NapTHLOP.

® THprosua MexXAy CBbp3aHu ApyxecTsa

B pesyntat Ha rnobanusaumAta Habupa 3HayeHue TpaHcrpaHuyHara
TBProBuA MeXAy LEHTpanuTe Ha QUPMUTE U TEXHWTE AbLEPHU [PYXeCTBa.
Mpwn coenku Mexay TAX YECTo Ce PervcTpupaT camo LieHUTe Ha BbTpelHaTa
AMCTPUOYLMA, @ He camaTa CTaTUCTUYeCKa CTOMHOCT.

PasnuyHo oTunTaHe BLB BpEMETO

Mopaav BPeMETo 3a TPaHCNOPTUPaHEe Ha CTOKM WM eCTeCTBOTO Ha T. Hap.
OTNOXEHU MnallaHuA, He € W3KMIYEHO BBLHIIHOTbProBCKaTa AEMHOCT fa
Ce PerucTpupa B PasfivyHN NEPUOAU WAW AOPU B Pa3NUYHU FOAWHY, aKo
CbOTBETHATA [IENHOCT Ce peanu3npa B KpaA Ha KaneHaapHa roguHa.

Edpekr Ha npara

B pamkute Ha WHTpactar, cuctemata 3a cb6upaHe Ha cTatMCTMYecka
I/IHqI)OpMaLWIFI 3a BprQLI.IHOOéLuHOCTHaTa TbProBMA CbC CTOKN MEXAY ObPKaBK
dneHkn Ha EBponerickua cbio3, 4acT OT eBponeickinte komnaHuu (ocobeHo
Manku W CpeaHW Mpeanpuatis) ca OocBOBOAEHM OT 3afblXeHueTo fa
[OKMafBaT BLTPELHOTLPrOBCKA CTaTUCTMKA KaTo TOBA 3aBUCH OT YCTaHOBEHU
BbB BCAKA CTpaHa nparose. Taka € Bb3MOXHO ronama gupma 13HocuTen B
eHa [bpxasa Aa NPefocTaBA UHGOPMALMA 33 BbHWHOTbProBCKaTa CH
AE€HOCT, @ B CTPaHaTa BHOCWTEN HEMHWTE KIWMEHT, KOWUTO Ca Manku v CpefHu
NPeANpWATYA, a HE NMOANEXaT Ha OTYUTaHE.

Cratuctnyecka TanHa

B cnencteue Ha T.Hap. cTaTuCTiYecka TaliHa MOXe B €iHa ibpaBa AaHHWTe
3a BHOCA MMM M3HOCA Ha iaieHa CTOKa/CTOKOBA rpyna Aa 6baat HembiHy 1w
Aa nWnceart, Ho fia 6bAaT 0Tpa3eHu B CTaTVCTVIKaTa Ha CTpaHaTa NapTHbLOP.

S Infoblatt AuBenhandel. Ursachen fiir Asymmetrien in den AuBenhandelsstatistiken/[lpuynHu 30 acuMeTpUs BbB BbHIHOTLPIOBCKATA CTATUCTUKA, DegepanHarta

cratucTuyecka cyxé6a Ha lepmarua, AHyapn 2018 1.
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APPENDICES

APPENDIX 1: ASSYMETRIES IN FOREIGN TRADE
STATISTICS

In principle, the statistical data on foreign trade is expected to present a
mirror image of the figures for a given set of trading partners. For example,
the anticipation is for data on German export to Bulgaria to be a perfect
match to the data on Bulgarian import from Germany. However, this is not
the case in the real world. In this regard, there are several potential reasons
for these statistical discrepancies with a rather varied relative weight of the
differences when it comes to the calculation of foreign trade data between
Bulgaria and the Federal Republic of Germany. A non-exhaustive list of the
most common reasons is presented below:*

Classification codes of commodities

Companies who have the responsibility of filing statistical reports may
have interpreted differently the goods coding classification. However, such
discrepancies do not affect the total trade volume.

Trading partner countries

Differing incoming information from partner countries is one of the most
common and important reasons for statistical discrepancies. Here, it must be
taken into account how each national statistical office classifies the goods
by the so-called sending country, i.e. the country from which the goods are
being sent, versus the country of origin which may not be the same.

Triangular transactions

The so-called triangular trade refers to practices where trade deals are
made for the same good between three different companies located in three
different EU member states and the good in question needs to be delivered
by the initial supplier to the final client.

For example, an Austrian company buys goods from a German supplier
and the delivery is made directly to the final client located in Bulgaria. In
this way, the official statistics record trade turnover between Germany and
Bulgaria, while in fact payments are made between Bulgaria and Austria,
on the one hand, and Austria and Germany, on the other. EU regulations on
Intra Community Delivery do not provide for avoidance of such records as
the companies still have to comply by the accounting practices.

Differences in goods' valuation

e Statistical value - CIF / FOB

Reporting statistical values (value at the border) could also cause discrep-
ancies in the side-by-side comparison of data from trading partner coun-
tries. According to international standards, the so-called statistical values
are used when compiling international trade statistics. In most countries,
the European Union included, import is registered as CIF (Cost, Insurance
and Freight, i.e. the value of goods at the external border of the importing
country, including transport costs from the country of origin) while export is
reported as FOB (Free on Board, i.e. the value of goods at the external border
of the exporting country, including the transport costs only to that border
point). Valuation differences come from additional transport and insurance
costs and by definition they increase with the increase in the geographical
distance between trading partners.

® [ntracompany trade

As a result of globalization, cross-border trade between headquarters and
subsidiaries becomes more important. In sales contracts between these en-
tities only the price for internal distribution is reported, not the statistical
value.

Different reporting points in time

Due to the time needed for the physical delivery of the goods and the na-
ture of the so-called deferred payments, it is not uncommon for the foreign
trade activity to be accounted in different periods, even in different years, if
the trade happens at the end of the calendar year.

Theshold effect

Within Intrastat, the system for compiling statistical information for in-
tra-EU trade, some of the European companies (especially SMEs) are exempt
from reporting on intra-EU trade statistics with different thresholds in place
in each country. Under these premises, it is possible for a large exporting
company in one country to report on the trade exchange but in the im-
porting country the client is an SME that is not obliged to provide a report.

Statistical secret

Due to the so-called statistical secret, data on import and export of certain
goods might be missing or incomplete in one country but fully reported and
accounted for in another's trade statistics.

5 Infoblatt AuBenhandel. Ursachen fiir Asymmetrien in den AuBenhandelsstatistiken/Reasons for asymmetries in foreign trade statistics, Federal Statisitical Office of

Germany, January 2018
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ANLAGEN

URSACHEN DER ASYMMETRIE IN DER
AUSSENHANDELSSTATISTIK

Im Allgemeinen wird von der statistischen Information tber den AuBen-
handel erwartet, dass sie ein genaues Spiegelbild der Daten der betreffenden
Partnerldnder bietet. So missten beispielsweise die Daten lber den deut-
schen Export nach Bulgarien mit denen Uber den Import Bulgariens aus
Deutschland lbereinstimmen, was aber in der Praxis nicht immer so ist. In
diesem Zusammenhang gibt es mehrere mdgliche Ursachen fiir dieses sta-
tistische Auseinandergehen, dessen relatives Gewicht bei der Feststellung
der Daten Uber den AuBenhandel zwischen Bulgarien und der Bundesrepu-
blik Deutschland in gréBerem oder in kleinerem MaBe sich unterscheiden
kann. Im Weiteren werden ohne den Anspruch der Vollsténdigkeit manche
der ofter auftretenden Ursachen angefiihrt:

Warencodes

Die Klassifikation der Waren, d. h. Klassifikation der Waren gemaB Par-
tienummer in der Liste der gehandelten Waren, kann Objekt verschiedener
Auslegungen seitens der Unternehmen werden, die verpflichtet sind, solche
Berichte zu erstellen. Ein solches Auseinandergehen wirkt sich jedoch nicht
auf den Gesamtwert des Handels aus.

Partnerland

Die unterschiedlichen Informationen aus den Partnerldndern gehdren zu
den h3ufigsten und wichtigsten Ursachen fir die statistischen Unterschiede.
Hier ist es wichtig zu beriicksichtigen, auf welche Weise die nationalen Sta-
tistikdmter die Waren in Bezug auf das sog. Versendungsland, d. h. Das Land,
aus dem die Waren direkt ankommen und in Bezug auf das Ursprungsland,
die sich unterscheiden kdnnen, bewerten.

Dreildndertransaktionen

Der sog. Dreieckshandel betrifft die Falle, in denen Geschéafte tber ein und
dieselbe Ware zwischen drei Unternehmen in drei Mitgliedslandern der EU
abgeschlossen werden und die entsprechende Ware vom ersten Lieferanten
an den Endkunden zu liefern ist. Das ist zum Beispiel der Fall, wenn eine
o6sterreichische Firma Waren von einer deutschen Firma kauft und diese
Waren direkt aus Deutschland an den Endkunden in Bulgarien liefert. Auf
diese Weise wird ein Handelsaustasch zwischen Deutschland und Bulgarien
realisiert, wobei die Zahlungen von Bulgarien nach Osterreich und von Os-
terreich nach Deutschland getdtigt werden. In der Gesetzgebung Uber die
Lieferungen innerhalb der Union ist vorgesehen, wie eine solche Abrech-
nung zu vermeiden ist, doch die Firmen folgen immer noch der bisherigen
Buchflihrungspraxis.

Unterschiede in der Bewertung der Waren

e Statistischer Wert - CIF /| FOB

Die Angabe des statistischen Wertes (Wert bei Grenziberquerung) kann
ebenfalls eine Ursache fiir Unterschiede in den Siegel-Vergleichen der Lan-
der, die Handelspartner sind, sein. GemaB den internationalen Standards
wird flr die Zwecke der AuBenhandelsstatistik der sog. Statistische Wert
genommen. In den meisten Ldndern, wie auch in der EU, wird der Import
als CIF (Cost Insurance Freight oder Wert der Ware an der AuBengrenze des
importierenden Landes, einschlieBlich der Transportkosten vom Ursprungs-
land bis dort), angegeben und der Export - als FOB (Free on Board Value
oder der Wert der Ware an der AuBengrenze des exportierenden Landes,
einschlieBlich der Transportkosten bis dort) angegeben. Die Unterschiede in
den Werten ist auf die Kosten flr den Transport und flr die Versicherung
zuriickzufiihren und sie werden in der Regel héher, in Abhangigkeit von der
geografischen Entfernung vom Land, das Handelspartner ist.

® Handel zwischen verbundenen Gesellschaften

Infolge der Globalisierung gewinnt der Handel zwischen den Zentralen der
Firmen und ihren Tochtergesellschaften immer mehr an Bedeutung. Bei Ge-
schaften zwischen ihnen werden oftmals nur die Preise der Inlandsdistribu-
tion und nicht der statistische Wert selbst erfasst.

Unterschiedliche Erfassung in der Zeit

Wegen der Dauer des Transports von Waren oder der Natur der sog. ge-
stundeten Zahlungen ist es nicht ausgeschlossen, dass die AuBenhandelsta-
tigkeit in unterschiedlichen Perioden erfasst wird oder sogar in unterschied-
lichen Jahren, wenn die jeweilige Tatigkeit zum Jahresende ausgefiinrt wird.

Schwelleneffekt

Im Rahmen von Intrastat, dem System flir innergemeinschaftliche Statistik
tber den Handel mit Waren zwischen Mitgliedsldndern der EU, sind ein Teil
der europdischen Gesellschaften (insbesondere kleine und mittlere Unter-
nehmen) von der Verpflichtung befreit, Handelsstatistik zu berichten, wobei
jedes Land einen eigenen Schwellenwert dafiir festlegen kann. So kann es
geschehen, dass eine groBe Exportfirma Informationen Gber ihre AuBen-
handelstatigkeit liefert und ihre Kunden im importierenden Land, die kleine
und mittlere Unternehmen sind, nicht berichtspflichtig sind.

Statistisches Geheimnis

Als Folge des sog. statistischen Geheimnisses kann es vorkommen, dass in
einem Land die Daten Gber den Import oder Export einer bestimmten Ware/
Warengruppe nicht vollstandig sind oder fehlen, aber in der Statistik des
Partnerlandes erfasst werden.

® Infoblatt AuBenhandel. Ursachen fiir Asymmetrien in den AuBenhandelsstatistiken, Bundesamt fiir Statistik, Januar 2018
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